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บทท่ี 1 

รายได้จากสัญญาที่ท ากับลูกค้า 
(Revenue from contracts with customers) 

 
มาตรฐานการรายงานทางการเงิน ฉบับที่ 15 เรื่อง รายได้จากสัญญาที่ทํากับลูกค้า (TFRS 15: 

Revenue from contracts with customers) ที่ใช้ในบทนี้เป็นฉบับปรับปรุงของคณะกรรมการมาตรฐาน
การบัญชีระหว่างประเทศที่สิ้นสุดในวันที่ 31 ธันวาคม 2562 (IFRS 15 : Revenue from contracts with 
customers, Bound volume 2020 Consolidated without early application) ซึ่งออกตามประกาศ
สภาวิชาชีพบัญชี ที่ 46/2562 ในราชกิจจานุเบกษาเมื่อวันที่ 24 กันยายน 2562 โดยกิจการต้องใช้ TFRS 15 
ฉบับปรับปรุงนี้สําหรับรอบระยะเวลารายงานที่เริ่มในหรือหลังวันที่ 1 มกราคม 2563 เป็นต้นไป ซึ่ง กําหนด
หลักเกณฑ์ในการรับรู้ร้ายได้ในทุกธุรกิจ (เช่น การฝากขายสินค้า การขายผ่อนชําระ การขายอสังหาริมทรัพย์ 
และสัญญาก่อสร้าง เป็นต้น) ยกเว้น สัญญาที่ทํากับลูกค้าที่มีมาตรฐานรายงานทางการเงินอ่ืนกําหนดไว้แล้ว 
เช่น สัญญาเช่า (TFRS 16) สัญญาประกันภัย (TFRS 4) เครื่องมือทางการเงินและสิทธิหรือภาระผูกพันตาม
สัญญาอ่ืน (TFRS 9, TFRS 10, TFRS 11, IAS27 และ IAS28) และการแลกเปลี่ยนรายการที่ไม่เป็นตัวเงิน
ระหว่างกิจการที่อยู่ในสายธุรกิจเดียวกันเพ่ือสนับสนุนรายการขายให้กับลูกค้าหรือลูกค้าในอนาคต (เช่น 
สัญญาระหว่างบริษัทน้ํามันสองบริษัทที่ตกลงแลกเปลี่ยนน้ํามันกัน เพ่ือส่งมอบให้กับลูกค้าตามความต้องการ
ให้ทันเวลาในสถานที่ท่ีแตกต่างกันที่ระบุไว้ เป็นต้น) 

TFRS 15 มีวัตถุประสงค์ คือ การกําหนดหลักการที่กิจการต้องปฏิบัติเพ่ือรายงานข้อมูลที่มีประโยชน์
ให้ผู้ใช้งบการเงิน เกี่ยวกับลักษณะ จํานวนเงิน จังหวะเวลา และความไม่แน่นอนของรายได้และกระแสเงินสดที่
เกิดข้ึนจากสัญญาที่ทํากับลูกค้า นอกจากนี้ มีเหตุผลสําหรับการออก TFRS 15 ฉบับนี้ เพ่ือที่จะขยายความให้
ชัดเจนในหลักการสําหรับการรับรู้รายได้ และพัฒนามาตรฐานการรับรู้รายได้ให้เป็นแบบแผนเดียวกันระหว่าง
มาตรฐานการรายงานทางการเงินระหว่างประเทศและหลักการบัญชีที่รับรองทั่วไปของประเทศสหรัฐอเมริกา 
ได้แก่ (1) ลดความไม่สอดคล้องและข้อด้อยของข้อกําหนดเดิมของการรับรู้รายได้ (2) กําหนดกรอบที่ประยุกต์
ได้ในสภาพแวดล้อมที่ต่างกันสําหรับการพิจารณาประเด็นที่เกี่ยวกับรายได้ (3) ปรับปรุงความสามารถ
เปรียบเทียบได้ของแนวปฏิบัติเกี่ยวกับการรับรู้รายได้ระหว่างกิจการ อุตสาหกรรม ประเทศ และตลาดทุน (4) 
ปรับปรุงข้อกําหนดการเปิดเผยข้อมูลเพื่อให้ผู้ใช้งบการเงินได้รับข้อมูลที่มีประโยชน์มากขึ้น และ (5) ลดจํานวน
ข้อกําหนดที่กิจการต้องอ้างอิงเพ่ือทําให้การจัดทํางบการเงินง่ายยิ่งขึ้น 

สําหรับบทนี้จะอธิบายถึงความหมายของรายได้จากสัญญาที่ทํากับลูกค้า หลักการสําคัญของ TFRS 
15 และขั้นตอนในการพิจารณารับรู้รายได้ของกิจการตาม TFRS 15 
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1.1 ความหมายของรายได้จากสัญญาที่ท ากับลูกค้า 
 TFRS 15 กําหนดคํานิยามศัพท์ของ “รายได้ (Income)” หมายถึง การเพ่ิมขึ้นของประโยชน์เชิง
เศรษฐกิจในรอบระยะเวลาบัญชีในรูปของกระแสรับเข้าของสินทรัพย์ หรือการเพ่ิมขึ้นของสินทรัพย์ หรือการ
ลดลงของหนี้สิน ซึ่งส่งผลให้ส่วนของเจ้าของเพ่ิมขึ้น โดยไม่รวมถึงส่วนทุนที่ได้รับจากผู้มีส่วนร่วมในส่วนของ
เจ้าของ 
 “รายได้หลัก (ที่เกิดจากสัญญาที่ทํากับลูกค้า) (Revenue)” ใน TFRS 15 ฉบับนี้ เรียกว่า รายได้ 
หมายถึง รายได้ซึ่งเกิดจากกิจกรรมตามปกติธุรกิจของกิจการ 
 “สัญญา (Contract)” หมายถึง ข้อตกลงตั้งแต่สองฝ่ายขึ้นไป ซึ่งทําให้เกิดสิทธิและภาระผูกพันที่ใช้
บังคับได ้
 “ลูกค้า (Customer)” หมายถึง ฝ่ายที่ทําสัญญากับกิจการเพ่ือให้ได้มาซึ่งสินค้าหรือบริการที่เป็นผล
จากกิจกรรมตามปกติธุรกิจของกิจการ โดยแลกเปลี่ยนกับสิ่งตอบแทนที่กิจการได้รับ 
 ตัวอย่างที่ 1.1 กิจการอู่ซ่อมรถยนต์ได้รับเงินสด จํานวน 20,000 บาท จากลูกค้าตามสัญญาการ
ให้บริการดูแลรถยนต์  

แนวทางการพิจารณา จํานวนเงินสดที่กิจการได้รับดังกล่าวเป็นการเพ่ิมขึ้นของประโยชน์เชิง
เศรษฐกิจในรอบระยะเวลาบัญชีในรูปของกระแสรับเข้าของสินทรัพย์ หรือการเพ่ิมขึ้นของสินทรัพย์ ซึ่งถือเป็น
รายได้หลัก เพราะเป็นรายได้ที่เกิดจากสัญญาที่ทํากับลูกค้าตามปกติธุรกิจของกิจการ นอกจากนี้ การเพ่ิมขึ้น
ของสินทรัพย์อาจมาจากหลายกิจกรรมของกิจการ แต่ไม่ใช่ทุกกิจกรรมของกิจการที่ทําให้เกิดการเพ่ิมขึ้นของ
สินทรัพย์จะต้องรับรู้เป็นรายได้ของกิจการ เช่น การเพ่ิมขึ้นของสินทรัพย์ที่ได้รับมาจากการลงทุนของผู้มีส่วน
ร่วมในส่วนของเจ้าของ (เจ้าของกิจการ/ผู้เป็นหุ้นส่วน/ผู้ถือหุ้นของบริษัท) การรับบริจาค และความช่วยเหลือ
ของรัฐบาล เป็นต้น 
 
1.2 หลักการส าคัญของ TFRS 15 

หลักการสําคัญของมาตรฐานการรายงานทางการเงิน ฉบับที่ 15 เรื่อง รายได้จากสัญญาที่ทํากับลูกค้า 
คือ กิจการรับรู้รายได้เพ่ือแสดงการส่งมอบสินค้าหรือบริการที่สัญญาให้ลูกค้าในจํานวนเงินที่สะท้อนถึงสิ่งตอบ
แทนที่กิจการคาดว่าจะมีสิทธิได้รับจากการแลกเปลี่ยนสินค้าหรือบริการนั้นๆ กิจการที่ต้องรับรู้รายได้ตาม
หลักการสําคัญตามขั้นตอนที่แสดงไว้ตามภาพที่ 1.1 (ตัวอย่างเช่น กิจการสื่อสารโทรคมนาคม กิจการ
เทคโนโลยี กิจการสื่อและบันเทิง กิจการยา กิจการที่ต้องมีการซื้อสูตรการผลิต กิจการในอุตสาหกรรมยาน
ยนต์ กิจการค้าปลีกและสินค้าอุปโภคบริโภค กิจการเกี่ยวกับการฝากขาย กิจการเกี่ยวกับการขายผ่อนชําระ 
กิจการอสังหาริมทรัพย์ กิจการรับเหมาก่อสร้าง กิจการรับบริหารจัดการสินทรัพย์ กิจการเกี่ยวกับแฟรนไชส์ 
เป็นต้น) มดีังต่อไปนี้ 
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หลักการส าคัญ  การรับรูร้ายได้ของกิจการตาม TFRS 15 
5 ขั้นตอน   

   
ขั้นตอนแรก:  -การรวมสัญญา 

ระบุสญัญาที่ทํากับลูกค้า  -การเปลี่ยนแปลงสัญญา 
   

ขั้นที่สอง:  -ข้อตกลงในสัญญาที่ทํากับลูกค้า 
ระบุภาระที่ต้อง  -สินค้าหรือบริการที่แตกต่างกัน 
ปฏิบัติในสญัญา  -การเสร็จสิ้นของภาระที่ต้องปฏิบัติ 

  -ภาระที่ต้องปฏิบัติซึ่งเสร็จสิ้นตลอดช่วงเวลาหนึ่ง 
  -ภาระที่ต้องปฏิบัติซึ่งเสร็จสิ้น ณ เวลาใดเวลาหนึ่ง 
   

ขั้นที่สาม:  -สิ่งตอบแทนผันแปร  
กําหนดราคาของรายการ   (วิธีมูลค่าที่คาดหวัง, วิธีจํานวนเงินท่ีมีความเป็นไปได้สูงสุด) 

  -การจํากัดประมาณการสิ่งตอบแทนผันแปร 
  -การมีองค์ประกอบของการจัดหาเงินท่ีมีนัยสําคัญในสัญญา 
  -สิ่งตอบแทนท่ีไม่ใช่เงินสด (มูลค่ายุติธรรม, ราคาขายแบบเอกเทศ) 
  -สิ่งตอบแทนท่ีจะจ่ายให้กับลูกค้า 
   

ขั้นที่สี:่  -การปันส่วนโดยใช้เกณฑ์ราคาขายแบบเอกเทศ  
การปันส่วนราคาของ   (วิธีปรับปรุงจากการสํารวจตลาด, วิธีต้นทุนท่ีคาดไว้บวกอัตรากําไร, และ 
รายการให้กับภาระ   วิธีส่วนของราคาที่เหลือ) 

ที่ต้องปฏิบัต ิ  -การปันส่วนส่วนลด 
  -การปันส่วนสิ่งตอบแทนผันแปร 

-การปันส่วนการเปลี่ยนแปลงของราคาของรายการ 
  -ต้นทุนของสัญญา (ต้นทุนส่วนเพิ่มในการได้มาซึ่งสัญญา, และ 
   ต้นทุนการทําให้เสร็จสิ้นตามสัญญา) 
   

ขั้นที่ห้า:  -ภาระที่ต้องปฏิบัติเสร็จสิ้นตลอดช่วงเวลาหนึ่ง 
รับรู้รายได้เมื่อ   (รับรู้รายได้ตามระดับความก้าวหน้าวิธีผลผลิต หรือวิธีปัจจัยนําเข้า) 
(หรือขณะที่)  -ภาระที่ต้องปฏิบัติเสร็จสิ้น ณ เวลาใดเวลาหนึ่ง 

กิจการปฏิบตัิตามภาระ   (รับรู้รายได้เมื่อกิจการได้ปฏิบัติตามภาระที่ต้องปฏิบัติเสร็จสิ้น โดยการโอน 
ที่ต้องปฏิบัติเสร็จสิ้น   อํานาจควบคุมในสินค้าหรือบริการไปยังลูกค้า ณ เวลาใดเวลาหนึ่ง) 

   
ภาพที่ 1.1 หลักการสําคัญ 5 ขั้นตอนในการรับรู้รายได้ของกิจการตาม TFRS 15 
ที่มา: ศิลปพร ศรีจั่นเพชร และอนุวัฒน์ ภักด,ี 2562, หน้า 1-3; สภาวิชาชีพบัญชี, 2562, หน้า ค-ง 
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ขั้นตอนแรก: ระบุสัญญาที่ท ากับลูกค้า 

 สัญญาเป็นข้อตกลงระหว่างคู่สัญญาตั้งแต่สองฝ่ายหรือมากกว่าสองฝ่ายที่ทําให้เกิดสิทธิที่สามารถ
บังคับได้และภาระผูกพันขึ้น ข้อกําหนดของ TFRS 15 ใช้กับสัญญาแต่ละสัญญาที่ทํากับลูกค้าและเป็นไปตาม
เกณฑ์ที่ระบุในมาตรฐาน ในบางกรณี TFRS 15 กําหนดให้กิจการรวมสัญญาต่างๆ (Combination of 
contract) และบันทึกเป็นสัญญาเดียว รวมทั้งให้ข้อกําหนดสําหรับวิธีการบัญชีสําหรับการเปลี่ยนแปลงสัญญา 
(Contract modifications) 
 
  ขั้นที่สอง: ระบุภาระที่ต้องปฏิบัติในสัญญา 
 สัญญาประกอบด้วยคําสัญญาในการส่งมอบสินค้าหรือบริการให้ลูกค้า หากสินค้าหรือบริการนั้นมี
ความแตกต่างกัน คําสัญญาต่างๆ นั้นถือเป็นภาระที่ต้องปฏิบัติที่ต้องบันทึกแยกกัน สินค้าหรือบริการแตกต่าง
กันหากลูกค้าได้รับประโยชน์จากสินค้าหรือบริการนั้น หรือต้องใช้ควบคู่กับทรัพยากรอ่ืนที่มีพร้อมต่อลูกค้านั้น 
และคําสัญญาของกิจการในการส่งมอบสินค้าและบริการนั้นสามารถระบุแยกได้จากข้อตกลงอ่ืนๆ ในสัญญา 
 

ขั้นที่สาม: ก าหนดราคาของรายการ 
 ราคาของรายการ คือ จํานวนเงินของสิ่งตอบแทนในสัญญาที่กิจการคาดว่าจะมีสิทธิได้รับเป็นการ
แลกเปลี่ยนกับการส่งมอบสินค้าหรือบริการตามคําสัญญาให้ลูกค้า ราคาของรายการสามารถเป็นจํานวนเงินที่
แน่นอนของสิ่งตอบแทนที่ได้จากลูกค้า แต่บางครั้งราคาของรายการหมายรวมถึงสิ่งตอบแทนผันแปร หรือสิ่ง
ตอบแทนอ่ืนที่ไม่ได้อยู่ในรูปของเงินสด ราคาของรายการได้รวมการปรับปรุ งผลกระทบของค่าของเงินตาม
เวลาหากสัญญามีองค์ประกอบการจัดหาเงินที่มีนัยสําคัญ และสิ่งตอบแทนที่ต้องจ่ายให้ลูกค้า ในกรณีที่สิ่งตอบ
แทนผันแปรได้ กิจการต้องประมาณจํานวนเงินของสิ่งตอบแทนที่กิจการจะมีสิทธิที่จะได้รับเป็นการแลกเปลี่ยน
กับสินค้าหรือบริการตามคําสัญญา ประมาณการจํานวนเงินของสิ่งตอบแทนผันแปรจะรวมเป็นส่วนหนึ่งของ
ราคาของรายการ เฉพาะในกรณีที่มีความเป็นไปได้ค่อนข้างแน่สูงว่าจะไม่มีการกลับรายการที่มีนัยสําคัญของ
จํานวนเงินของรายได้ท่ีรับรู้สะสม เมื่อความไม่แน่นอนเกี่ยวกับสิ่งตอบแทนผันแปรได้หมดไปในภายหลัง 
 

ขั้นที่สี:่ ปันส่วนราคาของรายการให้กับภาระท่ีต้องปฏิบัติที่รวมอยู่ในสัญญา 
 ปกติกิจการปันส่วนราคาของรายการไปยังภาระที่ต้องปฏิบัติในสัญญาโดยใช้เกณฑ์ของราคาขายแบบ
เอกเทศของสินค้าหรือบริการที่แตกต่างกันตามคําสัญญาในสัญญา ถ้าราคาขายแบบเอกเทศไม่สามารถสังเกต
ได้ กิจการต้องประมาณราคานั้นได้ บางครั้งราคาของรายการได้รวมส่วนลด หรือจํานวนเงินที่ผันแปรได้ของสิ่ง
ตอบแทนโดยทั้งหมดเกี่ยวข้องกับส่วนหนึ่งของสัญญา นอกจากนี้ มีข้อกําหนดที่ระบุเมื่อกิจการปันส่วนลด 
หรือสิ่งตอบแทนผันแปรไปยังภาระที่ต้องปฏิบัติ (หรือสินค้าหรือบริการที่แตกต่างกัน) ตั้ งแต่หนึ่งรายการหรือ
มากกว่าหนึ่งรายการในสัญญาแต่ไม่ใช่ภาระท่ีต้องปฏิบัติทุกรายการ 
 

ขั้นที่ห้า: รับรู้รายได้เม่ือ (หรือขณะที่) กิจการปฏิบัติตามภาระท่ีต้องปฏิบัติเสร็จสิ้น 
 กิจการรับรู้รายได้เมื่อกิจการได้ปฏิบัติ (หรือขณะปฏิบัติ) ตามภาระที่ต้องปฏิบัติตามสัญญาแล้วโดย
การส่งมอบสินค้าหรือบริการที่สัญญาให้ลูกค้า (ซึ่งเป็นเวลาที่ลูกค้าได้การควบคุมสินค้าหรือบริการนั้น) จํานวน
เงินรายได้ที่รับรู้ คือ จํานวนเงินที่ปันส่วนให้ภาระที่ต้องปฏิบัติเสร็จสิ้นนั้น ภาระที่ต้องปฏิบัติอาจเสร็จสิ้น ณ 
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เวลาใดเวลาหนึ่ง (Point in time) (สําหรับกรณีคําสัญญาการส่งมอบสินค้าทั่วๆ ไปให้ลูกค้า) หรือตลอด
ช่วงเวลาหนึ่ง (Over time) (สําหรับกรณีคําสัญญาการส่งมอบบริการทั่วๆ ไปให้ลูกค้า) สําหรับกรณีภาระที่
ต้องปฏิบัติเสร็จสิ้นตลอดช่วงเวลาหนึ่ง กิจการรับรู้รายได้ตลอดช่วงเวลาหนึ่งดังกล่าวโดยการเลือกวิธีที่
เหมาะสมสําหรับการวัดความก้าวหน้าของภาระที่ต้องปฏิบัติเสร็จสิ้นให้สมบูรณ์ 
 
1.3 ขั้นตอนในการพิจารณารับรู้รายได้ของกิจการตาม TFRS 15 
ขั้นตอนแรก: ระบุสัญญา (Contracts) ที่ท ากับลูกค้า 
 กิจการต้องบันทึกรายการสัญญาที่ทํากับลูกค้าที่อยู่ในขอบเขตของ TFRS 15 เมื่อรายการเป็นไปตาม
เงื่อนไขต่อไปนี้ทุกข้อ 

(1) คู่สัญญาได้อนุมัติสัญญาแล้ว (เป็นลายลักษณ์อักษร ด้วยวาจา หรือประเพณีปฏิบัติ อ่ืนทางธุรกิจ) 
และมีผลผูกพันให้ทั้งสองฝ่ายต้องทําตามภาระผูกพันในสัญญา เช่น การโทรศัพท์สั่งสินค้า การสั่งสินค้า
ออนไลน์ เป็นต้น 

(2) กิจการสามารถระบุสิทธิของคู่สัญญาแต่ละฝ่ายในส่วนที่เก่ียวกับสินค้าหรือบริการที่จะส่งมอบ 
(3) กิจการสามารถระบุเงื่อนไขการชําระสิ่งตอบแทนสําหรับสินค้าหรือบริการี่จะส่งมอบ 
(4) สัญญามีเนื้อหาเชิงพาณิชย์ (กล่าวคือ ความเสี่ยง จังหวะเวลา และจํานวนเงินของกระแสเงินสดใน

อนาคตของกิจการทีค่าดว่าจะเปลี่ยนแปลงเนื่องจากผลของสัญญา และ 
(5) มีความเป็นไปได้ค่อนข้างแน่ว่ากิจการจะเรียกเก็บสิ่ งตอบแทนที่กิจการมีสิทธิที่จะได้รับเพ่ือเป็น

การแลกเปลี่ยนกับสินค้าหรือบริการที่จะส่งมอบให้ลูกค้า  
ในการประเมินว่ากิจการมีความสามารถในการเรียกเก็บจํานวนเงินของสิ่งตอบแทนว่ามีความเป็นไป

ไดค้่อนข้างแน่หรือไม่ กิจการต้องพิจารณาเฉพาะความสามารถและความตั้งใจของลูกค้าในการจ่ายจํานวนเงิน
ของสิ่งตอบแทนเมื่อครบกําหนดชําระ จํานวนเงินของสิ่งตอบแทนที่กิจการมีสิทธิจะได้รับอาจน้อยกว่าราคาที่
ระบุในสัญญาได้ หากสิ่งตอบแทนมีความผันแปรได้เพราะกิจการอาจจะเสนอการลดราคาให้กับลูกค้า 

ตัวอย่างที่ 1.2 วันที่ 1 เมษายน 25x4 กิจการได้ทําการตกลงขายสินค้าเอ ด้วยวาจาทางโทรศัพท์
ให้กับลูกค้าประจํา (บริษัท มณฑา จํากัด) จํานวน 30,000 ชิ้น ราคาชิ้นละ 5 บาท และได้ตกลงจะส่งมอบ
สินค้าให้ภายใน 15 วัน โดยมีเงื่อนไขการชําระเงิน คือ 3/15 EOM, n/60 

แนวทางการพิจารณาที่ 1 กิจการต้องบันทึกรายการสัญญาที่ทํากับลูกค้าดังกล่าวข้างต้น เนื่องจาก
รายการเป็นไปตามเง่ือนไขในขอบเขตของ TFRS 15 ทุกข้อ ดังนี้ 

(1) คู่สัญญาได้อนุมัติสัญญาแล้ว (ด้วยวาจา) และมีผลผูกพันให้ทั้งสองฝ่ายต้องทําตามภาระผูกพันใน
สัญญา คือ การโทรศัพท์สั่งสินค้า 

(2) กิจการสามารถระบุสิทธิของคู่สัญญาแต่ละฝ่ายในส่วนที่เกี่ยวกับสินค้าหรือบริการที่จะส่งมอบ คือ 
สินค้าเอ จํานวน 30,000 ชิ้น ราคาชิ้นละ 5 บาท 

(3) กิจการสามารถระบุเงื่อนไขการชําระสิ่งตอบแทนสําหรับสินค้าหรือบริการที่จะส่งมอบ คือ 3/15 
EOM, n/60 (กําหนดชําระหนี้ 60 วัน ถ้าชําระหนี้ภายในวันที่ 15 ของเดือนถัดไป จะได้รับส่วนลดเงินสด 3%) 

(4) สัญญามีเนื้อหาเชิงพาณิชย์ (กล่าวคือ ความเสี่ยง จังหวะเวลา และจํานวนเงินของกระแสเงินสดใน
อนาคตของกิจการทีค่าดว่าจะเปลี่ยนแปลงเนื่องจากผลของสัญญา) คือ ทางเลือกที่ 1 ถ้าลูกค้าเลือกรับส่วนลด 
3% จะต้องชําระหนี้ภายในวันที่ 15 พฤษภาคม 25x4 หรือทางเลือกที่ 2 ถ้าลูกค้าเลือกไม่รับส่วนลด 3% 
จะต้องชําระหนี้ภายใน 60 วัน นับแต่วันรับมอบสินค้า โดยทั้งสองทางเลือกความเสี่ยง จังหวะเวลา และ 



วิชา MAC1006 การบัญชีชัน้สูง 1 (Advanced Accounting 1) 
 ผู้ช่วยศาสตราจารย์มณฑา เอมสวัสดิ์ 

1-6 

 

 
จํานวนเงินของกระแสเงินสดในอนาคตของกิจการไม่เท่ากัน คือ ทางเลือกที่ 1 กิจการจะได้รับเงินสดหลังหัก
ส่วนลด 3% ภายในวันที่ 15 พฤษภาคม 25x4 จํานวน 145,500 บาท สําหรับทางเลือกที่ 2 กิจการจะได้รับ
เงินสด โดยไม่ต้องหักส่วนลด 3% ภายใน 60 วัน นับแต่วันรับมอบสินค้า จํานวน 150,000 บาท 

(5) มีความเป็นไปได้ค่อนข้างแน่ว่ากิจการจะเรียกเก็บสิ่งตอบแทนที่กิจการมีสิทธิที่จะได้รับเพ่ือเป็น
การแลกเปลี่ยนกับสินค้าหรือบริการที่จะส่งมอบให้ลูกค้า คือ บริษัท มณฑา จํากัด เป็นลูกค้าประจํา  
 แนวทางการพิจารณาที่ 2 กิจการต้องไม่บันทึกรายการสัญญาที่ทํากับลูกค้าดังกล่าวข้างต้น คือ 
สัญญาจะไม่เกิดขึ้น ถ้าคู่สัญญาแต่ละฝ่ายมีสิทธิที่บังคับได้ฝ่ายเดียวในการยุติสัญญาที่ยังไม่ได้ดําเนินการใดๆ 
ได้โดยไม่ต้องมีการจ่ายค่าชดเชยให้กับคู่สัญญาอีกฝ่าย (หรือหลายฝ่าย) สัญญาที่ยังไม่ได้ดําเนินการใดๆ ต้องมี
ลักษณะตามเงื่อนไขทั้ง 2 ข้อต่อไปนี้ 
 (1) กิจการยังไม่ส่งมอบสินค้าหรือบริการตามที่ตกลงให้ลูกค้า และ 
 (2) กิจการยังไม่ได้รับ และยังไม่มีสิทธิที่จะได้รับสิ่งตอบแทนใดๆ เพ่ือเป็นการแลกเปลี่ยนกับสินค้า
หรือบริการที่สัญญาว่าจะให้ 
 จากตัวอย่างที่ 1.2 ลูกค้า (บริษัท มณฑา จํากัด) ยังไม่ได้กําหนดวันที่ให้จัดส่งสินค้า และผู้ขายไม่ได้
เตรียมสินค้าให้พร้อมจัดส่งให้กับลูกค้า รวมทั้งลูกค้าก็ยังไม่ได้ชําระเงินค่าสินค้าแต่อย่างใด จึงเป็นสัญญาที่ยัง
ไม่ได้ดําเนินการใดๆ โดยมีลักษณะตามเงื่อนไขทั้ง 2 ข้อ ดังกล่าวข้างต้น ดังนั้น กิจการต้องไม่บันทึกรายการ
สัญญาที่ทํากับลูกค้าดังกล่าวข้างต้น คือ สัญญาจะไม่เกิดขึ้น 
 แนวทางการพิจารณาที่ 3 หากสัญญาที่ทํากับลูกค้าไม่เป็นตามเงื่อนไขในแนวทางการพิจารณาที่ 1 
และกิจการได้รับสิ่งตอบแทนจากลูกค้า กิจการต้องรับรู้สิ่งตอบแทนที่ได้รับจากลูกค้าเป็นหนี้สิน (เช่น เงินรับ
ล่วงหน้า) จนกว่าเหตุการณ์ใดเหตุการณ์หนึ่งต่อไปนี้เกิดขึ้นแล้ว กิจการต้องรับรู้สิ่งตอบแทนที่ได้รับเป็นรายได้ 
มีดังต่อไปนี้ 
 (1) กิจการไม่มีภาระผูกพันคงค้างที่จะต้องส่งมอบสินค้าหรือบริการให้ลูกค้า และกิจการได้รับสิ่งตอบ
แทนที่ลูกค้าสัญญาทั้งหมดหรือเกือบทั้งหมด และลูกค้าไม่มีสิทธิเรียกคืนสิ่งตอบแทนดังกล่าวได้ หรือ 
 (2) สัญญาได้ยุติลงและลูกค้าไม่สามารถเรียกคืนสิ่งตอบแทนที่กิจการได้รับมาแล้วได้ 
 จากตัวอย่างท่ี 1.2 ลูกค้า (บริษัท มณฑา จํากัด) ได้ชําระเงินค่าสินค้าทั้งจํานวนหรือบางส่วน ณ วันที่
สั่งซื้อ ทั้งๆ ที่ลูกค้ายังไม่ได้รับสินค้า ดังนั้น กิจการต้องรับรู้สิ่งตอบแทนที่ได้รับจากลูกค้าเป็นหนี้สิน (เช่น เงิน
รับล่วงหน้า) จนกว่าเหตุการณ์ใดเหตุการณ์หนึ่งดังกล่าวข้างต้นเกิดขึ้นแล้ว สําหรับหนี้สินที่รับรู้แสดงภาระ
ผูกพันของกิจการในการส่งมอบสินค้าหรือบริการในอนาคต หรือภาระผูกพันในการคืนสิ่งตอบแทนที่เคยได้
รับมา ซึ่งขึ้นอยู่กับข้อเท็จจริงและเหตุการณ์ที่เกี่ยวข้องกับสัญญา แต่ไม่ว่ากรณีใดก็ตาม หนี้สินต้องวัดมูลค่า
ด้วยจํานวนเงินของสิ่งตอบแทนที่ได้รับจากลูกค้า 
 
 การรวมสัญญา (Combination of contract) ที่ท ากับลูกค้า 
 การพิจารณาสัญญาที่ทํากับลูกค้าอาจมีหลายลักษณะ เช่น การทําสัญญาขายสินค้าพร้อมของแถม
และบริการหลังการขายฟรี การทําสัญญาบริการพร้อมส่วนลดและบริการเสริม เป็นต้น กิจการต้องรวมสัญญา
ตั้งแต่ 2 สัญญาขึ้นไปที่ทํากับลูกค้ารายเดียวกัน (หรือกับบุคคลหรือกิจการที่ เกี่ยวข้องกับลูกค้า) ในเวลา
เดียวกันหรือใกล้เคียงกัน และบันทึกรายการสัญญาเหล่านั้นเสมือนเป็นสัญญาเดียวกัน หากเป็นไปตามเงื่อนไข
อย่างน้อย 1 ข้อ ต่อไปนี้ 
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(1) สัญญาดังกล่าวได้ถูกต่อรองร่วมกันด้วยวัตถุประสงค์เชิงพาณิชย์วัตถุประสงค์เดียวกัน 
(2) จํานวนเงินของสิ่งตอบแทนที่จะจ่ายในสัญญาฉบับหนึ่งขึ้นอยู่กับราคาหรือผลการดําเนินงานของ

สัญญาอื่น หรือ 
(3) สินค้าหรือบริการที่สัญญาว่าจะให้ในสัญญาเหล่านั้น (หรือสินค้าหรือบริการบางรายการที่ตกลงใน

สัญญาแต่ละฉบับ) เป็นภาระเดียวกันที่ต้องปฏิบัติตามการระบุภาระที่ต้องปฏิบัติ ข้อตกลงในสัญญาที่ทํากับ
ลูกค้า และสินค้าหรือบริการที่แตกต่างกัน 
 
 

สัญญาดังกล่าวได้ถูกต่อรองร่วมกันด้วยวัตถุประสงค์เชิงพาณิชย์
วัตถุประสงค์เดียวกัน 

  

 
 

  

จํานวนเงินของสิ่งตอบแทนที่จะจ่ายในสัญญาฉบับหนึ่งขึ้นอยู่กับ
ราคาหรือผลการดําเนินงานของสัญญาอ่ืน 

 การรวมสัญญา 
ที่ท ากับลูกค้า 

 
 

  

สินค้าหรือบริการที่สัญญาว่าจะให้ในสัญญาเหล่านั้น (หรือสินค้า
หรือบริการบางรายการที่ตกลงในสัญญาแต่ละฉบับ) เป็นภาระ
เดียวกันที่ต้องปฏิบัติตามการระบุภาระที่ต้องปฏิบัติ ข้อตกลงใน

สัญญาที่ทํากับลูกค้า และสินค้าหรือบริการที่แตกต่างกัน 

  

 
 

  

การแยกสัญญา 
ที่ท ากับลูกค้า 

  

 
ภาพที่ 1.2 การรวมสัญญาหรือการแยกสัญญาที่ทํากับลูกค้า 
ที่มา: ศิลปพร ศรีจั่นเพชร และอนุวัฒน์ ภักดี, 2562, หน้า 1-7; สภาวิชาชีพบัญชี, 2562, หน้า 7 
 
 การเปลี่ยนแปลงสัญญา (Contract modifications) ที่ท ากับลูกค้า 

การเปลี่ยนแปลงสัญญา คือ การเปลี่ยนแปลงขอบเขตหรือราคา (หรือทั้งขอบเขตและราคา) ของ
สัญญาที่คู่สัญญาตกลงกัน 

ในบางอุตสาหกรรมและบางประเทศ การเปลี่ยนแปลงสัญญาอาจเรียกว่า คําสั่งให้มีการเปลี่ยนแปลง 
การแก้ไข หรือการปรับปรุง 

การเปลี่ยนแปลงสัญญาเกิดขึ้นเมื่อคู่สัญญาในสัญญาตกลงให้มีการเปลี่ยนแปลงที่ก่อให้เกิดสิทธิและ
ภาระผูกพันใหม่ที่สามารถบังคับได้ หรือเปลี่ยนแปลงสิทธิและภาระผูกพันที่สามารถบังคับได้ที่มีอยู่เดิม      
การตกลงยินยอมเพ่ือเปลี่ยนแปลงสัญญาอาจจะจัดทําเป็นลายลักษณ์อักษร ด้วยวาจา หรือโดยนัยประเพณี 
 

ใช่ 

ใช่ 

ใช่ 

ไม่ใช่ 

ไม่ใช่ 

ไม่ใช่ 
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ปฏิบัติทางธุรกิจ หากคู่สัญญาไม่ได้มีการตกลงที่จะเปลี่ยนแปลงสัญญา กิจการยังต้องใช้ TFRS 15 ฉบับนี้กับ
สัญญาที่มีอยู่เดิมต่อไปจนกว่าการเปลี่ยนแปลงสัญญาได้รับยินยอม 

กิจการต้องรับรู้การเปลี่ยนแปลงสัญญาเป็นสัญญาที่แยกต่างหากจากสัญญาเดิม หากเป็นไปตาม
เงื่อนไขทุกข้อต่อไปนี้ 

(1) ขอบเขตของสัญญาเพ่ิมขึ้นเพราะมีสินค้าหรือบริการที่สัญญาว่าจะให้ที่แตกต่างกัน (Distinct) 
เพ่ิมข้ึน และ 

(2) ราคาตามสัญญาเพ่ิมขึ้นตามจํานวนเงินของสิ่งตอบแทนที่สะท้อนถึง ราคาขายแบบเอกเทศ 
(Stand-alone selling prices) ของสินค้าหรือบริการที่สัญญาว่าจะให้ที่เพ่ิมขึ้นมา และการปรับราคาที่
เหมาะสมได้สะท้อนสถานการณ์ของสัญญานั้น เช่น กิจการอาจปรับราคาขายแบบเอกเทศของสินค้าหรือ
บริการที่เพ่ิมขึ้นนั้นเพ่ือเป็นการให้ส่วนลดกับลูกค้า เพราะกิจการไม่ต้องมีค่าใช้จ่ายในการขายเพ่ิมขึ้น ซึ่ง
อาจจะเกิดขึ้นเมื่อกิจการขายสินค้าหรือบริการที่คล้ายกันให้กับลูกค้ารายใหม่ เป็นต้น 

ตัวอย่างที่ 1.3 เมื่อวันที่ 9 เมษายน 25x4 กิจการขายส่งสินค้าทําสัญญากับลูกค้า (บริษัท มณฑา 
จํากัด) ขายสินค้า 3,000 รายการ ราคารายการละ 1,500 บาท ซึ่งสินค้าทั้งหมดเป็นสินค้าที่สัญญาว่าจะให้ที่
แตกต่างกัน (Distinct) และกิจการมีกําหนดส่งมอบตลอดช่วงระยะเวลา 12 สัปดาห์ ต่อมาในสัปดาห์ที่ 6 
คู่สัญญามีการเปลี่ยนแปลงสัญญาทําให้ขายสินค้าชนิดนั้นเพ่ิมอีก 1,000 รายการ ในราคารายการละ 1,200 
บาท ซึ่งราคานี้เป็นราคาขายแบบเอกเทศ (Stand-alone selling prices) 

แนวทางการพิจารณา สําหรับกรณีที่คู่สัญญามีการเปลี่ยนแปลงสัญญาทําให้ขายสินค้าชนิดนั้นเพ่ิม
อีก 1,000 รายการ กิจการจะรับรู้การเปลี่ยนแปลงสัญญาเป็นสัญญาที่แยกต่างหากจากสัญญาเดิมหรือไม ่

 
การเปลี่ยนแปลงสัญญา (Contract modifications) ที่ท ากับลูกค้า 

 การพิจารณาเงื่อนไข 
 (1) ขอบเขตของสัญญาเพิ่มขึ้นเพราะมีสินค้าท่ีสัญญาว่าจะให้ที่แตกต่างกัน (Distinct) เพ่ิมขึ้น คือ คู่สัญญา
มีการเปลี่ยนแปลงสัญญาทําให้ขายสินค้าชนิดนั้นเพ่ิมอีก 1,000 รายการ และ 
(2) ราคาตามสัญญาเพ่ิมขึ้นตามจํานวนเงินของสิ่งตอบแทนที่สะท้อนถึง ราคาขายแบบเอกเทศ (Stand-
alone selling prices) ของสินค้าที่สัญญาว่าจะให้ที่เพ่ิมขึ้นมา คือ ขายสินค้าชนิดนั้นเพ่ิมอีก 1,000 รายการ 
ในราคารายการละ 1,200 บาท ซึ่งราคานี้เป็นราคาขายแบบเอกเทศ (Stand-alone selling prices) และ
กิจการมีการปรับราคาขายแบบเอกเทศของสินค้าที่เพ่ิมขึ้นนั้นจากราคารายการละ 1,500 บาท ลดลงเหลือ
รายการละ 1,200 บาท เพ่ือเป็นการให้ส่วนลดกับลูกค้า เพราะกิจการไม่ต้องมีค่าใช้จ่ายในการขายเพ่ิมขึ้น 

 ใช่ ไม่ใช่ 
     

 รับรู้การเปลี่ยนแปลงสัญญาเป็น
สัญญาที่แยกต่างหากจากสัญญาเดิม 

 ไม่รับรู้การเปลี่ยนแปลงสัญญาเป็นสัญญา
ที่แยกต่างหากจากสัญญาเดิม 

 
ภาพที่ 1.3 รับรู้การเปลี่ยนแปลงสัญญาเป็นสัญญาที่แยกต่างหากจากสัญญาเดิม 
ที่มา: ศิลปพร ศรีจั่นเพชร และอนุวัฒน์ ภักดี, 2562, หน้า 1-8; สภาวิชาชีพบัญชี, 2562, หน้า 8 
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สรุปผลการพิจารณา สําหรับกรณีทีคู่่สัญญามีการเปลี่ยนแปลงสัญญาทําให้ขายสินค้าชนิดนั้นเพ่ิมอีก 

1,000 รายการ ในราคารายการละ 1,200 บาท ทําให้ขอบเขตของสัญญาเพ่ิมขึ้นเพราะมีสินค้าที่สัญญาว่าจะ
ให้ที่แตกต่างกัน (Distinct) เพ่ิมขึ้น และราคาตามสัญญาเพ่ิมขึ้นตามจํานวนเงินของสิ่งตอบแทนที่สะท้อนถึง 
ราคาขายแบบเอกเทศ (Stand-alone selling prices) ของสินค้าที่สัญญาว่าจะให้ที่เพ่ิมขึ้นมา ดังนั้น กิจการ
จะรับรู้การเปลี่ยนแปลงสัญญาเป็นสัญญาที่แยกต่างหากจากสัญญาเดิมตาม TFRS 15: การเปลี่ยนแปลง
สัญญา (Contract modifications) ที่ทํากับลูกค้า เนื่องจากเป็นไปตามเง่ือนไขทั้ง 2 ข้อดังกล่าวข้างต้น 
 

ตัวอย่างที่ 1.4 กิจการเกี่ยวกับแฟรนไชส์ ทําสัญญากับลูกค้า (บริษัท มณฑา จํากัด) เพ่ือให้ใช้แฟรน
ไชส์ เป็นเวลา 2 ปี นับตั้งแต่วันที่ 1 มกราคม 25x4 โดยคิดค่าบริการ 150,000 บาทต่อปี สําหรับปี 25x4 ณ 
วันทําสัญญา ราคาขายแบบเอกเทศ (Stand-alone selling prices) เท่ากับ 150,000 บาทต่อปี ต่อมา ณ วัน
สิ้นปี 25x4 คู่สัญญามีการเปลี่ยนแปลงสัญญา ดังต่อไปนี้ (1) กิจการจะคิดค่าแฟรนไชส์ ปี 25x5 ลดลงเหลือ 
135,000 บาทต่อปี ณ วันที่มีการเปลี่ยนแปลงสัญญา ราคาขายแบบเอกเทศ (Stand-alone selling prices) 
เท่ากับ 135,000 บาทต่อป ีและ (2) ยืดเวลาของสัญญาออกไปอีก 2 ปี โดยกิจการจะคิดค่าแฟรนไชส์ ปี 25x6 
และปี 25x7 ลดลงเหลือ 135,000 บาทต่อปี  

แนวทางการพิจารณา สําหรับกรณีที่คู่สัญญามีการเปลี่ยนแปลงสัญญาทําให้ยืดเวลาของสัญญา
ออกไปอีก 2 ปี โดยกิจการจะคิดค่าแฟรนไชส์ ปี 25x5 (ปีที่มีการเปลี่ยนแปลงสัญญา) ลดลงเหลือ 135,000 
บาทต่อปี สําหรับยืดเวลาของสัญญาออกไปอีก 2 ปี ปี 25x6 และปี 25x7 ลดลงเหลือ 135,000 บาทต่อปี 
กิจการจะรับรู้การเปลี่ยนแปลงสัญญาเป็นสัญญาที่แยกต่างหากจากสัญญาเดิมหรือไม่ 

 
การเปลี่ยนแปลงสัญญา (Contract modifications) ที่ท ากับลูกค้า 

 การพิจารณาเงื่อนไข 
(1) ขอบเขตของสัญญาเพ่ิมขึ้น คือ คู่สัญญามีการเปลี่ยนแปลงสัญญาทําให้ยืดเวลาของสัญญาออกไปอีก 2 
ปี นั่นคอื มีบริการที่สัญญาว่าจะให้ที่แตกต่างกัน (Distinct) เพ่ิมข้ึน แต่ 
(2) ราคาตามสัญญาเพ่ิมขึ้นตามจํานวนเงินของสิ่งตอบแทนที่ไม่สะท้อนถึง ราคาขายแบบเอกเทศ (Stand-
alone selling prices) ของบริการที่สัญญาว่าจะให้ที่เพ่ิมขึ้นมา นั่นคือ ปี 25x6 และปี 25x7 ลดลงเหลือ 
135,000 บาทต่อปี ซึ่งเท่ากับ ราคาขายแบบเอกเทศ (Stand-alone selling prices) ณ วันที่มีการ
เปลี่ยนแปลงสัญญา ปี 25x5 คือ 135,000 บาทต่อปี  

ใช่  ไม่ใช่ 
     

รับรู้การเปลี่ยนแปลงสัญญาเป็นสัญญาที่
แยกต่างหากจากสัญญาเดิม 

  ไม่รับรู้การเปลี่ยนแปลงสัญญาเป็น
สัญญาที่แยกต่างหากจากสัญญาเดิม 

 
ภาพที่ 1.4 ไม่รับรู้การเปลี่ยนแปลงสัญญาเป็นสัญญาที่แยกต่างหากจากสัญญาเดิม 
ที่มา: ศิลปพร ศรีจั่นเพชร และอนุวัฒน์ ภักดี, 2562, หน้า 1-8; สภาวิชาชีพบัญชี, 2562, หน้า 8 
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สรุปผลการพิจารณา สําหรับกรณีที่คู่สัญญามีการเปลี่ยนแปลงสัญญาทําให้มีบริการที่สัญญาว่าจะให้

ที่แตกต่างกัน (Distinct) เพ่ิมขึ้น ยืดเวลาของสัญญาออกไปอีก 2 ปี โดยกิจการจะคิดค่าแฟรนไชส์ลดลงเหลือ 
135,000 บาทต่อปี แต่ราคาตามสัญญาเพ่ิมขึ้นตามจํานวนเงินของสิ่งตอบแทนที่ไม่สะท้อนถึง ราคาขายแบบ
เอกเทศ (Stand-alone selling prices) ของบริการที่สัญญาว่าจะให้ที่เพ่ิมขึ้นมา ดังนั้น กิจการจะไม่รับรู้การ
เปลี่ยนแปลงสัญญาเป็นสัญญาที่แยกต่างหากจากสัญญาเดิม เนื่องจากไม่เป็นไปตามเงื่อนไขทั้ง 2 ข้อดังกล่าว
ข้างต้น 
 
ขั้นที่ 2 ระบุภาระท่ีต้องปฏิบัติ (Performance obligations) ในสัญญาที่ท ากับลูกค้า 

ภาระท่ีต้องปฏิบัติ (Performance obligations) ตามคํานิยามศัพท์ของ TFRS 15 (สภาวิชาชีพบัญชี, 
2562, หน้า 36) หมายถึง ข้อตกลงในสัญญาที่ทํากับลูกค้าเพ่ือโอนรายการอย่างใดอย่างหนึ่งดังต่อไปนี้ไปให้กับ
ลูกค้า (1) สินค้าหรือบริการ (หรือ กลุ่มสินค้าหรือบริการที่ขายแบบรวมกันไป) ที่แตกต่างกัน หรือ (2) ชุด 
(Series) ของสินค้าและบริการที่แตกต่างกันแต่มีลักษณะเชิงเนื้อหาเหมือนกันและมีรูปแบบการโอนไปยังลูกค้า
แบบเดียวกัน (Single performance obligation) ดังนั้น ภาระที่ต้องปฏิบัติ คือ "คํามั่นสัญญา" (Promise) ที่
จะให้สินค้าหรือบริการที่แตกต่างกัน หรือชุด (Series) ของสินค้าหรือบริการที่แตกต่างกัน 

แนวทางการพิจารณาภาระท่ีต้องปฏิบัติในสัญญาที่ท ากับลูกค้า 
การระบุภาระที่ต้องปฏิบัติในสัญญา ถือเป็นขั้นตอนที่สําคัญสําหรับการพิจารณารับรู้รายได้เนื่องจาก

กิจการจะสามารถรับรู้รายได้ก็ต่อเมื่อกิจการได้ปฏิบัติตามภาระผูกพันในสัญญากับลูกค้าแล้ว ซึ่งมีแนวทางการ
พิจารณาภาระท่ีต้องปฏิบัติในสัญญาที่ทํากับลูกค้า ดังนี้ 

1) ข้อตกลงในสัญญาที่ท ากับลูกค้า 
สัญญาที่ทํากับลูกค้าโดยทั่วไปจะระบุชัดเจนถึงสินค้าหรือบริการที่กิจการตกลงจะส่งมอบให้แก่ลูกค้า 

อย่างไรก็ตาม ภาระท่ีต้องปฏิบัติที่ระบุในสัญญาที่ทํากับลูกค้าอาจไม่จํากัดเพียงสินค้าหรือบริการที่ระบุชัดเจน
ไว้ตามสัญญา ทั้งนี้ เพราะสัญญาที่ทํากับลูกค้าอาจรวมถึงข้อตกลงโดยนัยที่เป็นไปตามประเพณีปฏิบัติทาง
ธุรกิจของกิจการ นโยบายหรือคําแถลงที่เผยแพร่ หาก ณ เวลาที่ทําสัญญา ข้อตกลงเหล่านั้นสร้างความ
คาดหวังที่ผูกพันให้กับลูกค้าว่ากิจการจะส่งมอบสินค้าหรือบริการนั้นให้แก่ลูกค้า 

ภาระที่ต้องปฏิบัติไม่รวมกิจกรรมที่กิจการต้องทําให้เสร็จสิ้นตามสัญญา เว้นแต่กิจกรรมเหล่านั้นเป็น
การส่งมอบสินค้าหรือบริการแก่ลูกค้า ตัวอย่างเช่น ผู้ให้บริการอาจจําเป็นต้องปฏิบัติงานที่เกี่ยวกับการจัดการ
เพ่ือการจัดทําสัญญา การปฏิบัติงานเหล่านั้นไม่ใช่การส่งมอบบริการให้ลูกค้าเมื่อกิจการทํางานเหล่านั้น ดังนั้น 
กิจกรรมเหล่านั้นไม่ใช่ภาระท่ีต้องปฎิบัติ เป็นต้น 

2) สินค้าหรือบริการที่แตกต่างกัน 
สินค้าหรือบริการที่สัญญาว่าจะใหข้ึ้นอยู่กับสัญญา อาจรวมถึง (แต่ไม่จํากัดเพียง) รายการต่อไปนี้ 
2.1) การขายสินค้าที่กิจการผลิต (ตัวอย่างเช่น สินค้าของผู้ผลิต) 
2.2) การขายต่อสินค้าที่กิจการซื้อมา (ตัวอย่างเช่น สินค้าของผู้ค้าปลีก) 
2.3) การขายต่อสิทธิต่อสินค้าหรือบริการที่กิจการซื้อมา (ตัวอย่างเช่น การนําตั๋วโดยสาร ได้แก่

เครื่องบิน รถไฟ รถทัวร์ เป็นต้น ไปขายต่อโดยกิจการท่ีกระทําการเป็นตัวการ) 
2.4) การปฏิบัติงานตามที่ตกลงในสัญญาให้กับลูกค้า (ตัวอย่างเช่น การรักษาความปลอดภัยตาม

บริษัท หมู่บ้านจัดสรร เป็นต้น) 
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2.5) การให้บริการในลักษณะการแสดงความพร้อม (Stand-by) ในการส่งมอบสินค้าหรือบริการ 

(ตัวอย่างเช่น การบริการปรับปรุงซอฟต์แวร์ ที่ยังไม่ระบุเวลาและเมื่อซอฟต์แวร์ดังกล่าวได้รับการพัฒนาไป) 
หรือผลิตสินค้าหรือบริการให้ลูกค้าพร้อมใช้เมื่อลูกค้าตัดสินใจจะใช้สินค้าหรือบริการ 

2.6) การให้บริการโดยการจัดการ (Arrange) ให้บุคคลอ่ืนเป็นผู้ส่งมอบสินค้าหรือบริการแก่ลูกค้า 
(ตัวอย่างเช่น กระทําการเป็นตัวแทนให้กับบุคคลอ่ืน) 

2.7) การให้สิทธิต่อสินค้าหรือบริการที่จะได้จัดหาในอนาคต ซึ่งลูกค้าสามารถนําไปขายต่อหรือมอบให้
ลูกค้าของลูกค้าได้ (ตัวอย่างเช่น กิจการที่ขายผลิตภัณฑ์ให้แก่ผู้ค้าปลีก โดยตกลงที่จะส่งมอบสินค้าหรือบริการ
เพ่ิมเติมให้แก่บุคคลที่ซ้ือผลิตภัณฑ์จากผู้ค้าปลีกนั้น) 

2.8) การสร้าง การผลิต หรือ การพัฒนาสินทรัพย ์ในนามของลูกค้า 
2.9) การให้ใบอนุญาต (License) 
2.10) การให้สิทธิที่จะซื้อสินค้าหรือบริการเพ่ิมเติม (Option) (เมื่อสิทธิเหล่านั้นทําให้ลูกค้ามีสิทธิที่มี

สาระสําคัญ) ตัวอย่างเช่น กิจการ Supermarket ขนาดใหญ่ ให้บัตรส่วนลด 200 บาท แก่ลูกค้าสําหรับการซื้อ
สินค้าตั้งแต่ 500 บาท ในแผนกเครื่องสําอางครั้งถัดไป เป็นต้น 

TFRS 15 ได้กําหนดว่าสินค้าหรือบริการที่สัญญาว่าจะให้กับลูกค้าถือว่าแตกต่างกันหากเป็นไปตาม
เงื่อนไขทุกข้อต่อไปนี้ 

(1) ลูกค้าได้รับประโยชน์จากสินค้าหรือบริการด้วยสินค้าหรือบริการนั้นๆ หรือได้ประโยชน์โดยใช้
ควบคู่ไปกับทรัพยากรอ่ืนที่มีพร้อมต่อลูกค้านั้น (กล่าวคือ สินค้าหรือบริการนั้นมีความแตกต่างกัน และ 

(2) ข้อตกลงของกิจการที่จะส่งมอบสินค้าหรือบริการให้ลูกค้าสามารถระบุได้ว่าแยกจากข้อตกลงอ่ืน
ในสัญญา (กล่าวคือ ข้อตกลงที่จะส่งมอบสินค้าหรือบริการนั้นมีความแตกต่างกันตามเนื้อหาของสัญญา) 

 
ปัจจัยที่บ่งชี้ว่าการส่งมอบสินค้าหรือบริการให้ลูกค้านั้นไม่สามารถระบุแยกได้ รวมถึงแต่ไม่จํากัดเพียง

รายการดังต่อไปนี้ 
(1) กิจการให้บริการที่มีนัยสําคัญในการบูรณาการสินค้าหรือบริการนั้นกับสินค้าและบริการอ่ืนที่ตกลง

ในสัญญาเข้าเป็นกลุ่มสินค้าหรือบริการที่ขายแบบรวมกันไปตามที่ลูกค้าทําสัญญาไว้ กล่าวอีกนัยหนึ่ง กิจการ
ใช้สินค้าหรือบริการนั้นเป็นปัจจัยการผลิต (Input) หรือส่งมอบผลผลิตร่วมตามที่ลูกค้าระบุ ผลผลิตร่วมอาจ
รวมขั้นตอน ส่วนประกอบ หรือหน่วยมากกว่าหนึ่งรายการ ตัวอย่างเช่น สัญญาก่อสร้าง สัญญาพัฒนา
ซอฟท์แวร์ และสัญญาแบบรวมบริการหลายๆ อย่างมาบูรณาการเป็นงานหนึ่ง เป็นต้น 

(2) สินค้าหรือบริการรายการใดรายการหนึ่งหรือมากกว่า มีการเปลี่ยนแปลงหรือปรับแต่ง หรือถูก
เปลี่ยนแปลงหรือปรับแต่งอย่างมีนัยสําคัญ โดยสินค้าหรือบริการอ่ืนรายการใดรายการหนึ่งหรือมากกว่าที่   
ตกลงในสัญญา ตัวอย่างเช่น ขายซอฟท์แวร์ที่กิจการมีอยู่แล้ว แต่ต้องไปให้บริการติดตั้งและปรับแต่งเพ่ือให้เข้า
กับระบบงานทีลู่กค้ามีอยู่แล้ว เป็นต้น 

(3) สินค้าหรือบริการมีการพ่ึงพากันหรือเกี่ยวข้องกันอย่างมาก ตัวอย่างเช่น สัญญาจ้างออกแบบและ
พัฒนาผลิตภัณฑ์ใหม่ โดยที่ลูกค้าต้องการผลิตภัณฑ์ใหม่จึงจําเป็นต้องใช้บริการออกแบบและพัฒนาไปด้วยกัน 
เป็นต้น กล่าวอีกนัยหนึ่ง สินค้าหรือบริการแต่ละรายการได้รับผลกระทบอย่างมีนัยสําคัญจากสินค้าหรือบริการ
อ่ืนรายการใดรายการหนึ่งหรือมากกว่าที่ตกลงในสัญญา ตัวอย่างเช่น ในบางกรณีสินค้าหรือบริการตั้งแต่สอง 
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รายการหรือมากกว่า มีผลกระทบต่อกันและกันอย่างมีนัยสําคัญ เนื่องจากกิจการอาจจะไม่สามารถปฏิบัติตาม
ข้อตกลงที่จะส่งมอบสินค้าหรือบริการแต่ละรายการได้อย่างเป็นอิสระจากกัน 

ทั้งนี้ หากสินค้าหรือบริการตามที่ตกลงไม่แตกต่าง กิจการต้องรวมสินค้าหรือบริการนั้นกับสินค้าหรือ
บริการอ่ืนที่ตกลงจนกว่ากิจการจะระบุกลุ่มสินค้าหรือบริการที่ขายแบบรวมกันไปที่แตกต่างได้ ในบางกรณี 
กิจการรับรู้สินค้าหรือบริการทั้งหมดที่ตกลงในสัญญาเป็นภาระท่ีต้องปฏิบัติภาระเดียว 

ตัวอย่างที่ 1.5 กิจการด้าน IT ได้ทําสัญญากับลูกค้า (บริษัท มณฑา จํากัด) เพ่ือให้ใบอนุญาต 
(License) ในการใช้โปรแกรมสําเร็จรูปทางบัญชี (Accounting software) รวมทั้งให้บริการติดตั้งและ
ให้บริการปรับปรุงโปรแกรมสําเร็จรูปทางบัญชีเวอร์ชั่นใหม่ (Upgrade) ในช่วงระยะเวลา 5 ปี นับจากนี้ ทั้งนี้ 
งานให้บริการติดตั้งกําหนดให้บริษัทต้องดัดแปลงโปรแกรมสําเร็จรูปทางบัญชีในบางประเด็นแต่ไม่ต้อง
ดัดแปลงโปรแกรมสําเร็จรูปทางบัญชีอย่างมีนัยสําคัญ ซึ่งบริการเหล่านี้ไม่ต้องใช้ความรู้พิเศษเฉพาะด้าน ดังนั้น 
ผู้ชํานาญอ่ืนทีม่ีความรู้เกีย่วกับโปรแกรมสําเร็จรูปทางบัญชีที่ซับซ้อนก็สามารถทํางานประเภทนี้ได้ นอกจากนี้ 
การให้บริการปรับปรุงโปรแกรมสําเร็จรูปทางบัญชีเวอร์ชั่นใหม่ (Upgrade) เองก็ไม่ได้มีผลกระทบอย่างมี
นัยสําคัญต่อประโยชน์หรือคุณค่าของโปรแกรมสําเร็จรูปทางบัญชีในมุมของลูกค้า จากข้อมูลข้างต้น มีภาระที่
ต้องปฏิบัติในสัญญาจํานวนทั้งสิ้นเท่าใด 

แนวทางการพิจารณา เนื่องจากลูกค้าสามารถได้รับประโยชน์จากโปรแกรมสําเร็จรูปทางบัญชีได้ 
โดยไม่เกี่ยวข้องกับการให้บริการติดตั้งหรือการให้บริการปรับปรุงโปรแกรมสําเร็จรูปทางบัญชีเวอร์ชั่นใหม่ 
(Upgrade) ในอนาคต ซึ่งลูกค้าสามารถได้รับประโยชน์จากงานบริการติดตั้งเพ่ิมเติมและปรับปรุงโปรแกรม
สําเร็จรูปทางบัญชีเวอร์ชั่นใหม่ (Upgrade) ในอนาคต โดยลูกค้าสามารถนํามาใช้ร่วมกันกับโปรแกรมสําเร็จรูป
ทางบัญชีทีไ่ด้รับมาก่อนหน้านี้แล้ว ด้วยเหตุนี้ จึงมีจํานวนภาระท่ีต้องปฏิบัติในสัญญาทั้งสิ้น 3 ภาระ ดังนี้ 

ภาระท่ี 1 ให้ใบอนุญาต (License) ในการใช้โปรแกรมสําเร็จรูปทางบัญชี (Accounting software) 
ภาระท่ี 2 ให้บริการติดตั้งโปรแกรมสําเร็จรูปทางบัญชีเวอร์ชั่นใหม่ (Upgrade) ในช่วงระยะเวลา 5 ปี 
ภาระท่ี 3 ให้บริการปรับปรุงโปรแกรมสําเร็จรูปทางบัญชีเวอร์ชั่นใหม่ (Upgrade) ในช่วงระยะเวลา 5 

ปี 
ตัวอย่างที่ 1.6 บริษัท มณฑา จํากัด ได้ทําสัญญาขายเครื่องมือทางการแพทย์พร้อมให้บริการติดตั้ง

ให้กับโรงพยาบาล และสัญญานี้ยังรวมถึงการให้บริการซ่อมบํารุงเครื่องมือทางการแพทย์เป็นเวลา 3 ปี 
นับตั้งแต่ติดตั้ง นอกจากนี้  สัญญานี้ยังมีลักษณะสําคัญ ดังนี้  (1) เครื่องมือทางการแพทย์มีลักษณะ
เฉพาะเจาะจงที่ต้องนําส่วนประกอบหลายชิ้นมาติดตั้งรวมกัน เพ่ือให้เป็นไปตามแบบที่กําหนด โดยเครื่องมือ
ทางการแพทย์นี้ไม่สามารถใช้งานได้ถ้ายังไม่ได้รับการติดตั้ง (2) บริษัทจะขายเครื่องมือทางการแพทย์พร้อม
ติดตั้ง ซึ่งลูกค้าไม่สามารถให้กิจการอ่ืนมาติดตั้งให้ได้  และ (3) บริษัทให้บริการซ่อมบํารุงเครื่องมือทาง
การแพทย์เป็นเวลา 3 ปี ให้แก่โรงพยาบาลที่ต้องการซื้อเฉพาะบริการซ่อมบํารุง จากข้อมูลข้างต้น มีภาระที่
ต้องปฏิบัติในสัญญาจํานวนทั้งสิ้นเท่าใด 

แนวทางการพิจารณา มีจํานวนภาระท่ีต้องปฏิบัติในสัญญาทั้งสิ้น 2 ภาระ ดังนี้ 
ภาระที่ 1 ขายเครื่องมือทางการแพทย์พร้อมให้บริการติดตั้ง เนื่องจากเครื่องมือทางการแพทย์เครื่อง

นี้มีลักษณะเฉพาะเจาะจง ซึ่งลูกค้าไม่สามารถให้กิจการอ่ืนมาติดตั้งให้ได้ ดังนั้น เครื่องมือทางการแพทย์และ
การให้บริการติดตัง้เป็นสิ่งทีต้่องพ่ึงพากนัหรือเกีย่วข้องกันอย่างมาก 
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ภาระท่ี 2 ให้บริการซ่อมบํารุงเครื่องมือทางการแพทย์เป็นเวลา 3 ปี เนื่องจากการให้บริการนี้ถือเป็น

การให้บริการหลังการขายเครื่องมือทางการแพทย์ที่เป็นภาระที่สามารถระบุแยกต่างหากได้  
ตัวอย่างท่ี 1.7 บริษัท เอมสวัสดิ์ จํากัด ได้ทําสัญญารับเหมาก่อสร้างบ้านให้ลูกค้ารายหนึ่ง โดยบริษัท

รับผิดชอบตั้งแต่การออกแบบบ้าน การจัดหาวัสดุก่อสร้าง การเตรียมสถานที่ก่อสร้าง การก่อสร้างบ้าน การ
ติดตั้งระบบไฟฟ้าและประปา ตลอดจนการตกแต่งภายใน ซึ่งโดยปกติแล้ว บริษัทจะให้บริการแก่ลูกค้าทั่วไป 
และจะทําสัญญาตามความต้องการของลูกค้า จากข้อมูลข้างต้น มีภาระที่ต้องปฏิบัติในสัญญาจํานวนทั้งสิ้น
เท่าใด 

แนวทางการพิจารณา มีจํานวนภาระที่ต้องปฏิบัติในสัญญาทั้งสิ้น 1 ภาระ เนื่องจากหากมองในมุม
ของลูกค้าที่ต้องการบ้านที่สร้างเสร็จสมบูรณ์ ดังนั้น ตั้งแต่ขั้นตอนการออกแบบบ้าน การจัดหาวัสดุก่อสร้าง 
การเตรียมสถานทีก่่อสร้าง การก่อสร้างบ้าน การติดตั้งระบบไฟฟ้าและประปา ตลอดจนการตกแต่งภายใน จึง
ไม่สามารถระบุในแต่ละขั้นตอนแยกต่างหากได้ เพราะเหตุว่าการให้บริการในแต่ละรายการต่างเป็นเพียง
ส่วนประกอบที่ตอ้งใช้เพ่ือให้มีบ้านทีส่ร้างเสร็จสมบูรณ์ตามสัญญาว่าจ้างรับเหมาก่อสร้างบ้าน 

3) การเสร็จสิ้นของภาระที่ต้องปฏิบัติ 
 กิจการต้องรับรู้รายได้เมื่อกิจการปฏิบัติตามภาระที่ต้องปฏิบัติเสร็จสิ้น โดยการส่งมอบสินค้าหรือ
บริการที่สัญญาว่าจะให้ (เช่น สินทรัพย์) ให้ลูกค้า จะถือว่ามีการส่งมอบสินทรัพย์ก็ต่อเมื่อลูกค้ามีอํานาจ
ควบคุมสินทรัพย์นั้น 
 สําหรับภาระที่ต้องปฏิบัติแต่ละรายการ กิจการต้องกําหนด ณ วันเริ่มต้นของสัญญาว่าภาระที่ต้อง
ปฏิบัติดังกล่าวเป็นภาระที่ต้องปฏิบัติให้เสร็จสิ้นตลอดช่วงเวลาหนึ่ง (Over time) หรือเป็นภาระที่ต้องปฏิบัติ
ซึ่งเสร็จสิ้น ณ เวลาใดเวลาหนึ่ง (Point in time) โดยหากภาระท่ีต้องปฏิบัตินั้นไม่ใช่ภาระที่ต้องปฏิบัติให้เสร็จ
สิ้นตลอดช่วงเวลาหนึ่ง ภาระท่ีต้องปฏิบัตินั้นจะเป็นภาระท่ีต้องปฏิบัติซึ่งเสร็จสิ้น ณ เวลาใดเวลาหนึ่ง 
 สินค้าและบริการ คือ สินทรัพย์ แม้ในขณะช่วงเวลาหนึ่ง เมื่อสินค้าและบริการนั้นได้รับและใช้ 
(เช่นเดียวกับในกรณีของบริการต่างๆ) 
 อํานาจควบคุมสินทรัพย์ หมายถึง ความสามารถในการสั่งการการใช้งาน และการได้รับประโยชน์ ที่
เหลืออยู่จากสินทรัพย์ อํานาจควบคุมรวมถึงความสามารถในการกีดกันกิจการอ่ืนจากการสั่งการการใช้งาน
และการได้รับประโยชน์จากสินทรัพย์นั้น  
 ประโยชน์จากสินทรัพย์ คือ กระแสเงินสด (กระแสรับหรือการประหยัดกระแสจ่าย) ที่สามารถได้รับ
ทางตรงหรือทางอ้อมในลักษณะต่างๆ เช่น การใช้สินทรัพย์เพ่ือผลิตสินค้าหรือให้บริการ (รวมถึงบริการ
สาธารณะ) การใช้สินทรัพย์เพ่ือเพ่ิมมูลค่าของสินทรัพย์อ่ืน การใช้สินทรัพย์เพ่ือชําระหนี้สินหรือลดค่าใช้จ่าย 
การขายหรือแลกเปลี่ยนสินทรัพย์ การใช้สินทรัพย์เป็นหลักประกันเงินกู้ และการถือครองสินทรัพย์ เป็นต้น 
 ในการประเมินว่าลูกค้าได้รับอํานาจควบคุมสินทรัพย์หรือไม่ กิจการต้องพิจารณาข้อตกลงใดๆ ที่จะ
ซื้อคืนสินทรัพย ์

4) ภาระท่ีต้องปฏิบัติซึ่งเสร็จสิ้นตลอดช่วงเวลาหนึ่ง (Over time) 
กิจการส่งมอบอํานาจการควบคุมสินค้าหรือบริการตลอดช่วงเวลาหนึ่ง และถือว่าภาระที่ต้องปฏิบัติ

เสร็จสิ้นตลอดช่วงเวลาหนึ่ง โดยจะรับรู้รายได้ในช่วงเวลาดังกล่าวได้ หากเป็นไปตามเงื่อนไขข้อใดข้อหนึ่ง
ต่อไปนี้ 
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(1) ลูกค้าได้รับและใช้ประโยชน์จากการปฏิบัติงานพร้อมกันของกิจการทันทีที่กิจการได้ปฏิบัติงาน 

ตัวอย่างเช่น การบริการที่เกิดขึ้นอยู่เป็นประจํา (เช่น บริการทําความสะอาด เป็นต้น) สามารถประเมินได้ง่าย
ว่าลูกค้าได้รับและได้ใช้ประโยชน์จากผลของการปฏิบัติงานของกิจการในขณะที่กิจการปฏิบัติงาน 

(2) การปฏิบัติงานของกิจการสร้างหรือทําให้สินทรัพย์ของลูกค้าเพ่ิมขึ้น (ตัวอย่างเช่น สินทรัพย์ที่เป็น
งานระหว่างทํา เป็นต้น) ที่ลูกค้ามีอํานาจควบคุมเม่ือสินทรัพย์เกิดข้ึนหรือเพ่ิมข้ึน หรือ 

(3) การปฏิบัติงานของกิจการไม่ก่อให้เกิดสินทรัพย์ที่กิจการมีทางเลือกอ่ืนในการนําไปใช้ ตัวอย่างเช่น 
กิจการมีข้อจํากัดในทางปฏิบัติเนื่องจากสินทรัพย์นั้นได้รับการออกแบบให้มีลักษณะเฉพาะสําหรับลูกค้าราย
หนึ่งเท่านั้น หรือสินทรัพย์ดังกล่าวอยู่ในบริเวณที่ห่างไกล เป็นต้น และกิจการมีสิทธิที่สามารถบังคับให้จ่าย
ชําระสําหรับการปฏิบัติงานที่เสร็จสิ้นถึงปัจจุบัน  

5) ภาระท่ีต้องปฏิบัติซึ่งเสร็จสิ้น ณ เวลาใดเวลาหนึ่ง (Point in time) 
หากภาระที่ต้องปฏิบัติไม่ใช่ภาระที่ต้องปฏิบัติซึ่งเสร็จสิ้นตลอดช่วงเวลาหนึ่ง (Over time) ดังนั้น 

กิจการต้องจัดภาระท่ีต้องปฏิบัตินั้นเป็นภาระท่ีต้องปฏิบัติซึ่งเสร็จสิ้น ณ เวลาใดเวลาหนึ่ง (Point in time) ใน
การระบุว่า ณ เวลาใดลูกค้าได้รับอํานาจควบคุมสินทรัพย์ที่ตกลงกัน และภาระที่ต้องปฏิบัติได้เสร็จสิ้นลง 
กิจการต้องพิจารณาข้อกําหนดสําหรับอํานาจการควบคุม นอกจากนี้ กิจการต้องพิจารณาข้อบ่งชี้ของการโอน
อํานาจการควบคุมซึ่งรวมถึง (แต่ไม่จํากัดเพียง) รายการต่อไปนี้ 

(1) กิจการมีสิทธิในปัจจุบันที่จะได้รับการชําระเงินสําหรับสินทรัพย์ หากลูกค้ามีภาระผูกพันใน
ปัจจุบันในการจ่ายชําระเงินสําหรับสินทรัพย์ ซึ่งกรณีดังกล่าวอาจแสดงว่าลูกค้าได้รับความสามารถสั่งการการ
ใช้ และได้รับประโยชน์ที่เหลืออยู่ทั้งหมดส่วนใหญ่จากสินทรัพย์เป็นการแลกเปลี่ยน 

(2) ลูกค้ามีกรรมสิทธิ์ทางกฎหมายในสินทรัพย์ กรรมสิทธิ์ทางกฎหมายอาจบ่งชี้ว่าคู่สัญญาฝ่ายใด
สามารถสั่งการการใช้และได้รับประโยชน์ที่เหลืออยู่ทั้งหมดส่วนใหญ่จากสินทรัพย์ หรือกีดกันกิจการอ่ืนในการ
เข้าถึงประโยชน์เหล่านั้น ดังนั้น การโอนกรรมสิทธิ์ทางกฎหมายในสินทรัพย์อาจจะแสดงว่าลูกค้าได้รับอํานาจ
ควบคุมสินทรัพย์นั้น หากกิจการยังคงไว้ซึ่งกรรมสิทธิ์ทางกฎหมายในสินทรัพย์เพียงเพ่ือป้องกันความล้มเหลวที่
ลูกค้าจะไม่จ่ายเงิน สิทธิเหล่านั้นของกิจการไม่สามารถทําให้ลูกค้าไม่มีอํานาจควบคุมสินทรัพย์ 

(3) กิจการได้ส่งมอบการครอบครองทางกายภาพของสินทรัพย์ การที่ลูกค้าครอบครองทางกายภาพ
ของสินทรัพย์ อาจแสดงว่า ลูกค้าสามารถสั่งการการใช้และได้รับประโยชน์ที่เหลืออยู่เกือบทั้งหมดจาก
สินทรัพย์ หรือกีดกันกิจการอ่ืนในการเข้าถึงประโยชน์เหล่านั้น อย่างไรก็ตาม การครอบครองทางกายภาพของ
สินทรัพย์อาจจะไม่เกิดขึ้นพร้อมกับอํานาจควบคุมสินทรัพย์ ตัวอย่างเช่น ในสัญญาการซื้อคืนหรือสัญญาฝาก
ขายบางสัญญา ลูกค้าหรือผู้รับฝากขายอาจครอบครองทางกายภาพของสินทรัพย์โดยที่กิจการมีอํานาจควบคุม
สินทรัพย์นั้น ในทางตรงกันข้าม ในสัญญาที่มีการขายที่แจ้งหนี้แล้วแต่ยังไม่ส่งมอบสินค้า กิจการอาจ
ครอบครองทางกายภาพของสินทรัพย์ในขณะที่ลูกค้ามีอํานาจควบคุมสินทรัพย์นั้น ตัวอย่างเช่น สัญญาการซื้อ
คืน สัญญาฝากขาย และสัญญาที่มีการขายที่แจ้งหนี้แล้วแต่ยังไม่ส่งมอบสินค้า เป็นต้น 

(4) ลูกค้ามีความเสี่ยงและผลตอบแทนที่มีนัยสําคัญของความเป็นเจ้าของในสินทรัพย์ การโอนความ
เสี่ยงและผลตอบแทนที่มีนัยสําคัญของความเป็นเจ้าของในสินทรัพย์ให้ลูกค้าอาจแสดงว่าลูกค้าสามารถสั่งการ
การใช้และได้รับประโยชน์ที่เหลืออยู่ทั้งหมดส่วนใหญ่จากสินทรัพย์ หรือกีดกันกิจการอ่ืนในการเข้าถึง
ประโยชน์เหล่านั้น อย่างไรก็ตาม ในการประเมินความเสี่ยงและผลตอบแทนที่มีนัยสําคัญของความเป็นเจ้าของ
ในสินทรัพย์ที่ตกลง กิจการต้องไม่รวมความเสี่ยงใดก็ตามท่ีเกิดขึ้นกับภาระที่ต้องปฏิบัติที่แยกจากภาระที่ต้อง 
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ปฏิบัติในการส่งมอบสินทรัพย์ ตัวอย่างเช่น กิจการอาจได้โอนอํานาจควบคุมสินทรัพย์ไปยังลูกค้า แต่ยังไม่
ปฏิบัติตามภาระที่ต้องปฏิบัติเพิ่มเติมเพ่ือให้บริการการบํารุงรักษาเกี่ยวข้องกับสินทรัพย์ที่ส่งมอบ เป็นต้น 

(5) ลูกค้าได้ยอมรับสินทรัพย์แล้ว กรณีลูกค้ายอมรับสินทรัพย์อาจแสดงว่าลูกค้าสามารถสั่งการการใช้
และได้รับประโยชน์ที่เหลืออยู่ทั้งหมดส่วนใหญ่จากสินทรัพย์ ในการประเมินผลกระทบของการที่ลูกค้าได้
ยอมรับสินทรัพย์ตามสัญญาเพื่อพิจารณาว่าเมื่อใดอํานาจควบคุมสินทรัพย์ได้ถูกโอนไป ตัวอย่างเช่น เงื่อนไขใน
สัญญาเกี่ยวกับการยอมรับของลูกค้าขึ้นอยู่กับการกําหนดขนาดหรือน้ําหนักเฉพาะ กิจการสามารถกําหนดได้
ว่าเมื่อใดที่จะยอมรับเงื่อนไขดังกล่าวก่อนการได้รับเอกสารยืนยันเกี่ยวกับการได้รับการควบคุมสินค้าหรือ
บริการของลูกค้า เป็นต้น 

 
ขัน้ที่ 3 การก าหนดราคาของรายการ (Transaction price) 

กิจการต้องคํานึงถึงข้อกําหนดในสัญญาและธรรมเนียมปฏิบัติของธุรกิจในการกําหนดราคาของ
รายการ โดยราคาของรายการ (Transaction price) คือ จํานวนเงินของสิ่งตอบแทนซึ่งกิจการคาดว่าจะมีสิทธิ
ได้รับเพ่ือเป็นการแลกเปลี่ยนกับการโอนสินค้าหรือบริการตามที่ได้ตกลงกันให้แก่ลูกค้า ทั้งนี้ไม่รวมถึงจํานวน
เงินที่เรียกเก็บแทนบุคคลที่สาม (ตัวอย่างเช่น ภาษีขาย เป็นต้น) สิ่งตอบแทนที่ระบุในสัญญาที่ทํากับลูกค้าอาจ
เป็นจํานวนเงินที่แน่นอน จํานวนผันแปร หรือทั้งสองแบบ 

ลักษณะ ระยะเวลา และจํานวนเงินของสิ่งตอบแทนที่ลูกค้าตกลงไว้กระทบต่อการประมาณการราคา
ของรายการ โดยในการกําหนดราคาของรายการ กิจการต้องคํานึงถึงผลของทุกข้อดังต่อไปนี้ 

1) สิ่งตอบแทนผันแปร (Variable consideration) 
2) การจํากัดประมาณการสิ่งตอบแทนที่ผันแปร (Constraint) 
3) การมีองค์ประกอบเกี่ยวกับการจัดหาเงินที่มีนัยสําคัญในสัญญา (The existence of a significant 

financing component in the contract) 
4) สิ่งตอบแทนทีไ่มใ่ช่เงินสด (Non-cash consideration) 
5) สิ่งตอบแทนทีจ่ะจ่ายให้กับลูกค้า (Consideration payable to customers) 
เพ่ือวัตถุประสงค์ในการกําหนดราคาของรายการ กิจการต้องสมมติว่าจะมีการโอนสินค้าหรือบริการ

เป็นไปตามสัญญาที่ตกลงกับลูกค้า และสัญญาดังกล่าวจะไม่ถูกยกเลิก จัดทําใหม่ หรือมีการเปลี่ยนแปลง
สัญญา 

1) สิ่งตอบแทนผันแปร (Variable consideration) 
หากสิ่งตอบแทนตามท่ีตกลงไว้ในสัญญาได้รวมสิ่งตอบแทนที่มีจํานวนเงินผันแปร กิจการต้องประมาณ

การจํานวนเงินของสิ่งตอบแทนที่กิจการจะมีสิทธิได้รับเป็นการแลกเปลี่ยนกับการโอนสินค้าหรือบริการที่
สัญญาว่าจะให้กับลูกค้าตามที่ได้ตกลงกัน 

จํานวนเงินของสิ่งตอบแทนอาจผันแปรเนื่องจาก การให้ส่วนลด (Discounts) การให้ส่วนลดภายหลัง 
(Volume rebates) เงินคืน (Refunds) การหักหนี้ (Debt deduction) การลดราคา (Price reduction) เงิน
จูงใจ (Incentives) เงินตอบแทนพิเศษที่กําหนดจากผลการปฏิบัติงาน (Performance bonus) ค่าปรับ 
(Penalties) หรือรายการอ่ืนที่มีลักษณะคล้ายคลึงกัน นอกจากนี้ สิ่งตอบแทนผันแปรที่สัญญาไว้สามารถ
เกิดขึ้นในกรณีที่กิจการมีสิทธิที่จะได้รับสิ่งตอบแทนโดยจํานวนเงินขึ้นอยู่กับเหตุการณ์ที่กําหนดไว้เกิดขึ้น
หรือไม่เกิดขึ้นในอนาคต ตัวอย่างเช่น จํานวนเงินของสิ่งตอบแทนจะผันแปรไปในกรณีที่มีการขายผลิตภัณฑ์ไป 
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แต่ลูกค้ามีสิทธิที่จะคืนผลิตภัณฑ์ หรือในกรณีที่มีการตกลงที่จะจ่ายสิ่งตอบแทนที่กําหนดเป็นจํานวนเงินที่
แน่นอนที่สัญญาไว้เพ่ือเป็นเงินตอบแทนพิเศษสําหรับการปฏิบัติงานได้ตามเกณฑ์ท่ีกําหนด 

การผันแปรของสิ่งตอบแทนที่ลูกค้าสัญญาจะจ่ายอาจไม่ได้ระบุในสัญญาไว้อย่างชัดแจ้ง ถึงแม้จะไม่ได้
ระบุไว้ในสัญญา กรณีต่างๆ เหล่านี้อาจทําให้สิ่งตอบแทนมีส่วนที่ผันแปรได้ ดังนี้ 

(1) ลูกค้ามีมูลเหตุให้คาดได้ว่ากิจการจะยอมรับจํานวนเงินของสิ่งตอบแทนน้อยกว่าราคาที่ระบุใน
สัญญา จากการที่กิจการมีธรรมเนียมปฏิบัติทางธุรกิจเช่นนั้น หรือนโยบาย หรือแถลงการณ์ที่ประกาศออกไป
เช่นนั้นว่ากิจการจะลดราคา ทั้งนี้ขึ้นอยู่กับข้อบังคับด้านกฎหมาย แนวปฏิบัติในอุตสาหกรรม หรือลูกค้าในการ
ที่จะเรียกสิ่งเหล่านี้ว่าส่วนลด การให้ส่วนลดภายหลัง เงินคืน (Refunds) หรือการหักหนี้ 

(2) ข้อเท็จจริงและสถานการณ์อ่ืนที่บ่งชี้ว่าความตั้งใจของกิจการเมื่อเข้าทําสัญญาว่าจะมีการเสนอ
การลดราคาให้กับลูกค้า 

เงินคืน (Refunds) มีผลกระทบทําให้กิจการต้องรับรู้หนี้สินที่เกิดจากการจะจ่ายคืนค่าตอบแทน หาก
กิจการได้รับสิ่งตอบแทนจากลูกค้าและคาดได้ว่ากิจการจะจ่ายชําระคืนสิ่งตอบแทนนั้นบางส่วนหรือทั้งหมด
ให้แก่ลูกค้าโดยหนี้สินดังกล่าวจะวัดมูลค่าจากจํานวนเงินของสิ่งตอบแทนที่ได้รับแล้ว (หรือค้างรับ) ที่กิจการ
คาดได้ว่าจะไม่มีสิทธิเป็นเจ้าของสิ่งตอบแทนนั้น (กล่าวคือ จํานวนเงินที่ไม่ได้รวมอยู่ในราคาของรายการ) ใน
กรณีที่สถานการณ์เปลี่ยนแปลงไป ณ วันสิ้นรอบระยะเวลารายงาน กิจการต้องปรับปรุงหนี้สินที่เกิดจากการ
จะจ่ายชําระคืน (รวมถึงการเปลี่ยนแปลงในราคาของรายการและหนี้สินที่เกิดจากสัญญา) ในการบันทึก
รายการหนี้สินที่เกิดจากการจะจ่ายชําระคืนที่เกี่ยวข้องกับรายการขายที่ลูกค้ามีสิทธิคืนสินค้าหรือบริการ 

กิจการต้องประมาณจํานวนเงินของสิ่งตอบแทนผันแปรโดยใช้วิธีการดังต่อไปนี้ โดยขึ้นอยู่กับว่าวิธีใดที่
กิจการคาดว่าเป็นวิธีที่เหมาะสมกว่าในการประมาณการจํานวนเงินของสิ่งตอบแทนที่กิจการจะมีสิทธิได้รับ 

(1) วิธีมูลค่าที่คาดหวัง (Expected value method) 
มูลค่าที่คาดหวัง (Expected value) คือ ผลรวมของจํานวนเงินของสิ่งตอบแทนในช่วงของจํานวนเงิน

ของสิ่งตอบแทนที่เป็นไปได้ถ่วงน้ําหนักด้วยความน่าจะเป็น มูลค่าที่คาดหวังอาจเป็นประมาณการที่เหมาะสม
ของจํานวนเงินของสิ่งตอบแทนผันแปร หากกิจการมีสัญญาจํานวนมากที่มีคุณลักษณะเหมือนกัน 

ตัวอย่างที่ 1.8 บริษัท มณฑา จํากัด ทําสัญญากับลูกค้าเพ่ือก่อสร้างห้องแสดงสินค้าภายใน 1 ปี ใน
ราคา 1,000,000 บาท โดยกิจการจะได้รับค่าตอบแทนพิเศษเป็นจํานวนเงิน 100,000 บาท หากบริษัท
สามารถก่อสร้างห้องแสดงสินค้าเสร็จก่อนครบกําหนด 1 ปี ในทางตรงกันข้าม หากบริษัทก่อสร้างห้องแสดง
สินค้าเสร็จล่าช้ากว่ากําหนด 1 ปี บริษัทจะต้องจ่ายค่าปรับให้กับลูกค้าเป็นจํานวนเงิน 100,000 บาท โดย
บริษัทประมาณการว่า มีความน่าจะเป็น 30% ที่ห้องแสดงสินค้าจะแล้วเสร็จก่อนครบกําหนด 1 ปีที่ตกลงไว้ 
นอกจากนี้ มีความน่าจะเป็น 60% ที่ห้องแสดงสินค้าจะแล้วเสร็จภายในกําหนด 1 ปีที่ตกลงไว้ และมีความ
น่าจะเป็น 10% ทีห่้องแสดงสินค้าจะแล้วเสร็จล่าช้ากว่ากําหนด 1 ปีทีต่กลงไว้ 
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วิธีมูลค่าที่คาดหวัง (Expected value method) สามารถประมาณการที่เหมาะสมของจํานวนเงิน

ของสิ่งตอบแทนผันแปรได้ดังนี้ 

ก่อสร้างห้องแสดงสินค้าภายใน 1 ปี 

(1) สิ่งตอบแทนที่เป็นไปได้ 
(2) 

ความ
น่าจะ
เป็น  

(3) สิ่งตอบแทนที่
เป็นไปได้ถ่วงน้ าหนัก
ด้วยความน่าจะเป็น 

(3) = (1) x (2) 
(บาท) 

ค่าก่อสร้าง 
(บาท) 

บวกค่าตอบแทน
พิเศษ/หักค่าปรับ 

(บาท) 

เสร็จก่อนครบกําหนด 1 ปีท่ีตกลงไว้ 
1,000,000 +100,000 

30% 330,000 
= 1,100,000 

เสร็จภายในกําหนด 1 ปีท่ีตกลงไว ้
1,000,000 +0 

60% 600,000 
= 1,000,000 

เสร็จล่าช้ากว่ากําหนด 1 ปีท่ีตกลงไว้ 
1,000,000 -100,000 

10% 90,000 
= 900,000 

ราคาของรายการโดยประมาณ 1,020,000 
 
 สรุปผลการค านวณ ภายใต้วิธีมูลค่าที่คาดหวัง (Expected value method) กิจการควรกําหนด
ราคาของรายการก่อสร้างห้องแสดงสินค้าที่มกีําหนดเวลาก่อสร้าง 1 ปี โดยประมาณ เท่ากับ 1,020,000 บาท 
 

(2) วิธีจํานวนเงินที่มีความเป็นไปได้สูงสุด (The most likely amount method) 
จํานวนเงินที่มีความเป็นไปได้สูงสุด (The most likely amount) คือ จํานวนเงินที่มีความเป็นไปได้

สูงสุดเพียงจํานวนเดียวในช่วงของจํานวนเงินของสิ่งตอบแทนที่เป็นไปได้ (กล่าวคือ ผลลัพธ์ของสิ่งตอบแทนที่
เป็นไปได้มากที่สุดจํานวนเดียวภายใต้สัญญานั้น) มูลค่าที่มีความเป็นไปได้สูงสุดอาจเป็นประมาณการที่
เหมาะสมของจํานวนเงินของสิ่งตอบแทนผันแปร หากสัญญาดังกล่าวมีผลลัพธ์ที่เป็นไปได้เพียงสองกรณี 
(ตัวอย่างเช่น กรณีท่ีกิจการจะได้รับหรือไม่ได้รับเงินตอบแทนพิเศษที่กําหนดจากผลการปฏิบัติงาน) 

ตัวอย่างที่ 1.9 บริษัท มณฑา จํากัด ทําสัญญากับลูกค้าเพ่ือก่อสร้างอาคารสํานักงานให้กับลูกค้าใน
ราคา 20,000,000 บาท โดยที่บริษัทจะได้รับเงินตอบแทนพิเศษเพ่ิมอีก 800,000 บาท หากบริษัทสามารถ
ก่อสร้างอาคารสํานักงานดังกล่าวเสร็จภายในกําหนดเวลา 2 ปีที่ได้ตกลงกันไว้ แต่หากบริษัทไม่สามารถ
ก่อสร้างอาคารสํานักงานดังกล่าวได้ทันกําหนด บริษัทจะไม่ได้รับค่าตอบแทนพิเศษ ทั้งนี้จากประสบการณ์ที่
ผ่านมาอย่างยาวนานของบริษัททําให้ฝ่ายบริหารเชื่อว่า มีความน่าจะเป็น 90% ที่บริษัทจะสามารถก่อสร้าง
อาคารสํานักงานแล้วเสร็จสมบูรณ์ภายในกําหนดเวลาที่ได้ตกลงกันไว้ 
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วิธีจํานวนเงินที่มีความเป็นไปได้สูงสุด (The most likely amount method) สามารถประมาณการ

ที่เหมาะสมของจํานวนเงินของสิ่งตอบแทนผันแปรได้ดังนี้ 

อาคารส านักงานมีก าหนดเวลา
ก่อสร้าง 2 ปี 

(1) เงินตอบแทนพิเศษ 

(2) 
ความ
น่าจะ
เป็น 

(3)  
ได้รับเงินตอบแทน
พิเศษ มีค่าเท่ากับ 1 
/ไม่ได้รับเงินตอบ
แทนพิเศษ มีค่า

เท่ากับ 0 

(4) สิ่งตอบแทนที่
เป็นไปได้ 

(4) = (1) x (3) 

เสร็จภายในกําหนดเวลา 2 ปี 800,000 90% 1 
800,000 x 1 
= 800,000 

เสร็จเกินกําหนดเวลา 2 ปี 800,000 10% 0 
800,000 x 0 

= 0 
สิ่งตอบแทนที่เป็นไปได้สูงสุด  

(เปรียบเทียบช่องท่ี 4 ที่มีสิ่งตอบแทนที่เป็นไปได้สูงสุด)  
800,000 

 
 สรุปผลการค านวณ วิธีจํานวนเงินที่มีความเป็นไปได้สูงสุด (The most likely amount method) 
กิจการควรกําหนดราคาของรายการอาคารสํานักงานที่มี กําหนดเวลาก่อสร้าง 2 ปี โดยประมาณ เท่ากับ 
20,800,000 บาท (ค่าก่อสร้าง จํานวนเงิน 20,000,000 + ได้รับเงินตอบแทนพิเศษจากการก่อสร้างอาคาร
สํานักงานดังกล่าวเสร็จภายในกําหนดเวลา 2 ปี จํานวนเงิน 800,000 บาท) 

ทั้งนี้ กิจการต้องเลือกใช้วิธีการประมาณการผลกระทบของความไม่แน่นอนของจํานวนเงินของสิ่งตอบ
แทนผันแปรที่กิจการจะมีสิทธิได้รับเพียงวิธีเดียวอย่างสม่ําเสมอตลอดอายุของสัญญา นอกจากนี้ กิจการต้อง
พิจารณาข้อมูลที่กิจการมีอยู่ทั้งหมดอย่างสมเหตุสมผล (ไม่ว่าจะเป็นข้อมูลในอดีต ปัจจุบัน และการคาดการณ์
ในอนาคต) และต้องระบุจํานวนเงินของสิ่งตอบแทนที่เป็นไปได้ขึ้นมาอย่างสมเหตุสมผล ข้อมูลดังกล่าวที่
กิจการใช้ในการประมาณการจํานวนเงินของสิ่งตอบแทนผันแปรโดยทั่วไปจะเหมือนกับข้อมูลที่ฝ่ายบริหารของ
กิจการใช้ในช่วงการนําเสนอราคาต่อลูกค้า และข้อมูลที่ใช้ในการคํานวณราคาของสินค้าหรือบริการที่สัญญาว่า
จะให้ 

 
2) การจ ากัดประมาณการสิ่งตอบแทนที่ผันแปร (Constraint) 
กิจการต้องรวมประมาณการจํานวนเงินของสิ่งตอบแทนผันแปรบางส่วนหรือทั้งหมดเป็นส่วนหนึ่งของ

ราคาของรายการ เฉพาะในกรณีที่มีความเป็นไปได้ค่อนข้างแน่ในระดับสูงมากว่าจะไม่มีการกลับรายการที่มี
นัยสําคัญของจํานวนรายได้ที่รับรู้สะสม เมือ่ความไม่แน่นอนเกี่ยวกับสิ่งตอบแทนผันแปรได้หมดไปในภายหลัง  

ในการประเมินว่ามีความเป็นไปได้ค่อนข้างแน่ในระดับสูงมากหรือไม่ที่จะไม่มีการกลับรายการที่มี
นัยสําคัญของจํานวนเงินของรายได้ที่รับรู้สะสม เมื่อความไม่แน่นอนเกี่ยวกับสิ่งตอบแทนผันแปรได้หมดไปใน
ภายหลัง กิจการต้องพิจารณาทั้งโอกาสและจํานวนที่จะต้องกลับรายการปัจจัยที่จะทําให้โอกาสในการเกิดการ
กลับรายการหรือจํานวนที่จะต้องกลับรายการสูงขึ้นอาจรวมถึงแต่ไม่จํากัดเพียงกรณีต่อไปนี้ 

(1) จํานวนเงินของสิ่งตอบแทนนั้นอ่อนไหวสูงกับปัจจัยที่อยู่นอกเหนืออิทธิพลของกิจการ ปัจจัย
เหล่านั้นอาจรวมปัจจัยที่ขึ้นอยู่กับความผันผวนของตลาด การใช้ดุลยพินิจหรือการดําเนินการของบุคคลที่สาม  
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(เช่น สิ่งตอบแทนจะผันแปรตามยอดขายของลูกค้า) สภาพอากาศ และความเสี่ยงสูงของความล้าสมัยของ
สินค้าหรือบริการที่สัญญาว่าจะให้ 

(2) ความไม่แน่นอนของจํานวนเงินของสิ่งตอบแทนอาจต้องใช้ระยะเวลานานกว่าที่ความไม่แน่นอน
นั้นจะหมดไป ตัวอย่างเช่น พนักงานขายจะได้รับค่าตอบแทนพิเศษจากผลงานยอดขายตลอดระยะ 5 ปี เป็น
ต้น 

(3) กิจการมีประสบการณ์ (หรือหลักฐาน) อย่างจํากัดสําหรับสัญญาที่มีลักษณะคล้ายกัน หรือจาก
ประสบการณ์ดังกล่าว (หรือจากหลักฐานอ่ืน) ยังไม่เพียงพอทีจ่ะใช้ในการประมาณการมูลค่า 

(4) กิจการมีธรรมเนียมปฏิบัติในการเสนอให้ส่วนลดราคาที่อยู่ในช่วงกว้างหรือเปลี่ยนแปลงเงื่อนไข
การชําระเงินสําหรับสัญญาทีค่ล้ายกนัหรือในสถานการณ์ท่ีคล้ายกนั 

(5) สัญญามีจํานวนมาก และจํานวนเงินของสิ่งตอบแทนทีเ่ป็นไปได้ที่อยู่ในช่วงกว้าง 
กิจการต้องรับรู้รายได้จากค่าสิทธิที่กําหนดจากยอดขายหรือจํานวนการใช้งานที่ได้รับเพ่ือเป็นการ

แลกเปลี่ยนกับการให้สิทธิที่เกี่ยวข้องกับทรัพย์สินทางปัญญาเมื่อเหตุการณ์ดังต่อไปนี้ได้เกิดข้ึนแล้ว 
(1) รายการขายหรือการใช้งานที่ได้เกิดข้ึนในเวลาต่อมา และ 
(2) ภาระที่ต้องปฏิบัติที่ได้มีการปันส่วนค่าสิทธิมาให้ ที่กําหนดจากยอดขายหรือจํานวนการใช้งาน

บางส่วนหรือทั้งหมดได้เสร็จสิ้นลงแล้ว (หรือเสร็จสิ้นบางส่วน) 
ตัวอย่างที่ 1.10 บริษัท มณฑา จํากัด ทําสัญญากับลูกค้าเพ่ือติดตั้งระบบไฟฟ้าโซล่าเชลล์ในหมู่บ้าน

จัดสรรขนาดใหญ่ ให้มีประสิทธิภาพสูงขึ้นและประหยัดพลังงานไฟฟ้า ในราคา 5,000,000 บาท และกําหนด
จํานวนขั้นต่ําของโบนัสตามผลงาน จํานวน 100,000 บาท หากสามารถลดค่าใช้จ่ายลงได้ 10% ของจํานวน
ค่าใช้จ่าย 12 เดือนแรกที่ลดลงหลังจากใช้ระบบใหม่ 

แนวทางการพิจารณา ผู้บริหารพิจารณาจากประสบการณ์ของบริษัทที่สามารถทําให้ค่าใช้จ่ายลดลง
อย่างน้อย 10% ในสัญญาอ่ืนที่คล้ายกัน แม้ว่าอัตราการลดลงของค่าใช้จ่ายที่บริษัทเคยทําได้จะสูงถึง 20% 
หรือสูงกว่านั้นแต่ไม่สม่ําเสมอ ผู้บริหารจึงได้ข้อสรุปว่า มีความเป็นไปได้ค่อนข้างแน่ในระดับสูงมากที่จะลด
ค่าใช้จ่ายได้อย่างน้อย 10% โดยไม่ส่งผลให้เกิดการโอนกลับรายการ 

สรุปผลการพิจารณา บริษัทควรกําหนดราคาของรายการที่ต้องรวมประมาณการจํานวนเงินของสิ่ง
ตอบแทนผันแปรบางส่วนหรือทั้งหมดเป็นส่วนหนึ่งของราคาของรายการ เฉพาะในกรณีที่มีความเป็นไปได้
ค่อนข้างแน่ในระดับสูงมากว่าจะไม่มีการกลับรายการที่มีนัยสําคัญของจํานวนรายได้ที่รับรู้สะสม เมื่อความไม่
แน่นอนเก่ียวกับสิ่งตอบแทนผันแปรได้หมดไปในภายหลัง เท่ากับ 5,100,000 บาท (ค่าติดตั้งระบบไฟฟ้าโซล่า
เชลล์ จํานวนเงิน 5,000,000 + การจํากัดประมาณการสิ่งตอบแทนที่ผันแปร (Constraint) คือ จํานวนขั้นต่ํา
ของโบนัสตามผลงาน จํานวน 100,000 บาท หากสามารถลดค่าใช้จ่ายลงได้ 10% ของจํานวนค่าใช้จ่าย 12 
เดือนแรกที่ลดลงหลังจากใช้ระบบใหม่) 

ทั้งนี้ ณ วันสิ้นรอบระยะเวลารายงาน ผู้บริหารต้องทําการประมาณการราคาของรายการใหม่ (รวมทั้ง
การประมาณการสิ่งตอบแทนผันแปรที่ติดข้อจํากัดและไม่ควรรับรู้) เพ่ือให้เป็นตัวแทนอันเที่ยงธรรมกับ
สถานการณ์ ณ วันสิ้นรอบระยะเวลารายงานและสอดคล้องกับการเปลี่ยนแปลงของสถานการณ์ในระหว่างงวด
ที่รายงาน 
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3) การมีองค์ประกอบเกี่ยวกับการจัดหาเงินที่มีนัยส าคัญในสัญญา (The existence of a 

significant financing component in the contract) 
 TFRS 15 (สภาวิชาชีพบัญชี, 2562, หน้า 19) กําหนดราคาของรายการที่กิจการต้องปรับปรุงจํานวน
เงินของสิ่งตอบแทนที่สัญญาไว้ด้วยผลกระทบของมูลค่าของเงินตามเวลาหากระยะเวลาในการจ่ายชําระที่   
ตกลงกันระหว่างคู่สัญญา (โดยชัดแจ้งหรือโดยนัย) ทําให้เกิดประโยชน์ที่สําคัญในรูปแบบของการจัดหาเงิน
ให้กับลูกค้าหรือกิจการในการโอนสินค้าหรือบริการ หากเป็นเช่นว่าแล้ว สัญญาดังกล่าวมีองค์ประกอบของการ
จัดหาเงินที่มีนัยสําคัญรวมอยู่ด้วย โดยการจัดหาเงินดังกล่าวอาจไม่ได้ระบุไว้อย่างชัดแจ้งในสัญญา หรือต้อง
ตีความตามนัยจากข้อกําหนดการจ่ายชําระท่ีตกลงกันระหว่างคู่สัญญา 
 วัตถุประสงค์ในการที่กิจการต้องปรับปรุงจํานวนเงินของสิ่งตอบแทนที่สัญญาไว้ด้วยผลกระทบของ
องค์ประกอบการจัดหาเงินที่มีนัยสําคัญ คือ เพ่ือให้กิจการรับรู้รายได้ที่จํานวนเงินซึ่งสะท้อนราคาเฉพาะส่วนที่
เทียบเท่ากรณีลูกค้าต้องจ่ายชําระค่าสินค้าหรือบริการเป็นเงินสด (กล่าวคือ ราคาขายเงินสด) กิจการต้อง
คํานึงถึงข้อเท็จจริงและสถานการณ์ที่เกี่ยวข้อง เพ่ือพิจารณาว่าสัญญาดังกล่าวมี องค์ประกอบการจัดหาเงิน 
และองค์ประกอบดังกล่าวมีนัยสําคัญต่อสัญญาหรือไม่ ดังนี้ 
 (1) มีความแตกต่างกันหรือไม่ (ถ้ามี) ระหว่างจํานวนเงินของสิ่งตอบแทนที่สัญญาไว้และราคาขายเงิน
สดของสินค้าหรือบริการที่สัญญาว่าจะให้ และ 
 (2) ผลกระทบรวมจากสองปัจจัยนี้  
  (2.1) ประมาณการระยะเวลานับตั้งแต่วันที่กิจการได้โอนสินค้าหรือบริการที่ได้ตกลงไว้ให้แก่
ลูกค้าและวันที่ลูกค้าจ่ายชําระสําหรับสินค้าหรือบริการนั้น และ 
  (2.2) อัตราดอกเบี้ยในตลาดที่เก่ียวข้อง 

อย่างไรก็ตาม สัญญาจะไม่มีองค์ประกอบการจัดหาเงินที่มีนัยสําคัญเมื่อรายการมีลักษณะดังนี้ 
(1) ลูกค้าได้จ่ายชําระค่าสินค้าหรือบริการล่วงหน้า และจังหวะเวลาในการโอนสินค้าหรือบริการ

ดังกล่าวขึ้นอยู่กับการตัดสินใจของลูกค้า ตัวอย่างเช่น การขายบัตรของขวัญที่ลูกค้าจ่ายเงินล่วงหน้าและเป็นผู้
ตัดสินใจว่าจะใช้บัตรของขวัญเมื่อใด หรือการขายสินค้าและให้แต้มกับลูกค้าเพ่ือสะสมแล้วนําไปใช้แลกซื้อ
สินค้าในราคาต่ํากว่าราคาขายปกติโดยลูกค้าตัดสินใจเองว่าจะใช้แต้มเมื่อใด 

(2) จํานวนเงินของสิ่งตอบแทนที่มีสาระสําคัญที่ลูกค้าสัญญาว่าจะจ่ายเป็นจํานวนที่ผันแปรโดยที่
จํานวนเงินหรือจังหวะเวลาของการจ่ายชําระสิ่งตอบแทนดังกล่าวขึ้นอยู่กับการเกิดขึ้นหรือไม่เกิดขึ้นของ
เหตุการณ์บางอย่างในอนาคตที่นอกเหนือการควบคุมของลูกค้าหรือกิจการ  ตัวอย่างเช่น ลูกค้าจะจ่าย
ค่าบริการให้บริษัทต่อเมื่อลูกค้าซนะคดี หรือสิ่งตอบแทนอยู่ในรูปของค่าสิทธิที่กําหนดจากยอดขาย เป็นต้น 

(3) ความแตกต่างระหว่างสิ่งตอบแทนที่สัญญาไว้และราคาขายเงินสดของสินค้าหรือบริการ เกิดจาก
สาเหตุอ่ืนที่ไม่ใช่การจัดหาเงินให้กับลูกค้าหรือกิจการ และความแตกต่างของจํานวนเงินดังกล่าวเป็นสัดส่วน
ตามสาเหตุที่ทําให้เกิดความแตกต่างนั้น ตัวอย่างเช่น เงื่อนไขการชําระเงินอาจให้ความคุ้มครองกิจการหรือ
ลูกค้าจากกรณีท่ีอีกฝ่ายหนึ่งไม่สามารถปฏิบัติตามภาระผูกพันภายใต้สัญญาได้ 

 เพ่ือเป็นการผ่อนปรนในทางปฏิบัติ (Practical expedient) กิจการไม่จําเป็นต้องปรับปรุงจํานวนเงิน
ของสิ่งตอบแทนที่สัญญาไว้สําหรับผลกระทบของการมีองค์ประกอบเกี่ยวกับการจัดหาเงินที่มีนัยสําคัญที่
รวมอยู่ด้วย หาก ณ วันที่เริ่มตันสัญญา กิจการคาดได้ว่าระยะเวลานับตั้งแต่วันที่กิจการได้โอนสินค้าหรือ
บริการที่ได้ตกลงไว้ให้แก่ลูกค้า และวันที่ลูกค้าจ่ายชําระสินค้าหรือบริการ คือ หนึ่งปีหรือภายในหนึ่งปี 
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ตัวอย่างที่ 1.11 บริษัท มณฑา จํากัด เป็นบริษัทผลิตเครื่องจักรขาย ได้ทําสัญญากับลูกค้าเพ่ือขาย

เครื่องจักรจํานวน 1 เครื่อง โดยจะโอนการควบคุมในสินค้าไปยังลูกค้าในอีก 2 ปีข้างหน้า โดยมีเงื่อนไขว่า 
(1) หากลูกค้าชําระเงินค่าสินค้าทันทีจะชําระเงินสดเพียง 4,000,000 บาท หรือ 
(2) หากจะชําระเงิน ณ วันที่ได้รับการควบคุมสินค้าในอีก 2 ปีข้างหน้า ลูกค้าจะต้องชําระเงินใน

จํานวนเงินที่สูงกว่าโดยบริษัทคิดอัตราดอกเบี้ยเท่ากับอัตราดอกเบี้ยในตลาดที่เกี่ยวข้อง เท่ากับ 5% 
แนวทางการพิจารณา จากข้อมูลดังกล่าวข้างต้นพบว่ารายการค้านี้มีองค์ประกอบเกี่ยวกับการจัดหา

เงินที่มีนัยสําคัญในสัญญา ซึ่งกิจการสามารถบันทึกบัญชีในสมุดรายวันทั่วไปได้ดังนี ้
(1) วันที่รับเงินตามสัญญา 

  เงินสด  4,000,000    
       หนี้สินตามสัญญาขาย    4,000,000  
  บันทึกรายการรับเงินสดตามสัญญา      

 

(2) สิ้นปีที่ 1 
  ต้นทุนทางการเงิน  200,000    

       หนี้สินตามสัญญาขาย    200,000  
  บันทึกรายการรับรู้ต้นทุนทางการเงิน 

(4,000,000 x 5%) 
     

 

(3) สิ้นปีที่ 2 
  ต้นทุนทางการเงิน  210,000    

       หนี้สินตามสัญญาขาย    210,000  
  บันทึกรายการรับรู้ต้นทุนทางการเงิน 

((4,000,000 + 200,000) x 5%) 
     

 

(4) วันทีโ่อนการควบคุมสินค้า คือ เครื่องจักรจ านวน 1 เครื่อง ให้แก่ลูกค้า 
  หนี้สินตามสัญญาขาย  4,410,000    

       รายได้จากการขายสินค้า    4,410,000  
  บันทึกรายการการโอนการควบคุมสินค้า

ให้แก่ลูกค้า 
(4,000,000 + 200,000 + 210,000) 

     

เพ่ือบรรลุวัตถุประสงค์ในการปรับปรุงจํานวนเงินของสิ่งตอบแทนที่สัญญาไว้สําหรับส่วนของ
องค์ประกอบเกี่ยวกับการจัดหาเงินที่มีนัยสําคัญ กิจการต้องใช้อัตราคิดลดที่สะท้อนรายการการกู้ยืมเงิน
ระหว่างกิจการและลูกค้าเป็นรายการแยกต่างหาก ณ วันที่เริ่มต้นสัญญา อัตราคิดลดดังกล่าวต้องสะท้อน
ลักษณะความเสี่ยงด้านสินเชื่อ (Credit risk) ของฝ่ายที่ได้รับการจัดหาเงินให้ รวมทั้งหลักประกันหรือ
หลักทรัพย์ที่ใช้ค้ําประกันโดยลูกค้าหรือกิจการ รวมทั้งสินทรัพย์ที่โอนภายใต้สัญญา กิจการอาจสามารถระบุ
อัตราคิดลดโดยใช้อัตราที่ใช้คิดลดจํานวนเงินตามที่ระบุในสัญญาของสิ่งตอบแทนที่สัญญาไว้ให้ได้เท่ากับราคา
ในกรณีที่ลูกค้าจ่ายชําระค่าสินค้าและบริการเป็นเงินเมื่อมีการโอนสินค้าหรือบริการ ภายหลังจากวันที่ทํา 
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สัญญาแล้ว กิจการต้องไม่ปรับปรุงอัตราคิดลดเพราะมีการเปลี่ยนแปลงของอัตราดอกเบี้ยในตลาด หรือ
เหตุการณ์ภายหลังวันที่เริ่มต้นสัญญา (ตัวอย่างเช่น การเปลี่ยนแปลงความเสี่ยงด้านสินเชื่อของลูกค้าเนื่องจาก
การประเมินใหม่ เป็นต้น) 

ตัวอย่างท่ี 1.12 บริษัท มณฑา จํากัด ทําสัญญากับลูกค้าเพ่ือให้บริการในการออกกําลังกายเพ่ือสร้าง
เสริมสุขภาพ ราคาเงินสด 10,000 บาท สําหรับ 1 ปี หรือจ่ายรายเดือนๆ ละ 1,128 บาท บริษัทพิจารณาว่า
อัตราคิดลดที่เหมาะสม ณ วันที่เริ่มต้นสัญญา คือ 5% ต่อปี คิดเป็นมูลค่าปัจจุบันรายปี เท่ากับ 8.863 (เปิด
ตาราง PVIFA, i=5%, n=12 ทศนิยม 3 ตําแหน่ง) 

แนวทางการพิจารณา เมื่อพิจารณาราคาขายเงินสด 10,000 บาท สําหรับ 1 ปี (หรือ 12 เดือน) กับ
ราคาผ่อนชําระรายเดือนรวม 13,536 บาท/ปี (รายเดือนๆ ละ 1,128 บาท x 12 เดือน) แสดงว่ามี
องค์ประกอบเกี่ยวกับการจัดหาเงินที่มีนัยสําคัญ กิจการต้องใช้อัตราคิดลดที่สะท้อนรายการการกู้ยืมเงิน
ระหว่างกิจการและลูกค้าเป็นรายการแยกต่างหาก ณ วันที่เริ่มต้นสัญญา ดังนั้น ผลกระทบของการจัดหาเงิน 
(ดอกเบี้ยรับ) เท่ากับ 3,536 บาท (ราคาผ่อนชําระรายเดือนรวม 13,536 บาท/ปี – ราคาขายเงินสด 10,000 
บาท สําหรับ 1 ปี) 

สรุปผลการพิจารณา กิจการต้องนําเสนอผลกระทบของการจัดหาเงิน (ดอกเบี้ยรับ) เท่ากับ 3,536 
บาท แยกต่างหากจากรายได้ท่ีรับรู้จากสัญญาที่ทํากับลูกค้าในงบกําไรขาดทุนเบ็ดเสร็จ ดอกเบี้ยรับดังกล่าวให้
รับรู้ได้เท่ากับจํานวนที่อนุญาตให้บันทึกเป็นสินทรัพย์ที่เกิดจากสัญญา (หรือ ลูกหนี้) ดังนี้ 

  สินทรัพย์ที่เกิดจากสัญญา  13,536    
       รายได้จากการให้บริการ    10,000  
       ดอกเบี้ยรับรอการตัดบัญชี    3,536  
  บันทึกรายการการขายผ่อนชําระ 

(ราคาเงินสด 10,000 บาท สําหรับ 1 ปี 
หรือรายเดือนๆ ละ 1,128 บาท x 12 
เดือน) 

     

 
4) สิ่งตอบแทนที่ไม่ใช่เงินสด (Non-cash consideration) 
TFRS 15 (สภาวิชาชีพบัญชี, 2562, หน้า 21) มีการกําหนดราคาของรายการสําหรับสัญญาที่ลูกค้าตก

ลงจะจ่ายชําระเป็นสิ่งตอบแทนที่ไม่เป็นตัวเงิน กิจการต้องวัดมูลค่าสิ่งตอบแทนที่ไม่ใช่เงินสดที่โอนให้ (หรือที่
สัญญาว่าจะโอนให้) ดังกล่าวด้วยมูลค่ายุติธรรม (Fair value)  

หากกิจการไม่สามารถประมาณการมูลค่ายุติธรรมของสิ่งตอบแทนที่ไม่ใช่เงินสดได้อย่างสมเหตุสมผล 
กิจการต้องวัดมูลค่าสิ่งตอบแทนดังกล่าวโดยอ้างอิงถึงราคาขายแบบเอกเทศ (Stand-alone selling price) 
ของสินค้าหรือบริการที่สัญญาว่าจะให้กับลูกค้านั้น (หรือกลุ่มของลูกค้าประเภทเดียวกัน) 

มูลค่ายุติธรรมของสิ่งตอบแทนที่ไม่ใช่เงินสดอาจมีความผันแปร เพราะรูปแบบและลักษณะของสิ่ง
ตอบแทนดังกล่าว (ตัวอย่างเช่น การเปลี่ยนแปลงของราคาของหุ้นที่กิจการมีสิทธิจะได้รับจากลูกค้า) ในกรณีที่
มูลค่ายุติธรรมของสิ่งตอบแทนที่ไม่ใช่เงินสดมีการผันแปรที่เกิดจากปัจจัยอ่ืนที่ไม่ใช่เพราะรูปแบบและลักษณะ
ของสิ่งตอบแทนดังกล่าว (ตัวอย่างเช่น มูลค่ายุติธรรมผันแปรเพราะผลการปฏิบัติงานของกิจการ) กิจการต้อง
ปฏิบัติตามวิธีการการจํากัดประมาณการสิ่งตอบแทนผันแปร 
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หากลูกค้านําสินค้าหรือบริการ (ตัวอย่างเช่น วัสดุ อุปกรณ์ หรือแรงงาน) มาใช้หรือให้ใช้เพ่ือสนับสนุน

ให้กิจการปฏิบัติงานตามสัญญา กิจการต้องประเมินว่ากิจการได้ควบคุมสินค้าหรือบริการที่ลูกค้านํามาหรือไม่ 
หากกิจการเป็นผู้ควบคุมสินค้าหรือบริการนั้น กิจการต้องบันทึกรายการสินค้าหรือบริการที่ลูกค้านํามาเป็น
ส่วนหนึ่งของสิ่งตอบแทนที่ไม่ใช่เงินสด 

ตัวอย่างที่ 1.13 บริษัท มณฑา จํากัด ทําสัญญากับลูกค้า มีกําหนดเวลา 4 สัปดาห์ เพ่ือติดตั้งระบบ
ไฟฟ้าโซล่าเชลล์ในหมู่บ้านจัดสรรขนาดใหญ่โดยลูกค้าตกลงจ่ายเงินสด 2,500,000 บาท และมอบอุปกรณ์เพ่ือ
ใช้สนับสนุนในการติดตั้งระบบไฟฟ้าโซล่าเชลล์ที่มีมูลค่ายุติธรรม จํานวน 500,000 บาท ในสัปดาห์ที่ 2 ของ
การติดตั้งลูกค้าได้ส่งมอบอุปกรณ์ดังกล่าวเรียบร้อยแล้ว 

แนวทางการพิจารณา ลูกค้าได้มอบอุปกรณ์เพ่ือใช้สนับสนุนในการติดตั้งระบบไฟฟ้าโซล่าเชลล์และ
ในสัปดาห์ที่ 2 ของการติดตั้งลูกค้าได้ส่งมอบอุปกรณ์ดังกล่าวเรียบร้อยแล้ว ดังนั้น กิจการเป็นผู้ควบคุม
อุปกรณ์นั้น  

สรุปผลการพิจารณา กิจการต้องบันทึกรายการอุปกรณ์ที่ลูกค้านํามาเป็นส่วนหนึ่งของสิ่งตอบแทนที่
ไม่ใช่เงินสดของราคาของรายการ เท่ากับ 3,000,000 บาท (จ่ายเงินสด จํานวน 2,500,000 บาท + มูลค่า
ยุติธรรมของอุปกรณ์ จํานวน 500,000 บาท) 

 
5) สิ่งตอบแทนที่จะจ่ายใหกั้บลูกค้า (Consideration payable to customers) 
สิ่งตอบแทนที่กิจการจะจ่ายให้ลูกค้ารวมถึงจํานวนเงินสดที่กิจการจ่ายหรือคาดว่าต้องจ่ายให้แก่ลูกค้า 

(หรือจ่ายให้กับกิจการอ่ืนที่ซื้อสินค้าหรือบริการนั้นจากลูกค้าของกิจการ) สิ่งตอบแทนที่จะจ่ายให้ลูกค้ารวมถึง
จํานวนเครดิตหรือสิทธิอ่ืน (ตัวอย่างเช่น คูปองหรือเอกสารส่วนลด) ที่ลูกค้าสามารถนํามาใช้หักกับจํานวนเงิน
ที่ลูกค้าค้างชําระให้กับกิจการ (หรือกิจการอ่ืนที่ซื้อสินค้าหรือบริการนั้นจากลูกค้าของกิจการ) กิจการต้อง
บันทึกสิ่งตอบแทนที่จะจ่ายให้กับลูกค้าหักจากราคาของรายการ และรายได้ที่รับรู้จากสัญญาที่ทํากับลูกค้า เว้น
แต่ การจ่ายชําระให้กับลูกค้าดังกล่าวนั้นเป็นการจ่ายเพ่ือตอบแทนการโอนสินค้าหรือบริการที่ลูกค้าได้โอนให้
ต่างหากให้แก่กิจการ หากสิ่งตอบแทนที่จะจ่ายให้กับลูกค้ารวมจํานวนเงินผันแปร กิจการต้องประมาณการ
ราคาของรายการ (รวมทั้งประเมินด้วยว่ามีข้อจํากัดที่ยังไม่อนุญาตให้รับรู้หรือไม่) 

ตัวอย่างท่ี 1.14 บริษัท มณฑา จํากัด ขายสินค้าให้ผู้ค้าปลีก และบริษัทแจกคูปองเพ่ือลดราคาให้กับ
ผู้บริโภคสําหรับสินค้าแต่ละชิ้นที่ผู้บริโภคซื้อ  โดยแจกคูปองส่วนลดให้ผู้บริโภคโดยตรง  

มีรายการค้าเกิดขึ้น ดังนี้ 
(1) วันที่ 5 มีนาคม 25x4 บริษัทส่งสินค้าให้ผู้ค้าปลีกและรับรู้รายได้จากการขายสินค้า 
(2) วันที่ 9 เมษายน 25x4 บริษัทแจกคูปองให้ผู้บริโภคโดยตรงเพ่ือลดราคาให้กับผู้บริโภคสําหรับ

สินค้าแต่ละชิ้นที่ผู้บริโภคซื้อ 
แนวทางการพิจารณา บริษัทควรลดราคาของรายการของวันที่ 5 มีนาคม 25x4 ด้วยประมาณการ

คูปองที่คาดว่าจะมีการนํามาใช้ตามแนวปฏิบัติเรื่องสิ่งตอบแทนผันแปร 
ถ้าสิ่งตอบแทนที่กิจการจะจ่ายให้กับลูกค้าเป็นการจ่ายเพ่ือแลกเปลี่ยนกับสินค้าหรือบริการที่ลูกค้าได้

โอนให้ต่างหากให้แก่กิจการ กิจการต้องบันทึกการซื้อสินค้าหรือบริการดังกล่าวในลักษณะเช่นเดียวกับรายการ
ซื้อสินค้าหรือบริการจากผู้ขายรายอื่น โดยถ้าจํานวนเงินของสิ่งตอบแทนที่กิจการจะจ่ายให้กับลูกค้ามีมูลค่าสูง
กว่ามูลค่ายุติธรรมของสินค้าหรือบริการที่กิจการได้รับจากลูกค้า กิจการต้องนําส่วนเกินดังกล่าวหักจากราคา 
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ของรายการ ถ้ากิจการไม่สามารถประมาณการมูลค่ายุติธรรมของสินค้าหรือบริการที่ ได้รับจากลูกค้าได้อย่าง
สมเหตุสมผล กิจการต้องคํานวณสิ่งตอบแทนทั้งหมดที่จะจ่ายให้กับลูกค้าเป็นส่วนหักกับราคาของรายการ 

ทั้งนี้ หากกิจการถือว่าสิ่งตอบแทนที่จะจ่ายให้กับลูกค้าเป็นส่วนหักกับราคาของรายการ กิจการต้อง
บันทึกส่วนหักดังกล่าวกับรายได้ที่รับรู้เมื่อเหตุการณ์ใดเหตุการณ์หนึ่งต่อไปนี้เกิดขึ้น แล้วแต่ว่าเหตุการณ์ใดจะ
เกิดข้ึนช้ากว่า 

(1) กิจการรับรู้รายได้จากการโอนสินค้าหรือบริการให้กับลูกค้า และ 
(2) กิจการจ่ายชําระหรือให้สัญญาว่าจะชําระสิ่งตอบแทน (ถึงแม้ว่าการจ่ายจะขึ้นอยู่กับเหตุการณ์ใน

อนาคต) ทั้งนี้ คําสัญญาว่าจะจ่ายอาจเป็นไปโดยนัยตามธรรมเนียมปฏิบัติของธุรกิจ 
ตัวอย่างที่ 1.15 บริษัท มณฑา จํากัด ขายสินค้าให้ผู้ค้าปลีก 1,500,000 บาท ตามเงื่อนไขที่ระบุใน

สัญญา กําหนดให้บริษัทต้องจ่าย 100,000 บาท ให้แก่ผู้ค้าปลีกเพ่ือจัดโฆษณาส่งเสริมการขาย หากบริษัทจะ
จ้างกิจการอ่ืนเพ่ือจัดโฆษณาส่งเสริมการขายเหมือนกับผู้ค้าปลีก บริษัทจะต้องจ่ายในราคา 100,000 บาท 
เช่นเดียวกัน (มูลค่ายุติธรรมของการโฆษณาส่งเสริมการขาย เท่ากับ 90,000 บาท) 

แนวทางการพิจารณา กิจการต้องบันทึกการซื้อสินค้าหรือบริการดังกล่าวในลักษณะเช่นเดียวกับ
รายการซื้อสินค้าหรือบริการจากผู้ขายรายอ่ืน โดยถ้าจํานวนเงินของสิ่งตอบแทนที่กิจการจะจ่ายให้กับลูกค้ามี
มูลค่าสูงกว่ามูลค่ายุติธรรมของสินค้าหรือบริการที่กิจการได้รับจากลูกค้า กิจการต้องนําส่วนเกินดังกล่าวหัก
จากราคาของรายการ 

สรุปผลการพิจารณา กิจการต้องบันทึกราคาของรายการขายสินค้า (รายได้) เท่ากับ 1,490,000 บาท 
(ราคาของการขายสินค้าให้ผู้ค้าปลีก 1,500,000 บาท - ส่วนเกิน 10,000 บาท (บริษัทต้องจ่าย 100,000 บาท 
ให้แก่ผู้ค้าปลีกเพ่ือจัดโฆษณาส่งเสริมการขาย มีมูลค่าสูงกว่า มูลค่ายุติธรรมของการโฆษณาส่งเสริมการขาย 
90,000 บาท) และกิจการต้องบันทึกราคาของรายการการโฆษณาส่งเสริมการขาย (ค่าใช้จ่าย) เท่ากับ 90,000 
บาท 

ตัวอย่างที่ 1.16 บริษัท มณฑา จํากัด ขายสินค้าให้ผู้ค้าปลีก 1,000,000 บาท และกําหนดให้บริษัท
ต้องจ่าย 50,000 บาท ให้แก่ผู้ค้าปลีกเพ่ือจัดโฆษณาส่งเสริมการขายโดยให้ผู้ค้าปลีกจัดวางสินค้าของบริษัทใน
ตําแหน่งที่โดดเด่น (กิจการไม่สามารถประมาณการมูลค่ายุติธรรมของสินค้าหรือบริการที่ได้รับจากลูกค้าได้
อย่างสมเหตุสมผล) 

แนวทางการพิจารณา ถ้ากิจการไม่สามารถประมาณการมูลค่ายุติธรรมของสินค้าหรือบริการที่ได้รับ
จากลูกค้าได้อย่างสมเหตุสมผล กิจการต้องคํานวณสิ่งตอบแทนทั้งหมดที่จะจ่ายให้กับลูกค้าเป็นส่วนหักกับ
ราคาของรายการ 

สรุปผลการพิจารณา กิจการต้องบันทึกราคาของรายการขายสินค้า (รายได้) เท่ากับ 950,000 บาท 
(ราคาของการขายสินค้าให้ผู้ค้าปลีก 1,000,000 บาท - จ่ายค่าบริการให้ผู้ค้าปลีกอีก 50,000 บาท เพ่ือให้ผู้ค้า
ปลีกจัดวางสินค้าของบริษัทในตําแหน่งที่โดดเด่น) และกิจการต้องบันทึกราคาของรายการการโฆษณาส่งเสริม
การขาย (ค่าใช้จ่าย) เท่ากับ 50,000 บาท) 
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ขั้นที่สี:่ การปันส่วนราคาของรายการให้กับภาระท่ีต้องปฏิบัติ 
TFRS 15 (สภาวิชาชีพบัญชี, 2562, หน้า 22) กําหนดวัตถุประสงค์ของการปันส่วน (Allocation 

objective) ราคาของรายการ คือ การให้กิจการต้องปันส่วนราคาของรายการให้กับแต่ละภาระที่ต้องปฏิบัติ 
(หรือสินค้าหรือบริการที่แตกต่างกัน) ด้วยจํานวนเงินที่แสดงให้เห็นถึงจํานวนเงินของสิ่งตอบแทนที่กิจการ
คาดว่จะมีสิทธิได้รับเพ่ือเป็นการแลกเปลี่ยนกับการโอนสินค้าหรือบริการที่สัญญาว่าจะให้แก่ลูกค้า 

การปันส่วนราคาของรายการให้กับแต่ละภาระที่ต้องปฏิบัติ (หรือสินค้าหรือบริการที่แตกต่างกัน) จะ
ไม่บังคับใช้กับกรณีที่สัญญามีภาระที่ต้องปฏิบัติเพียงภาระเดียว อย่างไรก็ตาม อาจใช้กับกรณีที่กิจการให้คํา
สัญญาว่าจะโอนกลุ่มของสินค้าหรือบริการที่แตกต่างกันที่ระบุได้โดยถือว่าเป็นภาระที่ต้องปฏิบัติเพียงภาระ
เดียวและสิ่งตอบแทนที่สัญญาไว้ได้รวมจํานวนเงินของสิ่งตอบแทนผันแปรด้วย 

เกณฑ์การปันส่วนราคาของรายการในสัญญา 
เพ่ือบรรลุวัตถุประสงค์ดังกล่าว กิจการต้องปันส่วนราคาของรายการกับแต่ละภาระที่ต้องปฏิบัติที่ระบุ

ได้จากสัญญา โดยมีความสัมพันธ์กับราคาขายแบบเอกเทศ การปันส่วนส่วนลด และการปันส่วนสิ่งตอบแทนที่
รวมจํานวนเงินสิ่งตอบแทนผันแปร ดังนี้ 

1) การปันส่วนโดยใช้เกณฑ์ราคาขายแบบเอกเทศ (Stand-alone selling prices) 
การปันส่วนราคาของรายการให้กับแต่ละภาระที่ต้องปฏิบัติโดยใช้ราคาขายแบบเอกเทศ (Stand-

alone selling prices) เป็นเกณฑ์ กิจการต้องระบุราคาขายแบบเอกเทศ ณ วันเริ่มต้นของสัญญาสําหรับ
สินค้าหรือบริการที่แตกต่างกันที่เกี่ยวข้องกับภาระที่ต้องปฏิบัติตามสัญญาและต้องปันส่วนราคาของรายการ
ตามสัดส่วนของราคาขายแบบเอกเทศเหล่านั้น 

ราคาขายแบบเอกเทศ คือ ราคาของสินค้าหรือบริการที่กิจการขายแยกต่างหากจากกันให้กับลูกค้า
โดยทั่วไป หลักฐานที่ดีที่สุดของราคาขายแบบเอกเทศ คือ ราคาที่สังเกตได้ที่ปกติกิจการขายสินค้าหรือบริการ
แยกต่างหากในสภาวการณ์ที่คล้ายคลึงกันหรือกลุ่มลูกค้าที่คล้ายคลึงกัน ราคาตามสัญญาที่ใช้ผูกพันกิจการได้ 
หรือราคาท่ีได้ประกาศออกไปสําหรับสินค้านั้นหรือบริการนั้นอาจถือได้ว่าเป็นราคาขายแบบเอกเทศ (ทั้งนี้ต้อง
ไม่สมมติเช่นนั้นในทุกกรณี) 

ในกรณีราคาขายแบบเอกเทศไม่สามารถสังเกตได้โดยตรง กิจการต้องประมาณการราคาขายแบบ
เอกเทศเพ่ือนําจํานวนเงินประมาณการนั้นมาใช้ในการปันส่วนราคาของรายการเพ่ือให้เป็นไปตามวัตถุประสงค์ 
เมื่อกิจการต้องประมาณการราคาขายแบบเอกเทศกิจการต้องคํานึงถึงข้อมูลที่มีอยู่ทั้งหมด (รวมถึง 
สภาวการณ์ตลาด ปัจจัยเฉพาะของกิจการ ข้อมูลเกี่ยวกับลูกค้าหรือกลุ่มลูกค้า) ที่มีมูลเหตุให้เชื่อว่ากิจการมี
ข้อมูลดังกล่าว ในการประมาณการดังกล่าวกิจการต้องใช้ข้อมูลที่สังเกตได้มากที่สุด และใช้วิธีการประมาณการ
ที่สม่ําเสมอกับสถานการณ์ที่คล้ายคลึงกัน 

วิธีการที่เหมาะสมในการประมาณราคาขายแบบเอกเทศของสินค้าหรือบริการอาจรวมถึงแต่ไม่จํากัด
เพียงแต่วิธีการดังต่อไปนี้ 

(1) วิธีปรับปรุงจากการส ารวจตลาด (Adjusted market assessment approach) 
กิจการอาจสามารถประเมินและสํารวจตลาดที่กิจการขายสินค้าหรือบริการ และประมาณการราคา

ขายสินค้าที่ลูกค้ารายใดๆ ในตลาดจะมีความเต็มใจจ่ายชําระเพ่ือสินค้าหรือบริการนั้น วิธีการนี้อาจรวมถึงการ
อ้างอิงราคาขายของคู่แข่งของกิจการสําหรับสินค้าหรือบริการที่ใกล้เคียงกัน และปรับปรุงราคาขายต่างๆ 
เหล่านี้ตามความจําเป็นเพื่อสะท้อนต้นทุนและอัตรากําไรของกิจการ 
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(2) วิธีต้นทุนที่คาดไว้บวกด้วยอัตราก าไร (Expected cost plus a margin approach) 
กิจการอาจสามารถประมาณการจํานวนต้นทุนที่คาดไว้ในการปฏิบัติตามภาระที่ต้องปฏิบัติให้สําเร็จ 

และนําจํานวนต้นทุนประมาณการดังกล่าวมาบวกด้วยอัตรากําไรที่เหมาะสมสําหรับสินค้าหรือบริการดังกล่าว 
(3) วิธีส่วนของราคาที่เหลือ (Residual approach) 
กิจการอาจประมาณราคาขายแบบเอกเทศของสินค้าหรือบริการหนึ่งๆ โดยการหักราคาขายแบบ

เอกเทศที่สังเกตได้ของสินค้าหรือบริการอ่ืนๆ ที่ตกลงตามสัญญาจากยอดรวมของราคาของรายการ อย่างไรก็
ตาม กิจการจะสามารถใช้วิธีส่วนของราคาที่เหลือเพ่ือประมาณการราคาขายแบบเอกเทศของสินค้าหรือบริการ
ได้ก็ต่อเมื่อเข้าเง่ือนไขข้อใดข้อหนึ่งดังต่อไปนี้   

(3.1) กิจการขายสินค้าหรือบริการเดียวกันนี้ให้แก่ลูกค้ารายอ่ืนๆ (ในจังหวะเวลาเดียวกันหรือ
ใกล้เคียงกัน) ในจํานวนเงินที่อยู่ในช่วงกว้าง (กล่าวคือ ราคาขายมีความแตกต่างสูงมากเพราะในการกําหนด
ราคาขายแบบเอกเทศไม่สามารถอ้างอิงถึงรายการในอดีต รวมทั้งไม่มีข้อมูลที่ใช้เป็นหลักฐานในการอ้างอิงเพ่ือ
กําหนดราคาได้) หรือ 

(3.2) กิจการยังไม่เคยกําหนดราคาสําหรับสินค้าหรือบริการนั้น และสินค้าหรือบริการนั้นยังไม่เคยถูก
ขายในลักษณะที่แยกต่างหากเป็นเอกเทศมาก่อน (กล่าวคือ ราคาขายยังไม่แน่นอน) 

ในการประมาณราคาขายแบบเอกเทศของสินค้าหรือบริการที่ต้องส่งมอบตามสัญญา กิจการอาจใช้
วิธีการประมาณการแบบผสมผสานได้ (หรือ ใช้วิธีการประมาณการมากกว่า 1 วิธีได้) ในกรณีที่สินค้าหรือ
บริการตั้งแต่สองรายการขึ้นไปมีราคาขายที่แปรผันสูง หรือราคาขายแบบเอกเทศมีความไม่แน่นอนสูง 
ตัวอย่างเช่น กิจการอาจใช้วิธีส่วนของราคาที่เหลือเพ่ือประมาณการราคาขายแบบเอกเทศรวมของกลุ่มสินค้า
หรือบริการที่ราคามีความผันแปรสูง หรือมีความไม่แน่นอนสูง และใช้วิธีอ่ืนในการประมาณการราคาขายแบบ
เอกเทศของสินค้าหรือบริการแต่ละชิ้นโดยใช้วิธีเทียบเป็นสัดส่วนกับประมาณการราคาขายแบบเอกเทศรวมที่
ประมาณการนั้นที่ใช้วิธีส่วนของราคาท่ีเหลือ เมื่อกิจการใช้วิธีการประมาณการแบบผสมผสานในการประมาณ
ราคาขายแบบเอกเทศของสินค้าหรือบริการแต่ละรายการในสัญญา กิจการยังต้องประเมินต่อไปว่าการปันส่วน
ราคาของรายการโดยใช้ประมาณการราคาขายแบบเอกเทศนี้ จะสอดคล้องกับวัตถุประสงค์ในการปันส่วนราคา
และเป็นไปตามข้อกําหนดในการประมาณการราคาขายแบบเอกเทศ 
 ตัวอย่างท่ี 1.17 บริษัท มณฑา จํากัด เป็นบริษัทขายเครื่องใช้และอุปกรณ์ไฟฟ้าทั่วไปและโซล่าเซลล์
ที่ใช้ในโรงงานและบ้านพักอาศัย ได้ทําสัญญากับลูกค้า มีกําหนดเวลา 4 สัปดาห์ เพ่ือขายอุปกรณ์ไฟฟ้าโซล่า
เซลล์พร้อมติดตั้งระบบไฟฟ้าโซล่าเชลล์ในหมู่บ้านจัดสรรขนาดใหญ่ เป็นจํานวนเงิน 2,750,000 บาท และมี
ค่าบริการบํารุงรักษาระบบไฟฟ้าโซล่าเชลล์ เป็นระยะเวลา 5 ปี ข้อมูลเพิ่มเติมสําหรับสัญญานี้มีดังนี้ 
 (1) บริษัทเป็นบริษัทขายเครื่องใช้และอุปกรณ์ไฟฟ้าทั่วไปและโซล่าเซลล์ที่ใช้ในโรงงานและบ้านพัก
อาศัยเท่านั้น ไม่มีประสบการณ์ในการติดต้ังและบํารุงรักษาระบบไฟฟ้าโซล่าเชลล์ในหมู่บ้านจัดสรรขนาดใหญ่ 
 (2) โดยปกติบริษัทขายอุปกรณ์ไฟฟ้าแสงอาทิตย์ (โซล่าเซลล์) ไม่รวมการติดตั้งระบบไฟฟ้าโซล่าเชลล์
ในราคา 2,000,000 บาท 
 (3) โดยปกติในตลาดค่าบริการบํารุงรักษาระบบไฟฟ้าโซล่าเชลล์ เป็นระยะเวลา 5 ปี เท่ากับ 500,000 
บาท 
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 แนวทางการพิจารณา บริษัทมีภาระที่ต้องปฏิบัติ 3 ภาระ ดังนี้ 
 

ภาระที่ 1  ภาระที่ 2  ภาระที่ 3 
ส่งมอบอุปกรณไ์ฟฟ้า

แสงอาทิตย์ (โซลา่เซลล์) 
 ติดตั้งระบบไฟฟ้าโซล่าเชลล ์  บํารุงรักษาระบบไฟฟ้าโซล่าเชลล์ 

เป็นระยะเวลา 5 ปี 
        

ราคาขายแบบเอกเทศสามารถสังเกตได้โดยตรง 
ใช่   ไม่ใช่   ไม่ใช่  

ราคาขายแบบเอกเทศ  กิจการยังไม่เคยก าหนดราคา 
2,000,000 บาท       

  การประมาณราคาขายแบบเอกเทศ 
       
  วิธีส่วนของราคาท่ีเหลือ  วิธีปรับปรุงจากการส ารวจตลาด 
  (โดยการหักราคาขายแบบเอกเทศ  (โดยการอ้างอิงราคาขายของคู่แข่ง 
  ที่สังเกตได้โดยตรง)  ของกิจการในตลาด) 
  2,750,000 – 2,000,000  500,000 บาท 
  = 750,000 บาท   

 
ภาพที่ 1.5 การปันส่วนราคาของรายการให้กับแต่ละภาระที่ต้องปฏิบัติโดยใช้ราคาขายแบบเอกเทศและ 
               การประมาณราคาขายแบบเอกเทศ 
ที่มา: ศิลปพร ศรีจั่นเพชร และอนุวัฒน์ ภักดี, 2562, หนา้ 1-22; สภาวิชาชีพบัญชี, 2562, หน้า 22 
 
 สรุปผลการพิจารณา ภาระที่ 1 กิจการต้องบันทึกราคาของรายการขายอุปกรณ์ไฟฟ้าแสงอาทิตย์   
(โซล่าเซลล์) (รายไดจ้ากการขายสินค้า) เท่ากับ 2,000,000 บาท ภาระท่ี 2 ราคาของรายการติดตั้งระบบไฟฟ้า
โซล่าเชลล์ (รายได้ค่าบริการ) เท่ากับ 750,000 บาท และภาระที่ 3 ราคาของรายการบํารุงรักษาระบบไฟฟ้า 
โซล่าเชลล์ เป็นระยะเวลา 5 ปี (รายได้ค่าบริการรับล่วงหน้า) เท่ากับ 500,000 บาท 

 
2) การปนัส่วนส่วนลด 
TFRS 15 (สภาวิชาชีพบัญชี, 2562, หน้า 24) กําหนดในกรณีที่ลูกค้าได้รับส่วนลดในการซื้อกลุ่ม

สินค้าหรือบริการที่ขายแบบรวมกันไป หากผลรวมของราคาขายแบบเอกเทศดังกล่าวสูงกว่ามูลค่าสิ่งตอบ
แทนทีส่ัญญาไว้ในสัญญา กิจการต้องปันส่วนส่วนลดตามสัดส่วนของราคาแยกขายที่เป็นเอกเทศให้กับภาระที่
ต้องปฏิบัติทุกภาระในสัญญา ยกเว้น กรณีที่กิจการมีหลักฐานที่สนับสนุนว่าส่วนลดทั้งหมดนั้นเกี่ยวข้องกับ
ภาระท่ีต้องปฏิบัติหนึ่งหรือบางภาระท่ีต้องปฏิบัติซึ่งไม่ใช่ภาระปฏิบัติทุกภาระในสัญญา ในการปันส่วนส่วนลด
ตามสัดส่วนนั้นเป็นผลมาจากการที่กิจการปันส่วนราคาของรายการให้กับแต่ละภาระที่ต้องปฏิบัติโดยใช้ราคา
ขายแบบเอกเทศของสินค้าหรือบริการที่แตกต่างกันที่เก่ียวข้องนั้นเป็นเกณฑ์ 

กิจการต้องปันส่วนส่วนลดทั้งหมดให้กับภาระที่ต้องปฏิบัติภาระใดภาระหนึ่งหรือมากกว่าแต่ไม่ใช่
ให้กับทุกภาระที่ต้องปฏิบัติในสัญญา เมื่อเป็นไปตามเง่ือนไขทั้งหมดดังต่อไปนี้ 
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(1) ปกติกิจการขายสินค้าหรือบริการแต่ละรายการที่แตกต่างกันในสัญญานั้น (หรือกลุ่มสินค้าหรือ

บริการที่ขายแบบรวมกันไปท่ีแตกต่างกันนั้น) แบบแยกขาย 
(2) กิจการมีการขายกลุ่มสินค้าหรือบริการที่แตกต่างกันที่ขายแบบรวมกันไปนั้น (หรือหลายๆ กลุ่ม) 

ในราคาที่มีส่วนลดจากราคาขายแบบเอกเทศของสินค้าหรือบริการที่แตกต่างกันที่รวมอยู่ในกลุ่มสินค้าหรือ
บริการนั้นอยู่เป็นปกต ิ

(3) ส่วนลดที่เกี่ยวข้องกับกลุ่มสินค้าหรือบริการที่ขายแบบรวมกันไปตามที่กล่าวในข้อ (2) เหมือนกับ
ส่วนลดที่อยู่ในสัญญา และเมื่อพิจารณาสินค้าหรือบริการที่รวมอยู่ในแต่ละกลุ่มสินค้าหรือบริการก็ได้หลักฐาน
เพ่ิมเติมว่าส่วนลดดังกล่าวในสัญญาทั้งหมดเป็นส่วนลดของภาระที่ต้องปฏิบัติภาระใดภาระหนึ่งหรือหลาย
ภาระท่ีต้องปฏิบัติ 

หากส่วนลดทั้งหมดได้ถูกปันส่วนให้กับภาระที่ต้องปฏิบัติตามสัญญาภาระใดภาระหนึ่งหรือมากกว่า 
กิจการต้องปันส่วนส่วนลดก่อนใช้วิธีส่วนของราคาที่เหลือ (Residual approach) ในการประมาณการราคา
ขายแบบเอกเทศของสินค้าหรือบริการ 

ตัวอย่างที่ 1.18 บริษัท มณฑา จํากัด เป็นบริษัทค้าส่งได้ทําสัญญาขายสินค้าทั้ง 3 ประเภท ได้แก่ 
น้ําอัดลม น้ําชาเขียว และน้ําเปล่า เป็นชุดให้กับลูกค้าในราคา 1,900,000 บาท โดยปกติบริษัทแยกขายสินค้า
ประเภทน้ําอัดลม ในราคา 600,000 บาท น้ําชาเขียว ในราคา 800,000 บาท และน้ําเปล่า ในราคา 700,000 
บาท และบริษัทขายสินค้าประเภทน้ําอัดลมและน้ําชาเขียว เป็นชุดตามปกติในราคา 1,300,000 บาท แต่
บริษัทไม่เคยขายสินค้าทั้ง 3 ประเภท ได้แก่ น้ําอัดลม น้ําชาเขียว และน้ําเปล่า เป็นชุดให้กับลูกค้า จึงไม่ มี
ส่วนลดให้กับสินค้าประเภทน้ําเปล่า 

แนวทางการพิจารณา บริษัทมี 2 ภาระที่ต้องปฏิบัติสําหรับสัญญาขายสินค้าทั้ง 3 ประเภท ได้แก่
น้ําอัดลม น้ําชาเขียว และน้ําเปล่า เป็นชุดให้กับลูกค้า 

ภาระท่ี 1 การปันส่วนส่วนลด 100,000 บาท (600,000 + 800,000 – 1,300,000)  
ภาระท่ี 2  การประมาณการราคาขายแบบเอกเทศของสินค้าท้ัง 3 ประเภท เป็นชุด 
สรุปผลการพิจารณา บริษัทสรุปว่าส่วนลดทั้งหมดได้ถูกปันส่วนให้กับภาระที่ต้องปฏิบัติตามสัญญา

ภาระใดภาระหนึ่งหรือมากกว่า กิจการต้องปันส่วนส่วนลดก่อนใช้วิธีส่วนของราคาที่เหลือ (Residual 
approach) ในการประมาณการราคาขายแบบเอกเทศของสินค้า เป็นวิธีที่เหมาะสมที่สุด ดังนี้ 
 ภาระท่ี 1 การปันส่วนส่วนลด 100,000 บาท 

สินค้าประเภท ราคาขายแบบเอกเทศ การปันส่วนส่วนลด ส่วนลดที่ได้รับ 
น้ําอัดลมและน้ําชาเขียว 
เป็นชุด 

1,300,000 (1,300,000/2,000,000) x 
100,000 

65,000 

น้ําเปล่า 700,000 (700,000/2,000,000) x 
100,000 

35,000 

รวมเป็นเงิน 2,000,000  100,000 
 
ที่มา: ศิลปพร ศรีจั่นเพชร และอนุวัฒน์ ภักดี, 2562, หน้า 1-25; สภาวิชาชีพบัญชี, 2562, หน้า 24 
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 ดังนั้น ส่วนลดที่ได้รับของสินค้าประเภทน้ําอัดลมและน้ําชาเขียว เป็นชุด เท่ากับ 65,000 บาท และ
ส่วนลดที่ได้รับของสินค้าประเภทน้ําเปล่า เท่ากับ 35,000 บาท รวมเป็นการปันส่วนส่วนลดทั้งสิ้น 100,000 
บาท (65,000 + 35,000) 
 ภาระท่ี 2 การประมาณการราคาขายแบบเอกเทศของสินค้าทั้ง 3 ประเภท เป็นชุด 

สินค้าประเภท 
ราคาขายแบบ

เอกเทศ 
การปันส่วน 
ราคาขาย 

(1) ราคาขาย
ก่อนหักส่วนลด

ที่ได้รับ 

(2) ส่วนลดที่
ได้รับ 

(3) ราคาขาย
สุทธ ิ

(3) = (1) – (2) 
น้ําอัดลมและน้ํา
ชาเขียว เป็นชุด 

1,300,000 (1,300,000/2,000,000) 
x 1,900,000 

1,235,000 65,000 1,170,000 

น้ําเปล่า 700,000 (700,000/2,000,000) 
x 1,900,000 

665,000 35,000 630,000 

รวมเป็นเงิน 2,000,000  1,900,000 100,000 1,800,000 
 
ที่มา: ศิลปพร ศรีจั่นเพชร และอนุวัฒน์ ภักดี, 2562, หน้า 1-25; สภาวิชาชีพบัญชี, 2562, หน้า 24 
 
 ดังนั้น การประมาณการราคาขายแบบเอกเทศของสินค้าทั้ง 3 ประเภท ได้แก่ น้ําอัดลม น้ําชาเขียว 
และน้ําเปล่า เป็นชุด มีราคาขายสุทธิ เท่ากับ 1,800,000 บาท (สินค้าประเภทน้ําอัดลมและน้ําชาเขียว เป็นชุด 
มีราคาขายสุทธิ เท่ากับ 1,170,000 บาท + สินค้าประเภทน้ําเปล่า มีราคาขายสุทธิ เท่ากับ 630,000 บาท) 

 
3) การปันส่วนสิ่งตอบแทนผันแปร 
TFRS 15 (สภาวิชาชีพบัญชี, 2562, หน้า 25) กําหนดสิ่งตอบแทนผันแปรที่ตกลงตามสัญญาอาจ

เกี่ยวข้องกับสัญญาทั้งหมด หรือเฉพาะบางส่วนของสัญญาเช่นตามข้อใดข้อหนึ่งต่อไปนี้ 
(1) ภาระที่ต้องปฏิบัติภาระใดภาระหนึ่งหรือมากกว่า แต่ไม่ใช่ภาระที่ต้องปฏิบัติทั้งหมดในสัญญา 

(ตัวอย่างเช่น เงินตอบแทนพิเศษที่อาจเกิดข้ึน ถ้ากิจการส่งมอบสินค้าหรือบริการในระยะเวลาที่กําหนด) หรือ 
(2) สินค้าหรือบริการที่แตกต่างกันรายการใดรายการหนึ่งหรือมากกว่า แต่ไม่ใช่ทั้งหมดในชุดของ

สินค้าหรือบริการที่แตกต่างกันที่ถือเป็นส่วนหนึ่งของภาระที่ต้องปฏิบัติหนึ่งๆ (ตัวอย่างเช่น ภายใต้สัญญา
บริการทําความสะสะอาดที่มีอายุสัญญาสองปี สิ่งตอบแทนที่สัญญาไว้ในสัญญาปีที่สองจะเพ่ิมขึ้นตามการ
เปลี่ยนแปลงของดัชนีเงินเฟ้อที่ระบุไว้) 

กิจการต้องปันส่วนจํานวนเงินที่ผันแปร (และการเปลี่ยนแปลงในภายหลังของจํานวนเงินที่ผันแปรนั้น) 
ทั้งหมดให้กับภาระที่ต้องปฏิบัติภาระใดภาระหนึ่ง หรือปันให้กับสินค้าหรือบริการที่แตกต่างกันรายการใด
รายการหนึ่งที่ถือเป็นส่วนหนึ่งของภาระที่ต้องปฏิบัติภาระใดภาระหนึ่ง ถ้าเข้าเง่ือนไขทุกข้อดังต่อไปนี้ 

(1) เงื่อนไขของการจ่ายสิ่งตอบแทนผันแปรเกี่ยวพันโดยเฉพาะเจาะจงถึงการปฏิบัติตามภาระที่ต้อง
ปฏิบัติให้เสร็จสิ้น หรือการโอนสินค้าหรือบริการที่แตกต่างกัน (หรือเกี่ยวพันโดยเฉพาะกับผลงานในการปฏิบัติ
ตามภาระที่ต้องปฏิบัติให้เสร็จสิ้นหรือการโอนสินค้าหรือบริการที่แตกต่างกัน) และ 

(2) การปันส่วนจํานวนเงินที่ผันแปรทั้งหมดของสิ่งตอบแทนให้กับภาระที่ต้องปฏิบัติภาระใดภาระหนึ่ง 
หรือสินค้าหรือบริการที่แตกต่างกันรายการใดรายการหนึ่งนั้นสอดคล้องกับวัตถุประสงค์ของการปนัส่วน 
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(Allocation objective) ราคาของรายการ เมื่อได้พิจารณาภาระที่ต้องปฏิบัติทุกรายการและ

ข้อกําหนดในการจ่ายชําระสิ่งตอบแทนตามสัญญา 
การปันส่วนจํานวนเงินของราคาของรายการที่เหลือที่ไม่เข้าเงื่อนไขดังกล่าวข้างต้นต้องใช้การปันส่วน

ตามที่กําหนดในการปันส่วนของราคาของรายการให้กับภาระที่ต้องปฏิบัติ รวมทั้งการปันส่วนโดยใช้เกณฑ์
ราคาขายแบบเอกเทศ และการปันส่วนส่วนลด 

ตัวอย่างที่ 1.19 บริษัท มณฑา จํากัด ได้ทําสัญญากับลูกค้าเพ่ือให้บริการเพ่ิมประสิทธิภาพของ
เครือ่งปรับอากาศในอาคารด้วยเทคโนโลยีพิเศษของบริษัท สัญญาอายุ 5 ปี เงื่อนไขในสัญญากําหนดเงินตอบ
แทนพิเศษที่อาจเกิดขึ้นให้กับบริษัททุกๆ 3 เดือน ถ้าสามารถลดต้นทุนค่าไฟฟ้าของเครื่องปรับอากาศลงได้
อย่างน้อย 5% เมื่อเปรียบเทียบกับต้นทุนค่าไฟฟ้าของเครื่องปรับอากาศในอดีตช่วงเวลาเดียวกันถัวเฉลี่ย 3 
เดือนของปีก่อน 

บริษัทยังไม่ได้รวมเงินตอบแทนพิเศษที่อาจเกิดขึ้นไว้ในราคาของรายการสําหรับ 3 เดือนแรกของการ
ให้บริการ เนื่องจากบริษัทยังไม่เคยใช้เทคโนโลยีพิเศษนี้กับอาคารประเภทเดียวกันนี้มาก่อน จึงไม่มีความ
เป็นไปได้ค่อนข้างแน่ในระดับสูงมากว่าที่จะไม่มีการกลับรายการที่มีนัยสําคัญของจํานวนเงินของรายได้ที่รับรู้
สะสมเมื่อความไม่แน่นอนเกี่ยวกับสิ่งตอบแทนผันแปรได้หมดไปในภายหลัง 

ต่อมาเมื่อสิ้นสุด 3 เดือนแรกของการให้บริการ ปรากฏว่าตันทุนค่าไฟฟ้าของเครื่องปรับอากาศลดลง 
8% จากช่วงเวลาเดียวกันถัวเฉลี่ย 3 เดือนของปีก่อน และบริษัทได้รับเงินตอบแทนพิเศษที่เกิดขึ้นแล้ว บริษัท
ควรรับรู้เงินตอบแทนพิเศษที่เกิดขึ้นแล้วนี้อย่างไร 

แนวทางการพิจารณา การให้บริการตลอดอายุของสัญญา เป็นเวลา 5 ปี ถือเป็นชุดของบริการ 1 
ภาระ เป็นไปตาม TFRS 15 (สภาวิชาชีพบัญชี, 2562, หน้า 25) กําหนดสิ่งตอบแทนผันแปรที่ตกลงตามสัญญา
อาจเกี่ยวข้องกับสัญญาทั้งหมด หรือเฉพาะบางส่วนของสัญญาข้อใดข้อหนึ่ง คือ (1) ภาระที่ต้องปฏิบัติภาระใด
ภาระหนึ่งหรือมากกว่า แต่ไม่ใช่ภาระที่ต้องปฏิบัติทั้งหมดในสัญญา หรือ (2) สินค้าหรือบริการที่แตกต่างกัน
รายการใดรายการหนึ่งหรือมากกว่า แต่ไม่ใช่ทั้งหมดในชุดของสินค้าหรือบริการที่แตกต่างกันที่ถือเป็นส่วนหนึ่ง
ของภาระที่ต้องปฏิบัติหนึ่งๆ ดังนั้น บริษัทไมต่้องปันส่วนสิ่งตอบแทนผันแปร (เงินตอบแทนพิเศษที่เกิดขึ้นแล้ว
สําหรับบริการช่วง 3 เดือนแรก) ให้กับภาระที่ต้องปฏิบัติตลอดอายุของสัญญา เป็นเวลา 5 ปี 

สรุปผลการพิจารณา บริษัทสามารถรับรู้เงินตอบแทนพิเศษที่เกิดขึ้นแล้วสําหรับบริการช่วง 3 เดือน
แรกทันที เนื่องจากบริษัทได้ปฏิบัติภาระใดภาระหนึ่งเสร็จสิ้นแล้วสําหรับช่วง 3 เดือนแรก 
 

4) การปันส่วนการเปลี่ยนแปลงของราคาของรายการ 
 TFRS 15 (สภาวิชาชีพบัญชี, 2562, หน้า 25) กําหนดภายหลังจากวันที่สัญญาเริ่มมีผลบังคับแล้ว 
ราคาของรายการอาจมีการเปลี่ยนแปลงด้วยสาเหตุหลายประการ รวมทั้งเหตุการณ์ที่ไม่แน่นอนได้หมดไปหรือ
มีการเปลี่ยนแปลงอ่ืนในสถานการณ์ที่ทําให้เกิดการเปลี่ยนแปลงของจํานวนเงินของสิ่งตอบแทนที่กิจการคาด
ว่าจะมีสิทธิได้รับเพื่อเป็นการแลกเปลี่ยนกับสินค้าหรือบริการที่สัญญาว่าจะให้ 
 กิจการควรปันส่วนการเปลี่ยนแปลงของราคาของรายการให้กับภาระที่ต้องปฏิบัติในสัญญาหนึ่งๆ โดย
ใช้เกณฑ์เช่นเดียวกับ ณ วันที่เริ่มต้นสัญญา ซึ่งทําให้กิจการต้องไม่ปันส่วนราคาของรายการใหม่ เพ่ือสะท้อน
การเปลี่ยนแปลงของราคาขายแบบเอกเทศภายหลังจากวันที่สัญญาเริ่มมีผลบังคับแล้ว จํานวนเงินการ 
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เปลี่ยนแปลงที่ปันส่วนให้กับภาระที่ต้องปฏิบัติให้เสร็จสิ้นจะต้องรับรู้เป็นรายได้หรือส่วนหักกับรายได้ในงวดที่
ราคาของรายการมีการเปลี่ยนแปลง 

กิจการต้องปันส่วนการเปลี่ยนแปลงของราคาของรายการทั้งหมดให้กับภาระที่ต้องปฏิบัติรายการใด
รายการหนึ่งหรือมากกว่า แต่ไม่ใช่ภาระที่ต้องปฏิบัติทั้งหมดในสัญญานั้น หรือสินค้าหรือบริการต่างๆ ที่
แตกต่างที่กําหนดเป็นภาระท่ีต้องปฏิบัติภาระหนึ่งในชุดของสินค้าหรือบริการ ถ้าเข้าตามเงื่อนไขที่กําหนดของ
การปันส่วนสิ่งตอบแทนผันแปร 

กิจการต้องบันทึกรายการการเปลี่ยนแปลงของราคาของรายการที่เกิดจากการเปลี่ยนแปลงสัญญา 
อย่างไรก็ตาม การเปลี่ยนแปลงของราคาของรายการที่เกิดขึ้นภายหลังการเปลี่ยนแปลงสัญญา กิจการต้อง
ปฏิบัติตามข้อกําหนดในการปันส่วนการเปลี่ยนแปลงของราคาของรายการดังแนวทางใดแนวทางหนึ่งต่อไปนี้ 

(1) กิจการต้องปันส่วนการเปลี่ยนแปลงของราคาของรายการให้กับภาระที่ต้องปฏิบัติที่ระบุได้ที่มีอยู่
ในสัญญาก่อนการเปลี่ยนแปลงสัญญานั้น ได้เฉพาะการเปลี่ยนแปลงของราคาของรายการที่เกี่ยวกับจํานวนเงิน
ของสิ่งตอบแทนผันแปรที่สัญญาไว้ก่อนการเปลี่ยนแปลงสัญญา และการเปลี่ยนแปลงสัญญานั้นได้รับการ
ปรับปรุงตามข้อกําหนดที่กิจการต้องรับรู้การเปลี่ยนแปลงสัญญาเสมือนว่ามีการยุติสัญญาปัจจุบัน และมี
สัญญาใหม่เกิดข้ึน 

(2) ในกรณีที่การเปลี่ยนแปลงอ่ืนของสัญญาไม่ถือว่าเป็นสัญญาที่แยกออกไปได้ต่างหากตาม
ข้อกําหนดที่กิจการต้องรับรู้การเปลี่ยนแปลงสัญญาเป็นสัญญาที่แยกต่างหากจากสัญญาเดิม กิจการต้อง     
ปันส่วนการเปลี่ยนแปลงของราคาของรายการให้กับภาระที่ต้องปฏิบัติในสัญญาที่มีการเปลี่ยนแปลงแล้ว 
(กล่าวคือ ภาระที่ต้องปฏิบัติที่ยังไม่เสร็จ หรือสําเร็จแต่เพียงบางส่วนที่คงเหลืออยู่ทันทีหลังจากการ
เปลี่ยนแปลงสัญญา) 

ตัวอย่างท่ี 1.20 วันที่ 1 เมษายน 25x4 บริษัท มณฑา จํากัด ได้ทําสัญญากับลูกค้าแยกเป็น 3 ภาระ 
แต่ละภาระมีราคาขายแบบเอกเทศ ดังต่อไปนี้ 

ภาระท่ีต้องปฏิบัติที่ระบุได้ที่มีอยู่ในสัญญา จ านวนเงิน (บาท) 
ภาระท่ี 1 การต่อเติมอาคาร 5,000,000 
ภาระท่ี 2 การสร้างลานจอดรถ 1,000,000 
ภาระท่ี 3 การติดตั้งกล้องวงจรปิด 500,000 

รวมราคาของรายการ 6,500,000 
 

เงื่อนไขในสัญญากําหนดว่า บริษัทมีสิทธิได้รับเงินตอบแทนพิเศษ หากผลการปฏิบัติงานสําหรับการ
ต่อเติมอาคาร เป็นดังนี้ 

(1) ถ้าการต่อเติมอาคารเสร็จภายใน 1 ปี นับตั้งแต่วันที่ทําสัญญา บริษัทจะได้รับเงินตอบแทนพิเศษ 
500,000 บาท 

(2) ถ้าการต่อเติมอาคารเสร็จภายใน 1 ปี 6 เดือน นับตั้งแต่วันที่ทําสัญญา บริษัทจะได้รับเงินตอบ
แทนพิเศษ 250,000 บาท 

(3) บริษัทจะไม่ได้รับเงินตอบแทนพิเศษ หากการต่อเติมอาคารเสร็จเกิน 1 ปี 6 เดือน นับตั้งแต่วันที่
ทําสัญญา 
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ข้อมูลเพิ่มเติม:- 
เมื่อวันที่ 1 ตุลาคม 25x4 บริษัทคาดว่าการต่อเติมอาคารจะแล้วเสร็จภายใน 1 ปี 6 เดือน นับตั้งแต่

วันที่ทําสัญญา จึงปันส่วนเงินตอบแทนพิเศษ 250,000 บาท ให้กับราคาของรายการการต่อเติมอาคาร 
ต่อมาวันที่ 31 ธันวาคม 25x4 บริษัทมีความมั่นใจมากว่าจะปฏิบัติภาระที่ 1 การต่อเติมอาคารได้

เสร็จสิ้นภายใน 1 ปี นับตั้งแต่วันที่ทําสัญญา บริษัทจึงเปลี่ยนประมาณการเงินตอบแทนพิเศษจาก 250,000 
บาท เป็น 500,000 บาท  

บริษัทรับรู้รายได้ค่าก่อสร้างด้วยวิธีวัดระดับความก้าวหน้า ซึ่ง ณ วันที่ 31 ธันวาคม 25x4 งานเสร็จ 
80% 

ดังนั้น กิจการควรรับรู้ราคาของรายการการต่อเติมอาคารเป็นรายได้จากการบริการ เท่ากับเท่าใด 
แนวทางการพิจารณา TFRS 15 (สภาวิชาชีพบัญชี, 2562, หน้า 25) กําหนดภายหลังจากวันที่

สัญญาเริ่มมีผลบังคับแล้ว ราคาของรายการอาจมีการเปลี่ยนแปลงด้วยสาเหตุหลายประการ รวมทั้งเหตุการณ์
ที่ไม่แน่นอนได้หมดไปหรือมีการเปลี่ยนแปลงอ่ืนในสถานการณ์ที่ทําให้เกิดการเปลี่ยนแปลงของจํานวนเงินของ
สิ่งตอบแทนที่กิจการคาดว่าจะมีสิทธิได้รับเพ่ือเป็นการแลกเปลี่ยนกับสินค้าหรือบริการที่สัญญาว่าจะให้  
กิจการต้องปันส่วนการเปลี่ยนแปลงของราคาของรายการให้กับภาระที่ต้องปฏิบัติในสัญญาที่มีการ
เปลี่ยนแปลงแล้ว (กล่าวคือ ภาระที่ต้องปฏิบัติที่ยังไม่เสร็จ หรือสําเร็จแต่เพียงบางส่วนที่คงเหลืออยู่ทันที
หลังจากการเปลี่ยนแปลงสัญญา) 

สรุปผลการพิจารณา ณ วันที่ 31 ธันวาคม 25x4 กิจการควรรับรู้ราคาของรายการการต่อเติมอาคาร
เป็นรายได้จากการบริการ เท่ากับ 4,400,000 บาท (80% x (5,000,000 + 500,000)) 

 
5) ต้นทุนของสัญญา 

 TFRS 15 (สภาวิชาชีพบัญชี, 2562, หน้า 26) กําหนดให้กิจการต้องบันทึกต้นทุนส่วนเพ่ิมในการได้มา
ซึ่งสัญญา ต้นทุนการทําให้เสร็จสิ้นตามสัญญา และรับรู้รายการเป็นค่าใช้จ่ายเมื่อเกิดรายการ ดังต่อไปนี้ 
 (1) ต้นทุนส่วนเพิ่มในการได้มาซึ่งสัญญา 
 กิจการต้องบันทึกต้นทุนส่วนเพ่ิมในการได้มาซึ่งสัญญาที่ทํากับลูกค้าเป็นสินทรัพย์หากกิจการคาดว่า
กิจการสามารถได้รับคืนต้นทุนดังกล่าว 
 ต้นทุนส่วนเพ่ิมในการได้มาซึ่งสัญญาเป็นต้นทุนของกิจการเพ่ือให้ได้มาซึ่งสัญญาที่ทํากับลูกค้าโดย
ต้นทุนดังกล่าวจะไม่เกิดขึ้นหากกิจการไม่ได้ทําสัญญากับลูกค้า (ตัวอย่างเช่น ค่านายหน้าในการขาย) 
 ต้นทุนเพ่ือให้ได้มาซึ่งสัญญาที่เกิดขึ้นไม่ว่ากิจการจะได้ทําสัญญากับลูกค้าหรือไม่ ให้กิจการรับรู้เป็น
รายการค่าใช้จ่ายเมื่อเกิดรายการ เว้นแต่ กรณีที่กิจการสามารถเรียกเก็บต้นทุนดังกล่าวจากลูกค้าได้ ไม่ว่า
กิจการจะทําสัญญากับลูกค้าหรือไม่ 
 เพ่ือเป็นการผ่อนปรนในทางปฏิบัติ กิจการอาจรับรู้ต้นทุนส่วนเพ่ิมในการได้มาซึ่งสัญญาเป็นค่าใช้จ่าย
เมื่อเกิดข้ึน หากระยะเวลาในการตัดจําหน่ายสินทรัพย์ในกรณีที่กิจการต้องรับรู้ค่าใช้จ่ายดังกล่าวเป็นสินทรัพย์
มีระยะเวลาหนึ่งปีหรือสั้นกว่า 
 ตัวอย่างที่ 1.21 บริษัท มณฑา จํากัด เป็นผู้ให้บริการให้คําปรึกษาได้ชนะการประกวดราคาการ
ให้บริการที่ปรึกษาแก่ลูกค้ารายใหม่ต้นทุนในการได้มาซึ่งสัญญา ประกอบด้วย 
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 (ก) ค่าท่ีปรึกษากฎหมายสําหรับการทํา Due diligence  
 (ข) ค่าเดินทางในการส่งเอกสารเสนอราคา  
 (ค) ค่านายหน้าในการขาย (Commission) ให้กับพนักงานขาย  

(ง) เงินโบนัสประจําปีให้กับหัวหน้าทีมขายโดยอิงจากเป้ายอดขายประจําปี กําไรประจําปี และการ
ประเมินผลรายบุคคล 
 กิจการต้องบันทึกต้นทุนแต่ละรายการในการได้มาซึ่งสัญญาอย่างไร 
 แนวทางการพิจารณา กิจการต้องบันทึกต้นทุนแต่ละรายการในการได้มาซึ่งสัญญา ดังนี้ 
 (ก) ค่าที่ปรึกษากฎหมายสําหรับการทํา Due diligence นั้น เกิดขึ้นไม่ว่ากิจการจะได้ทําสัญญากับ
ลูกค้าหรือไม่ ดังนั้น ต้นทุนเหล่านี้จึงรับรู้เป็นค่าใช้จ่ายเมื่อเกิดรายการ ยกเว้นในกรณีที่ค่าใช้จ่ายเหล่านั้นอยู่
ภายใต้ขอบเขตของมาตรฐานฉบับอื่น ซึ่งกรณีดังกล่าวต้องถือปฏิบัติตามข้อกําหนดของมาตรฐานฉบับนั้น 
 (ข) ค่าเดินทางในการส่งเอกสารเสนอราคานั้น เกิดขึ้นไม่ว่ากิจการจะได้ทําสัญญากับลูกค้าหรือไม่ 
ดังนั้น ต้นทุนเหล่านี้จึงรับรู้เป็นค่าใช้จ่ายเมื่อเกิดรายการ ยกเว้นในกรณีที่ค่าใช้จ่ายเหล่านั้นอยู่ภายใต้ขอบเขต
ของมาตรฐานฉบับอื่น ซึ่งกรณีดังกล่าวต้องถือปฏิบัติตามข้อกําหนดของมาตรฐานฉบับนั้น 
 (ค) ค่านายหน้าในการขาย (Commission) ให้กับพนักงานขายนั้น จัดเป็นต้นทุนส่วนเพ่ิมในการได้มา
ซึ่งสัญญาที่ทํากับลูกค้าโดยต้นทุนดังกล่าวจะไม่เกิดขึ้นหากกิจการไม่ได้ทําสัญญากับลูกค้า ดังนั้น กิจการต้อง
บันทึกค่านายหน้าในการขาย (Commission) ให้กับพนักงานขาย เป็นสินทรัพย์ เนื่องจากกิจการคาดหวังว่า
จะได้รับคืนต้นทุนดังกล่าวผ่านการคิดค่าบริการให้คําปรึกษา 
 (ง) เงินโบนัสประจําปีให้กับหัวหน้าทีมขายโดยอิงจากเป้ายอดขายประจําปี กําไรประจําปี และการ
ประเมินผลรายบุคคลนั้น กิจการไม่ต้องรับรู้เป็นสินทรัพย์ เนื่องจากไม่ใช่ต้นทุนส่วนเพ่ิมในการได้มาซึ่งสัญญา 
และยังข้ึนอยู่กับดุลยพินิจ รวมทั้งปัจจัยอื่นๆ เงินโบนัสจึงไม่ได้เกิดข้ึนโดยตรงจากสัญญาที่ระบุได้  
 (2) ต้นทุนการท าให้เสร็จสิ้นตามสัญญา 
 ถ้าต้นทุนที่เกิดขึ้นเพ่ือให้กิจการปฏิบัติตามสัญญาที่ทํากับลูกค้าไม่อยู่ในขอบเขตของมาตรฐานการ
รายงานทางการเงินฉบับอ่ืน (ตัวอย่างเช่น มาตรฐานการบัญชี ฉบับที่ 2 เรื่อง สินค้าคงเหลือ มาตรฐานการ
บัญชี ฉบับที่ 16 เรื่อง ที่ดิน อาคารและอุปกรณ์ หรือ มาตรฐานการบัญชี ฉบับที่ 38 เรื่อง สินทรัพย์ไม่มีตัวตน) 
กิจการจะบันทึกต้นทุนดังกล่าวเป็นสินทรัพย์ได้ก็ต่อเมื่อเข้าเงื่อนไขทั้งหมดดังต่อไปนี้ 
 (ก) ต้นทุนมีความเกี่ยวข้องโดยตรงกับสัญญาที่เกิดขึ้นแล้วหรือสัญญาที่คาดว่าจะเกิดขึ้นโดยกิจการ
สามารถระบุต้นทุนว่ามีความเกี่ยวข้องกับสัญญาได้อย่างเฉพาะเจาะจง (ตัวอย่างเช่น ต้นทุนที่เกี่ยวข้องกับงาน
บริการที่จะได้จัดหาภายใต้สัญญาที่ต่อระยะเวลาออกไปจากสัญญาที่มีอยู่ในปัจจุบัน หรือต้นทุนในการ
ออกแบบสินทรัพย์ที่รอการโอนภายใต้สัญญาที่เกี่ยวข้อง แต่กระบวนการอนุมัติสัญญายังไม่เสร็จสิ้น) 
 (ข) ต้นทุนที่ใช้เพ่ือสร้างทรัพยากรหรือใช้ในการปรับปรุงทรัพยากรของกิจการเพ่ือนําไปใช้ในการ
ปฏิบัติตามภาระที่ต้องปฏิบัติให้สําเร็จในอนาคต (หรือเพ่ือให้สําเร็จอย่างต่อเนื่องไป) และ 
 (ค) กิจการคาดได้ว่าจะได้รับคืนต้นทุนดังกล่าว 
 ต้นทุนที่เกิดขึ้นเพ่ือให้กิจการปฏิบัติตามสัญญาที่ทํากับลูกค้าที่อยู่ในขอบเขตของมาตรฐานการ
รายงานทางการเงินฉบับอื่น กิจการต้องบันทึกรายการต้นทุนดังกล่าวตามข้อกําหนดของมาตรฐานการรายงาน
ทางการเงินเหล่านั้น 
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ต้นทุนที่เกี่ยวข้องโดยตรงกับสัญญาที่เกิดขึ้นแล้ว (หรือสัญญาที่คาดได้ว่าจะเกิดขึ้น) รวมถึงต้นทุน

ต่างๆ เหล่านี้  
 (ก) ค่าแรงงานทางตรง (ตัวอย่างเช่น เงินเดือน และค่าแรงของพนักงานที่ให้บริการโดยตรงให้กับ
ลูกค้าตามที่ตกลงกัน) 
 (ข) วัตถุดิบทางตรง (ตัวอย่างเช่น วัสดุที่ใช้เพื่อการให้บริการกับลูกค้าตามท่ีตกลงกัน) 
 (ค) ต้นทุนปันส่วนซึ่งมีความเก่ียวข้องโดยตรงกับสัญญาหรือกิจกรรมในสัญญา (ตัวอย่างเช่น ต้นทุนใน
การจัดการสัญญาและการดูแล การประกันภัย และค่าเสื่อมราคาของเครื่องมืออุปกรณ์ และสินทรัพย์สิทธิการ
ใช้ที่ใช้ในการปฏิบัติงานให้เป็นไปตามสัญญา) 
 (ง) ต้นทุนที่มีการระบุในสัญญาอย่างชัดแจ้งว่าสามารถเรียกคืนจากลูกค้าได้ และ 
 (จ) ต้นทุนอ่ืนที่เกิดขึ้นเพียงเพราะกิจการได้ทําสัญญาที่ทํากับลูกค้า (ตัวอย่างเช่น ต้นทุนที่จ่ายให้กับ
ผู้รับเหมาช่วงต่อ) 
 
 (3) รับรู้รายการเป็นค่าใช้จ่ายเมื่อเกิดรายการ 
 กิจการต้องรับรู้รายการเหล่านี้เป็นค่าใช้จ่ายเมื่อเกิดรายการ 
 (ก) ค่าใช้จ่ายทั่วไป และค่าใช้จ่ายบริหารจัดการ (เว้นแต่ ต้นทุนที่มีการระบุในสัญญาอย่างชัดแจ้งว่า
สามารถเรียกคืนจากลูกค้าได้ ซึ่งกิจการต้องประเมินต้นทุนนี้ตามข้อกําหนดของต้นทุนที่เกี่ยวข้องโดยตรงกับ
สัญญาที่เกิดข้ึนแล้ว 
 (ข) ต้นทุนที่เกี่ยวกับวัสดุ ค่าแรงหรือทรัพยากรอ่ืนที่สูญเสียไปเพ่ือการปฏิบัติตามสัญญา แต่ไม่ ได้
สะท้อนอยู่ในราคาตามสัญญา 
 (ค) ต้นทุนที่เก่ียวข้องกับภาระที่ต้องปฏิบัติตามสัญญาที่สําเร็จแล้ว (หรือภาระที่ต้องปฏิบัติที่สําเร็จไป
บางส่วน) (กล่าวคือ ต้นทุนที่เก่ียวกับการปฏิบัติงานที่ผ่านมาแล้ว) และ 
 (ง) ต้นทุนที่กิจการไม่สามารถแยกได้ว่าเกี่ยวข้องกับภาระที่ต้องปฏิบัติที่ยังไม่สําเร็จหรือภาระที่ต้อง
ปฏิบัติที่สําเร็จไปแล้ว (หรือภาระที่ต้องปฏิบัติที่สําเร็จไปบางส่วนแล้ว) 
 ตัวอย่างท่ี 1.22 บริษัท มณฑา จํากัด เข้าทําสัญญาให้บริการจัดการศูนย์ข้อมูลสารสนเทศของลูกค้า
รายหนึ่ง เป็นระยะเวลา 5 ปี สัญญาสามารถต่ออายุคราวละ 1 ปี โดยเฉลี่ยของอายุสัญญาอยู่ที่ประมาณ 7 ปี  
 ก่อนที่จะเริ่มให้บริการ กิจการได้ออกแบบและสร้าง Platform สําหรับใช้งานภายในกิจการซึ่งมีการ
เชื่อมต่อกับระบบงานของลูกค้า ซึ่ง Platform นี้จะไม่ถูกโอนให้กับลูกค้าแต่จะใช้สําหรับการให้บริการลูกค้า
รายนี้ ซ่ึงต้นทุนเริ่มแรกในการสร้าง Platform ดังกล่าว มีดังนี้  
 (ก) ค่าออกแบบ 
 (ข) ค่า Hardware 
 (ค) ค่า Software 
 (ง) ค่าโอนย้ายข้อมูลและทดสอบศูนย์ข้อมลู 
 (จ) กิจการกําหนดให้พนักงานจํานวน 2 คน เป็นผู้รับผิดชอบโดยตรงในการให้บริการลูกค้า  
 กิจการต้องบันทึกต้นทุนเริ่มแรกแต่ละรายการในการได้มาซึ่งสัญญาอย่างไร  
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 แนวทางการพิจารณา ต้นทุนเริ่มแรกดังกล่าว เกี่ยวข้องโดยตรงกับกิจกรรมที่ต้องทําให้เสร็จสิ้นตาม
สัญญา และไม่ได้เกิดการโอนสินค้าหรือบริการให้กับลูกค้า กิจการจึงบันทึกบัญชีสําหรับต้นทุนเริ่มแรกต่างๆ 
ดังนี้  
 (ก) ค่าออกแบบ 

ต้นทุนในการออกแบบ การโอนย้ายข้อมูลและทดสอบศูนย์ข้อมูล กิจการต้องประมาณว่ากิจการ
สามารถรับรู้เป็นสินทรัพย์สําหรับต้นทุนการทําให้เสร็จสิ้นตามสัญญาเหล่านี้ได้หรือไม่ และพิจารณาระยะเวลา
ในการตัดจําหน่ายอย่างมีระบบตลอดระยะเวลา 7 ปี ที่ให้บริการ 
 (ข) ค่า Hardware 
 บันทึกตามข้อกําหนดในมาตรฐานการบัญชี ฉบับที่ 16 เรื่อง ที่ดิน อาคารและอุปกรณ์ 
 (ค) ค่า Software 
 บันทึกตามข้อกําหนดในมาตรฐานการบัญชี ฉบับที่ 38 เรื่อง สินทรัพย์ไม่มีตัวตน 
 (ง) ค่าโอนย้ายข้อมูลและทดสอบศูนย์ข้อมูล 

ต้นทุนในการโอนย้ายข้อมูลและทดสอบศูนย์ข้อมูล กิจการต้องประมาณว่ากิจการสามารถรับรู้เป็น
สินทรัพย์สําหรับต้นทุนการทําให้เสร็จสิ้นตามสัญญาเหล่านี้ได้หรือไม่ และพิจารณาระยะเวลาในการตัด
จําหน่ายอย่างมีระบบตลอดระยะเวลา 7 ปี ที่ให้บริการ 
 (จ) กิจการกําหนดให้พนักงานจํานวน 2 คน เป็นผู้รับผิดชอบโดยตรงในการให้บริการลูกค้า  

ถึงแม้ว่าต้นทุนที่เกี่ยวข้องกับพนักงาน 2 คนนี้จะเป็นส่วนหนึ่งของการให้บริการแก่ลูกค้า แต่กิจการ
สรุปว่าต้นทุนเหล่านี้ไม่ได้ก่อให้เกิดหรือปรับปรุงทรัพยากรของกิจการ ดังนั้น ต้นทุนเหล่านี้จะไม่สามารถรับรู้
เป็นสินทรัพย์ได้ กิจการต้องรับรู้ค่าใช้จ่ายพนักงานสําหรับพนักงาน 2 คนนี้ เป็นค่าใช้จ่ายเมื่อเกิดรายการ  
 
ขั้นที่ 5 การรับรู้รายได้เม่ือกิจการได้ปฏิบัติดามภาระแล้วเสร็จ (Recognition Revenue when (or as) the 
entity satisfies a performance obligation) 

TFRS 15 (สภาวิชาชีพบัญชี, 2562, หน้า 12) กําหนดให้กิจการต้องรับรู้รายได้เมื่อกิจการปฏิบัติตาม
ภาระที่ต้องปฏิบัติเสร็จสิ้น โดยการส่งมอบสินค้าหรือบริการที่สัญญาว่าจะให้ (เช่น สินทรัพย์) ให้ลูกค้า จะถือ
ว่ามีการส่งมอบสินทรัพย์ก็ต่อเมื่อลูกค้ามีอํานาจควบคุมสินทรัพย์นั้น  

สําหรับภาระที่ต้องปฏิบัติแต่ละรายการ กิจการต้องกําหนด ณ วันเริ่มต้นของสัญญาว่าภาระที่ต้อง
ปฏิบัติดังกล่าวเป็นภาระที่ต้องปฏิบัติให้เสร็จสิ้นตลอดช่วงเวลาหนึ่ง (Over time) หรือเป็นภาระที่ต้องปฏิบัติ
ซ่ึงเสร็จสิ้น ณ เวลาใดเวลาหนึ่ง (Point in time) โดยหากภาระท่ีต้องปฏิบัตินั้นไม่ใช่ภาระที่ต้องปฏิบัติให้เสร็จ
สิ้นตลอดช่วงเวลาหนึ่ง ภาระท่ีต้องปฏิบัตินั้นจะเป็นภาระท่ีต้องปฏิบัติซึ่งเสร็จสิ้น ณ เวลาใดเวลาหนึ่ง 

1) ภาระท่ีต้องปฏิบัติให้เสร็จสิ้นตลอดช่วงเวลาหนึ่ง (Over time) 
TFRS 15 (สภาวิชาชีพบัญชี, 2562, หน้า 14) กําหนดให้กิจการต้องรับรู้รายได้ตลอดช่วงเวลาหนึ่ง

สําหรับภาระแต่ละรายการที่ต้องปฏิบัติซึ่งเสร็จสิ้นตลอดช่วงเวลาหนึ่งโดยต้องมีการวัดระดับความก้าวหน้าของ
การปฏิบัติตามภาระที่ต้องปฏิบัติให้เสร็จสิ้นให้สมบูรณ์ วัตถุประสงค์ของการวัดระดับความก้าวหน้าของการ
ปฏิบัติตามภาระที่ต้องปฏิบัติให้เสร็จสิ้นให้สมบูรณ์ คือ การแสดงภาพผลการปฏิบัติงานของกิจการในการส่ง
มอบอํานาจควบคุมสินค้าหรือบริการตามที่ตกลงให้ลูกค้า (กล่าวคือ ภาระท่ีต้องปฏิบัติของกิจการเสร็จสิ้น) 
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กิจการต้องใช้วิธีเดียวในการวัดระดับความก้าวหน้าของภาระที่ต้องปฏิบัติให้เสร็จสิ้นตลอดช่วงเวลา

หนึ่ง (Over time) แต่ละรายการ และกิจการต้องใช้วิธีนั้นอย่างสม่ําเสมอกับภาระที่ต้องปฏิบัติที่คล้ายกันและ
ในสถานการณ์ที่คล้ายกัน ณ วันสิ้นรอบระยะเวลารายงานแต่ละรอบ กิจการต้องวัดระดับความก้าวหน้าของ
ภาระท่ีต้องปฏิบัติให้เสร็จสิ้นให้สมบูรณ์ตลอดช่วงเวลาหนึ่ง 

วิธีที่สามารถใช้วัดระดับความก้าวหน้าของการปฏิบัติตามภาระที่ต้องปฏิบัติให้เสร็จสิ้นให้สมบูรณ์
ตลอดช่วงเวลาหนึ่งตามข้อกําหนดของภาระที่ต้องปฏิบัติซึ่งเสร็จสิ้นตลอดช่วงเวลาหนึ่ง รวมถึงวิธีดังต่อไปนี้ 

(1) วิธีผลผลิต (Output method) 
วิธีผลผลิตจะรับรู้รายได้โดยอ้างอิงจากการวัดมูลค่าที่ให้กับลูกค้าจากสินค้าหรือบริการที่ได้โอนให้กับ

ลูกค้าแล้วเทียบกับสินค้าหรือบริการที่ยังคงเหลืออยู่ภายใต้สัญญา วิธีผลผลิต หมายรวมถึงการสํารวจผลการ
ปฏิบัติงานเสร็จสิ้นแล้วจนถึงปัจจุบัน การประเมินผลความสําเร็จ ความคืบหน้า ระยะเวลาที่ใช้ จํานวนหน่วย
ของผลผลิต และจํานวนหน่วยของงานที่ส่งมอบ เมื่อกิจการประเมินว่าจะใช้วิธีผลผลิตในการวัดความก้าวหน้า 
กิจการจะต้องพิจารณาว่าผลลัพธ์ที่เลือกจะเป็นตัวแทนอันเที่ยงธรรมที่แสดงถึงผลการปฏิบัติตามภาระที่ต้อง
ปฏิบัติให้เสร็จสิ้นให้สมบูรณ์ วิธีผลผลิตจะไม่เป็นวิธีอันเที่ยงธรรมในการแสดงผลการปฏิบัติงานของกิจการ ถ้า
ผลผลิตที่เลือกไม่ได้เป็นตัววัดสินค้าหรือบริการบางส่วนที่การควบคุมได้โอนไปยังลูกค้า ตัวอย่างเช่น วิธีผลผลิต
ที่คํานวณตามหน่วยของผลผลิตหรือหน่วยของงานที่ส่งมอบ แต่ไม่ได้สะท้อนผลการปฏิบัติงานของกิจการที่จะ
ทําให้ภาระที่ต้องปฏิบัติเสร็จสิ้น โดยวิธีนี้ หาก ณ วันสิ้นรอบระยะเวลารายงาน การปฏิบัติงานของกิจการได้
ทําให้เกิดงานระหว่างทํา หรือสินค้าสําเร็จรูปที่ควบคุมโดยลูกค้า แต่ไม่ได้รวมอยู่ในการวัดผลผลิต 

ในแนวทางปฏิบัติที่ผ่อนปรนให้ ถ้ากิจการมีสิทธิในการได้รับสิ่งตอบแทนจากลูกค้าในจํานวนเงินซึ่ง
สอดคล้องโดยตรงกับมูลค่าที่ให้กับลูกค้า ณ วันที่การดําเนินงานของกิจการนั้นเสร็จสิ้น (ตัวอย่างเช่น สัญญา
การให้บริการที่กิจการเรียกเก็บเงินด้วยจํานวนเงินที่แน่นอนตามชั่วโมงที่ให้บริการ) กิจการจะรับรู้รายได้ใน
จํานวนเงินซึ่งกิจการมีสิทธิออกใบแจ้งหนี้ 

ข้อเสียของวิธีผลผลิต คือ การที่ผลผลิตที่ใช้ในการวัดความก้าวหน้าอาจจะไม่สามารถสังเกตเห็นได้
โดยตรง และข้อมูลที่ต้องการใช้ กิจการอาจไม่สามารถหาได้โดยปราศจากต้นทุนที่สูงเกินสมควร ดังนั้น กิจการ
อาจมีความจําเป็นต้องใช้วิธีปัจจัยนําเข้า 

(2) วิธีปัจจัยน าเข้า (Input method) 
วิธีปัจจัยนําเข้าจะรับรู้รายได้โดยอ้างอิงถึงความพยายามของกิจการหรือปัจจัยนําเข้าที่ใช้ในการปฏิบัติ

ตามภาระที่ต้องปฏิบัติให้เสร็จสิ้น (ตัวอย่างเช่น ทรัพยากรที่ใช้ จํานวนชั่วโมงแรงงานที่ใช้ไป ต้นทุนที่เกิดขึ้น 
ระยะเวลาที่ใช้ หรือชั่วโมงเครื่องจักรที่ใช้) โดยเทียบปัจจัยนําเข้าที่คาดว่าจะใช้ทั้งหมดเพ่ือปฏิบัติตามภาระที่
ต้องปฏิบัติให้เสร็จสิ้น หากความพยายามของกิจการหรือปัจจัยนําเข้าได้ใช้อย่างเท่าๆ กันตลอดระยะเวลาการ
ปฏิบัติงาน การรับรู้รายได้โดยวิธีเส้นตรงจึงอาจเป็นวิธีที่เหมาะสมสําหรับกิจการ 

ข้อเสียของวิธีปัจจัยนําเข้า คือ ปัจจัยนําเข้าที่ใช้ไปของกิจการอาจไม่ได้มีความสัมพันธ์โดยตรงกับการ
โอนการควบคุมของสินค้าและบริการไปยังลูกค้า ดังนั้น กิจการต้องไม่นําปัจจัยนําเข้าบางปัจจัยที่ไม่ได้สะท้อน
ภาพการปฏิบัติงานของกิจการในการโอนการควบคุมสินค้าหรือบริการไปให้กับลูกค้า เพ่ือให้เป็นไปตาม
วัตถุประสงค์ของการวัดระดับความก้าวหน้าของการปฏิบัติตามภาระที่ต้องปฏิบัติให้เสร็จสิ้นให้สมบูรณ์ คือ 
การแสดงภาพผลการปฏิบัติงานของกิจการในการส่งมอบอํานาจควบคุมสินค้าหรือบริการตามที่ตกลงให้ลูกค้า  
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(กล่าวคือ ภาระที่ต้องปฏิบัติของกิจการเสร็จสิ้น) ตัวอย่างเช่น ในการวัดโดยใช้ต้นทุนของปัจจัยนําเข้ามาเป็น
เกณฑ์ การปรับปรุงการวัดความก้าวหน้าดังกล่าวอาจต้องปรับปรุงในกรณีดังต่อไปนี้ 

(ก) เมื่อต้นทุนที่เกิดขึ้นไม่ได้ทําให้เกิดความก้าวหน้าในการทําให้ภาระที่ต้องปฏิบัติเสร็จสิ้น ในกรณี
ตัวอย่างนี้ กิจการจะไม่รับรู้รายได้ตามต้นทุนที่เกิดขึ้นที่เกิดจากความไม่มีประสิทธิภาพในการปฏิบัติงานของ
กิจการซึ่งต้นทุนส่วนนี้ไม่ได้รวมอยู่ในราคาตามสัญญา (ตัวอย่างเช่น จํานวนเงินต้นทุนวัสดุที่สิ้นเปลือง ต้นทุน
แรงงาน หรือทรัพยากรอ่ืนๆ ที่ไม่ได้คาดว่าจะเกิดขึ้นเพ่ือการปฏิบัติตามภาระที่ต้องปฏิบัติให้เสร็จสิ้น) 

(ข) ในกรณีที่ต้นทุนที่เกิดขึ้นไม่ได้เป็นสัดส่วนเดียวกับความก้าวหน้าของการเสร็จสิ้นของภาระที่ต้อง
ปฏิบัติในสถานการณ์เหล่านั้น การสะท้อนภาพการปฏิบัติงานที่ดีที่สุด คือ กิจการอาจจะต้องปรับปรุงวิธีปัจจัย
นําเข้าเพ่ือให้กิจการรับรู้รายได้ไม่เกินต้นทุนที่เกิดขึ้น ตัวอย่างเช่น เพ่ือสะท้อนภาพการปฏิบัติงานของกิจการ
อย่างเที่ยงธรรมในการปฏิบัติงาน กิจการจะรับรู้รายได้เป็นจํานวนเงินเท่ากับต้นทุนสินค้าที่ใช้ไปในการปฏิบัติ
ตามภาระที่ต้องปฏิบัติให้เสร็จสิ้น ถ้ากิจการคาดได้ว่า ณ วันเริ่มต้นสัญญารายการดังกล่าวเข้าเงื่อนไขทุกข้อ
ดังต่อไปนี้ 

(ข.1) สินค้าท่ีใช้ไม่มีความแตกต่างกัน 
(ข.2) คาดได้ว่าลูกค้าได้ควบคุมสินค้าอย่างมีนัยสําคัญก่อนที่ลูกค้าจะได้รับบริการที่เก่ียวข้องกับสินค้า 
(ข.3) ต้นทุนของสินค้าที่โอนไปมีนัยสําคัญเม่ือเทียบกับต้นทุนที่คาดว่าจะเกิดขึ้นทั้งหมดเพ่ือให้ภาระที่

ต้องปฏิบัติเสร็จสิ้น 
(ข.4) กิจการซื้อสินค้าจากบุคคลที่สามซึ่งกิจการไม่ได้มีส่วนร่วมในการออกแบบและการผลิตสินค้า

อย่างมีนัยสําคัญ (แต่กิจการเป็นตัวการตามหลักการของการพิจารณาว่าเป็นตัวการหรือตัวแทน) 
กิจการต้องรับรู้รายได้สําหรับภาระที่ต้องปฏิบัติซึ่งเสร็จสิ้นตลอดช่วงเวลาหนึ่ง เฉพาะเมื่อกิจการ

สามารถวัดความก้าวหน้าของการปฏิบัติตามภาระที่ต้องปฏิบัติให้เสร็จสิ้นให้สมบูรณ์ได้อย่างสมเหตุสมผล 
กิจการจะไม่สามารถวัดความก้าวหน้าของการปฏิบัติตามภาระที่ต้องปฏิบัติให้เสร็จสิ้นให้สมบูรณ์ได้อย่าง
สมเหตุสมผลหากกิจการไม่มีข้อมูลที่เชื่อถือได้ท่ีจําเป็นต้องใช้กับวิธีที่เหมาะสมของการวัดความก้าวหน้า 

ในบางสถานการณ์ (ตัวอย่างเช่น ในช่วงเริ่มต้นสัญญา) กิจการอาจไม่สามารถวัดผลลัพธ์ของภาระที่
ต้องปฏิบัติได้อย่างเหมาะสม แต่กิจการคาดว่าจะได้รับคืนต้นทุนที่เกิดขึ้นในการปฏิบัติตามภาระที่ต้องปฏิบัติ
ในสถานการณ์ดังกล่าว กิจการต้องรับรู้รายได้เพียงต้นทุนที่เกิดขึ้นจนกว่ากิจการจะสามารถวัดผลลัพธ์ของ
ภาระท่ีต้องปฏิบัติได้อย่างสมเหตุสมผล 

2) ภาระท่ีต้องปฏิบัติซึ่งเสร็จสิ้น ณ เวลาใดเวลาหนึ่ง (Point in time) 
หากภาระที่ต้องปฏิบัตินั้นไม่ใช่ภาระท่ีต้องปฏิบัติให้เสร็จสิ้นตลอดช่วงเวลาหนึ่ง (Over time) ภาระที่

ต้องปฏิบัตินั้นจะเป็นภาระที่ต้องปฏิบัติซึ่งเสร็จสิ้น ณ เวลาใดเวลาหนึ่ง (Point in time) ซึ่งกิจการต้องรับรู้
รายได้เมื่อกิจการได้ปฏิบัติตามภาระที่ต้องปฏิบัติเสร็จสิ้น โดยการโอนอํานาจควบคุมในสินค้าหรือบริการไปยัง
ลูกค้า ณ เวลาใดเวลาหนึ่ง  

ทั้งนี้ ตัวอย่างข้อบ่งชี้ที่ระบุว่ามีการโอนอํานาจควบคุมไปยังลูกค้าแล้ว ซึ่งรวมถึง (แต่ไม่จํากัดเพียง) 
รายการต่อไปนี้ 

(1) กิจการมีสิทธิในปัจจุบันที่จะได้รับชําระเงินสําหรับสินทรัพย์ 
(2) ลูกค้ามีกรรมสิทธิ์ทางกฎหมายในสินทรัพย์ อย่างไรก็ตาม หากกิจการยังคงมีกรรมสิทธิ์ทาง

กฎหมายเพียงเพ่ือป้องกันการที่ลูกค้าไม่ชําระเงิน จะถือว่า ลูกค้ามีอํานาจควบคุมในสินทรัพย์นั้นแล้ว 
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(3) กิจการได้ส่งมอบการครอบครองทางกายภาพของสินทรัพย์ให้กับลูกค้า อย่างไรก็ตาม การ

ครอบครองนั้นอาจจะไม่เกิดขึ้นพร้อมกันกับอํานาจควบคุมสินทรัพย์ ตัวอย่างเช่น สัญญาการซื้อคืน หรือ
สัญญาฝากขายบางสัญญา หรือสัญญาที่มีการแจ้งหนี้แล้วแต่ยังไม่ส่งมอบสินค้า เป็นต้น 

(4) ลูกค้ามีความเสี่ยงและผลตอบแทนที่มีนัยสําคัญของความเป็นเจ้าของในสินทรัพย์ 
(5) ลูกค้าได้ยอมรับสินทรัพย์แล้ว  
เมื่อภาระที่ต้องปฏิบัติเสร็จสิ้น กิจการต้องรับรู้รายได้ตามจํานวนเงินที่เป็นราคาของรายการ (ซึ่งไม่

รวมประมาณการสิ่งตอบแทนผันแปรที่ยังไม่รับรู้ตามการจํากัดประมาณการสิ่งตอบแทนผันแปร) ตามส่วนที่ได้
ปันให้กับภาระท่ีต้องปฏิบัตินั้น 

 
1.4 สรุป 

บทนี้ได้อธิบายถึงความหมายของรายได้จากสัญญาที่ทํากับลูกค้า TFRS 15 กําหนดคํานิยามศัพท์ของ 
รายได้ (Income) หมายถึง การเพ่ิมขึ้นของประโยชน์เชิงเศรษฐกิจในรอบระยะเวลาบัญชีในรูปของกระแส
รับเข้าของสินทรัพย์ หรือการเพ่ิมขึ้นของสินทรัพย์ หรือการลดลงของหนี้สิน ซึ่งส่งผลให้ส่วนของเจ้าของ
เพ่ิมข้ึน โดยไม่รวมถึงส่วนทุนที่ได้รับจากผู้มีส่วนร่วมในส่วนของเจ้าของ รวมทั้งรายได้หลัก (ที่เกิดจากสัญญาที่
ทํากับลูกค้า) (Revenue) หมายถึง รายได้ซึ่งเกิดจากกิจกรรมตามปกติธุรกิจของกิจการ จากสัญญา 
(Contract) หมายถึง ข้อตกลงตั้งแต่สองฝ่ายขึ้นไปซึ่งทําให้เกิดสิทธิและภาระผูกพันที่ใช้บังคับได้ ที่ทํากับลูกค้า 
(Customer) หมายถึง ฝ่ายที่ทําสัญญากับกิจการเพ่ือให้ได้มาซึ่งสินค้าหรือบริการที่เป็นผลจากกิจกรรม
ตามปกติธุรกิจของกิจการโดยแลกเปลี่ยนกับสิ่งตอบแทนที่กิจการได้รับ 

 
หลักการสําคัญของ TFRS 15 มี 5 ขั้นตอน และในแต่ละขั้นตอนมีการพิจารณารับรู้รายได้ของกิจการ

ตาม TFRS 15 ดังนี้  
ขั้นตอนแรก: ระบุสัญญาที่ทํากับลูกค้า มีการพิจารณารับรู้รายได้ของกิจการ ได้แก่ การรวมสัญญา 

และการเปลี่ยนแปลงสัญญา 
ขั้นที่สอง: ระบุภาระที่ต้องปฏิบัติในสัญญา มีการพิจารณารับรู้รายได้ของกิจการ ได้แก่ ข้อตกลงใน

สัญญาที่ทํากับลูกค้า สินค้าหรือบริการที่แตกต่างกัน การเสร็จสิ้นของภาระที่ต้องปฏิบัติ ภาระที่ต้องปฏิบัติซึ่ง
เสร็จสิ้นตลอดช่วงเวลาหนึ่ง และภาระที่ต้องปฏิบัติซึ่งเสร็จสิ้น ณ เวลาใดเวลาหนึ่ง 

ขั้นที่สาม: กําหนดราคาของรายการ มีการพิจารณารับรู้รายได้ของกิจการ ได้แก่ สิ่งตอบแทนผันแปร 
(วิธีมูลค่าที่คาดหวัง, วิธีจํานวนเงินที่มีความเป็นไปได้สูงสุด) การจํากัดประมาณการสิ่งตอบแทนผันแปร การมี
องค์ประกอบของการจัดหาเงินที่มีนัยสําคัญในสัญญา สิ่งตอบแทนที่ไม่ใช่เงินสด (มูลค่ายุติธรรม, ราคาขาย
แบบเอกเทศ) และสิ่งตอบแทนที่จะจ่ายให้กับลูกค้า 

ขั้นที่สี่: การปันส่วนราคาของรายการให้กับภาระที่ต้องปฏิบัติ มีการพิจารณารับรู้รายได้ของกิจการ 
ได้แก่ การปันส่วนโดยใช้เกณฑ์ราคาขายแบบเอกเทศ (วิธีปรับปรุงจากการสํารวจตลาด, วิธีต้นทุนที่คาดไว้บวก
อัตรากําไร, และวิธีส่วนของราคาท่ีเหลือ) การปันส่วนส่วนลด การปันส่วนสิ่งตอบแทนผันแปร การปันส่วนการ
เปลี่ยนแปลงของราคาของรายการ และต้นทุนของสัญญา (ต้นทุนส่วนเพ่ิมในการได้มาซึ่งสัญญา, และต้นทุน
การทําให้เสร็จสิ้นตามสัญญา) 
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ขั้นที่ห้า: รับรู้รายได้เมื่อ (หรือขณะที่) กิจการปฏิบัติตามภาระที่ต้องปฏิบัติเสร็จสิ้น มีการพิจารณารับรู้

รายได้ของกิจการ ได้แก่ ภาระท่ีต้องปฏิบัติเสร็จสิ้นตลอดช่วงเวลาหนึ่ง (รับรู้รายได้ตามระดับความก้าวหน้าวิธี
ผลผลิต หรือวิธีปัจจัยนําเข้า) และภาระที่ต้องปฏิบัติเสร็จสิ้น ณ เวลาใดเวลาหนึ่ง (รับรู้รายได้เมื่ อกิจการได้
ปฏิบัติตามภาระที่ต้องปฏิบัติเสร็จสิ้น โดยการโอนอํานาจควบคุมในสินค้าหรือบริการไปยังลูกค้า ณ เวลาใด
เวลาหนึ่ง) 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 


